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CONCLUSIONE
S.

+ Debido al crecimiento de importaciones y exportaciones en Colombia y al auge de los
tratados en los dos Ultimos periodos presidenciales se puede evidenciar un crecimiento del
parque automotor de carga, lo cual es clave para nuestro plan de negocios.

+ De acuerdo al resultado de las encuestas realizadas, se puede evidenciar que las marcas
de repuestos que COMPARTES SAS, vaa comercializar, son las mas representativas de
los clientes encuestados.

+ Basado en los resultados financieros observamos que este proyecto de plan de negocios
es viable, cabe anotar que para la sostenibilidad del negocio a futuro debemos contar con un
apalancamiento financiero que nos permita realizar compras de grandes volimenes de
inventario.

+ De acuerdo a la investigacion que hemos realizado para el desarrollo de este plan de
negocios hemos evidenciados debilidades y falencias en la prestacion del servicio de la
competencia, lo cual nos permite convertirlas en fortalezas para nuestro proyecto.
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