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INTRODUCCION

Este trabajo nos permitird contribuir con la investigacion que se esta realizando en
la Universidad de La Sabana, para determinar el comportamiento de consumo de
la familia como unidad econdémica, entendiendo familia como grupo de personas
con relacion de parentesco o0 como un conjunto de personas que se pueden unir a
través de aportes econdmicos para realizar consumos conjuntos que les permitan

satisfacer ciertas necesidades.

En el marco tedrico que se encuentra en el capitulo 1, analizamos la composicion
de la familia, sus funciones, el tipo de necesidades a satisfacer, la division del
trabajo en los hogares, los antecedentes socio econdmicos y sus estilos de vida

entre otros.

En cuanto al capitulo 2, se encuentra todo lo relacionado con el barrio La Aurora
ubicado en la localidad de Usme. Su resefia historica, la extension del barrio y sus
limites. También se encontraran las caracteristicas fisicas tales como el clima, la
hidrologia, la topografia y geomorfologia. Se cuenta un poco sobre el crecimiento

histdrico, su poblacion segun edades y sexos.

Los andlisis y resultados de las encuestas estan en el capitulo 3 y en el 4 estan las

conclusiones y las recomendaciones.



CAPITULO 1.

1. MARCO TEORICO.

1.1 LA FAMILIA.

La vida familiar esta presente en practicamente todas las sociedades humanas,
incluso aquellas cuyas costumbres sexuales y educativas difieren en gran medida
de las nuestras, por lo tanto, la idea de familia, constituida por la unibn méas o
menos duradera y socialmente aprobada de un hombre, una mujer y los hijos/as
de ambos, es un fendmeno universal que se halla presente en todos y cada uno de
los tipos de sociedad. Es sabido que son muy raros los casos en los que pueda
alegarse la inexistencia de lazos familiares, ya que aun en las sociedades en que
existe la creencia de que los hombres no desempefian papel alguno en la
procreacion fisiolégica (lo que aportaria razones para negar la existencia de lazo
alguno entre el marido y los hijos de la esposa), la familia se convierte en un
grupo econémico basado en la division sexual del trabajo: el marido aporta los
productos de caza y la esposa los de recoleccién. Esta unidad econémica es una

prueba de la existencia de la familia incluso entre los grupos mas salvajes.

El mismo tipo de perspectiva relativista es aconsejable para la familia poligamica.
Recordemos que la palabra poligamia se aplica tanto a la poliginia, es decir al
sistema en el que a un hombre se le autoriza tener varias esposas, como a la
poliandria, o sistema complementario en el que varios maridos comparten una

esposa.



EL origen historico de la familia se remota al origen mismo del hombre primitivo,
donde en la sociedad primitiva al parecer predomina la poligamia. En 1982 Gomez
Jara, sefiala que el grupo fue el eje de la vida social debido a tres razones. “EL
hombre vivia mas que hoy en dia, en condiciones de inferioridad frente a la
naturaleza y los animales y requeria reforzar su nucleo sociofamiliar mas cercano.”
“Estaba integrada en hordas aisladas que se llegaban a conocer por medios de
enfrentamientos bélicos”. “EL tipo de tecnologia primitiva que poseian era

compensado por el trabajo comin”.}

En muchos casos sucede que las familias poligamas no son méas que una
combinacién de varias familias monégamas en las que una misma persona
desempefia el papel de varios conyuges, por ejemplo en algunas tribus cada
esposa vive con sus hijos en una choza separada; la Unica diferencia con una
familia mondgama es el hecho de que el mismo hombre desempefia el papel de

marido para todas sus esposas.

La poliandria propiamente dicha puede tomar formas extrafias, por ejemplo, en
algunas sociedades varios hombres (por lo comun hermanos) comparten una
esposa. El padre legitimo de los hijos es aquel que ha realizado una ceremonia
especial, esto se debe a que por lo general son guerreros y viven una existencia
semi-nGmada, y en consecuencia la poliandria hace factible que por lo menos uno

de los maridos esté siempre al cuidado del hogar.

Por consiguiente, si bien la familia conyugal monégama es muy frecuente, es
posible concebir la existencia de una sociedad perfectamente estable y duradera

sin la familia conyugal.

La universalidad de la familia podria surgir de la idea de la universalidad de algo
llamado “amor” (estado emocional entre un hombre y una mujer), cuya expresion

ideal y “normal” se da en las instituciones del matrimonio y la familia. Esta

! Sociologia, Gémez Jara. Pg. 118



perspectiva supone una identificacion completa entre sexo y matrimonio y una
identificacion casi completa entre amor y matrimonio. Este ideal se ajusta por lo
menos en algunos aspectos al de la cultura cristiana occidental, pues representa

una combinacién de los factores amor, sexo y matrimonio.

Sin embargo hay casos en que existe el matrimonio, pero no el amor. En nuestra
cultura suele considerarse esta situacion como una tragica desviacion respecto del
ideal cristiano occidental, pero podria afirmarse que en otras sociedades tal
situacion es la normal, en donde el casamiento de conveniencia es la instituciéon
més difundida. Esto demuestra que el matrimonio no es necesariamente una
consecuencia del amor ni es el Unico centro de las relaciones amorosas. O bien,
expongamos el caso inverso: la situacién en la que existe el amor, pero no hay
matrimonio, por ejemplo, aun dentro de la tradicion cristiana occidental, en el
“amor cortesano” de la Edad Media, se daba una forma de amor extramatrimonial
vigorosa e institucionalizada, a menudo publica y en alto grado formalizada y hasta

regularmente reconocida (si bien no de manera formal).

Expresada en estos términos, la relacién entre amor y matrimonio no es tan obvia,
tal como sucede cuando es dificultosa o inexistente la posibilidad de libre eleccion

del cdnyuge, ya sea por razones patrimoniales, religiosas, raciales o étnicas.

1.2 Formas familiares

Si bien en nuestra sociedad el tipo de familia reconocida legalmente es la union
temporal de marido, esposa Yy los hijos, cabe destacar que no sucede lo mismo en
un gran namero de sociedades humanas, en estos casos lo importante no son los

representantes individuales del grupo, sino los grupos mismos.

Murdock define la familia - sin hacer distinciones relativas al origen, es decir, si se

origina en una union matrimonial o en una unién de hecho- del modo siguiente:



“Un grupo social caracterizado por el domicilio comun, la cooperacion econémica y
la reproduccion. Comprende adultos de ambos sexos, por lo menos dos adultos
gque mantienen relaciones sexuales socialmente aprobadas y uno o mas hijos,

producto de la combinacién sexual de los adultos.” ?

Sobre la base de esta definicion analizaremos ese fendémeno, considerado
caracteristico del domicilio comun. Normalmente la familia ntcleo mora dentro de
esos limites domiciliarios, aunque dentro de ellos pueden morar también personas

que no son los conyuges ni sus hijos.

A veces la familia ndcleo que comparte un domicilio comdn estd “incompleta”
(como cuando el padre vive separado de sus hijos y de la madre) y a menudo se
ve “completada” por otros parientes (como la madre de la madre). O bien, la
familia ndcleo completa puede compartir su domicilio con otras personas, que

pueden 0 no ser parientes, por ejemplo, inquilinos o sirvientes.

Por lo tanto la familia nicleo puede ampliarse o extenderse de dos maneras:

Horizontalmente:

1. Cuando existe un sistema de poligamia, la unidad domiciliaria puede albergar a

los hijos de todos los conyuges.

2. Cuando hermanos o hermanas comparten domicilio comun.

Verticalmente: esta es la situacion en que los miembros de diferentes generaciones
comparten un domicilio comun. Las familias nucleos se encuentran pues
verticalmente eslabonadas cuando abuelos y nietos comparten domicilio comun

con la familia nucleo.

2« a sociologia de la familia”, Murdock. Graham



Podriamos establecer una primera clasificacion de formas de familiares de acuerdo

al nimero de miembros que la componen:

1. Familia patriarcal extensa: conformadas por varias generaciones que conviven
bajo un mismo techo, es decir, un grupo doméstico integrado por el matrimonio,

los hijos y sus cényuges, Y los hijos de cada uno de estos matrimonios.

2. Familia nuclear: caracterizada por la convivencia de un matrimonio monogamico
y sus hijos. Este tipo de familia se ha ido estructurando a lo largo de la historia en
funcién de pautas culturales consideradas socialmente validas y de las estructuras
econdmicas y productivas vigentes. “Parsons ha sostenido que la familia nuclear
“aislada” (esta ausencia relativa de todo sesgo estructural a favor de la solidaridad
con las familias ascendiente y descendiente en cualquier linea de filiacion ha
incrementado enormemente el aislamiento estructural de la familia conyugal
individual) es el tipo de familia que estd mas adaptada (esto es que mejor se
ajusta) a las demas instituciones que existen en las sociedades industriales. El
sistema econdmico que, segun Parsons, requiere este tipo de familia presenta
como una caracteristica la movilidad geografica inducida desde el punto de vista
del empleo. La pertenencia a un grupo cualquiera mas amplio que la familia
nuclear inhibiria la movilidad geografica de los individuos. Al cambiar estas

estructuras, necesariamente la estructura familiar ha ido mutando”.?

La mutacion provoca “crisis” en las familias, las que deben asimilar los nuevos
contenidos ideoldgicos y éticos que requiere la socializaciéon del hombre desde la
familia, para garantizar la tendencia a la conservacion de la unidad estructural del

sistema social.

3 «E| sistema social”. Parsons, Talcott



En nuestro pais el acomodamiento de las familias a la nueva realidad econdémica
provoca crisis: sobrecarga de roles en las mujeres incorporadas al mundo laboral-
profesional sumado al aumento de las familias monoparentales (mayoritariamente
a cargo de mujeres), progenitores radicados la mayor parte del tiempo lejos del
hogar por razones laborales, alto porcentaje de jévenes desempleados,
desocupacion de los adultos (con los efectos psicolégicos y econdmicos que
implican), mayores dificultades para acceder a la vivienda propia (Io que implica un
gran namero de “nuevas parejas” que tienden a permanecer en el hogar paterno,
asi como las madres adolescentes solteras continlan con su descendencia en la
familia de origen), extensién del periodo de la adolescencia (especialmente en las
clases medias donde pareciera que la dependencia de los hijos se extiende cada
vez mas en el tiempo; el aumento de los niveles de escolaridad y la
responsabilidad familiar por mantener a los hijos mientras estudian implica la
extension temporal de la dependencia econdmica de los hijos en relacion con sus
padres, posponiendo el momento de su autonomia financiera), etc. Los niveles de
escolaridad y la responsabilidad familiar por mantener a los hijos mientras estudian
no se cumple en este caso, ya que los habitantes del barrio La Aurora empiezan a
trabajar desde temprana edad y en el caso que estos tengan una familia que
sostener, prefieren salirse de sus estudios y asi buscar un trabajo que les garantice

un digreso mensual.

Todos estos cambios y la particular crisis de los valores que vivimos conmueven a
las familias. Sin embargo, se persiste en observar la “familia nuclear” desde una
perspectiva inmovil, que muchas veces impide a sus integrantes establecer nuevos

pactos de convivencia que permitan asimilar los cambios que se van operando.

La familia es un grupo en marcha, sujeto a cambiantes influencias externas, por lo
gue la complejidad del sistema de los grupos familiares obliga a los que operan
con ellas a abandonar toda idea dogmatica acerca de la familia nuclear y exige la

necesidad de estar abiertos a una revisidn constante de sus ciclos vitales.



3. Familia monoparental: es la familia constituida por el progenitor (la madre en la

mayoria de los casos) y los hijos.

Puede constituirse a partir de la ruptura de una pareja conyugal anterior,
ocasionada por separacion, divorcio o viudez. También, se origina en la libre

eleccion de la mujer que decide formar una familia a partir de su maternidad.

“La familia ha experimentado cambios radicales en el mundo occidental, algunos
afirman incluso que casi han desaparecido debido a los acontecimientos que han
tenido lugar en las tres Ultimas décadas. EL rapido crecimiento de las tasas de
divorcio ha incrementado notablemente en nimero de hogares cuya cabeza de
familia es una mujer y el nimero de nifios que crecen en los hogares en los que

esta ausente de nos de los padres”.*

Siempre han existido familias monoparentales, pero la necesidad de una
denominacion surgié de su incremento. El aumento de este tipo de familia no sélo
se debe al creciente numero de rupturas conyugales, sino también a la
revalorizacion que las propias mujeres tienen de si mismas, que les permitio

asumir individualmente la maternidad.

4. Familia secuencial ensamblada: desde la perspectiva psicosocial la definimos
como aquella estructura familiar originada en el matrimonio o uniéon de hecho de
una pareja, en la cual uno de sus integrantes tiene hijos provenientes de un
casamiento o relacion previa. De este modo la pareja adulta, los nifios procedentes
de tales primeros vinculos y los que pudieran nacer del nuevo lazo marital

conforman un sistema familiar Unico.

* Becker , Gary “Tratado sobre la familia.” Pag. 13



En la lengua espafiola no existe un término especial que la conceptualice. En el
area psicosocial han recibido distintas designaciones como “familias
reconstituidas”, *“familias transformadas”, “familias rearmadas”, o “familias
recompuestas”.’ Las diversas calificaciones indicadas denotan la influencia de los
estereotipos culturales existentes. Estas familias se construyeron bajo la ruptura de

aquellos estereotipos que se encontraban sumamente arraigados:

La familia nuclear era el modelo adecuado y las otras formas familiares eran

percibidas como atipicas y desviadas.

Se inscribe en las consecuencias desgraciadas del divorcio aunque serviria para
integrar a los divorciados en un camino de “normalidad conyugal” juzgandose a la

familia ensamblada como el mal menor.

El mito del amor “instantaneo” entre el padrastro-madrastra-hijastro, es a menudo,
una condicién implicita del nuevo matrimonio. Como también los estereotipos que

presentan a los padrastros- madrastras como crueles o indeseables.

Mas alla de las distintas formas que la familia puede adoptar, como grupo social es
el unico que cumple en forma conjunta determinadas funciones, que otros grupos

asumen separadamente.

1.3 FUNCION DE LA FAMILIA.

La familia cumple un importante papel en el desarrollo, no solo de los miembros

que la conforman, sino de la comunidad misma.

Las funciones propias de la familia aunque no exclusivas, son las siguientes:

“Diccionario UNESCO de ciencias sociales”.



a) Funcion reguladora de las relaciones sexuales.

A través de la historia, hemos visto que las culturas establecen al matrimonio como
el fundamento de la familia, en esencia ésta, es la reguladora de las relaciones
sexuales de la pareja, no obstante que existan individuos que establezcan
relaciones sexuales fuera del matrimonio, ello no le quita a la familia ser la

reguladora por excelencia de las relaciones sexuales.

b) Funcién reguladora de la reproduccién.

La union sexual de la pareja, en la familia, tiene como finalidad la reproduccion de
la especie humana. La procreacién es en buena parte sinénimo de familia, aun
cuando se de, el caso de que engendrar a un hijo, no cree lazos familiares, como
cuando el hombre en una relacion sexual ocasional con una mujer que no es su
pareja, y ésta concibe un hijo, que generalmente no habra relacién padre - hijo,
por lo que no va a crear familia, en cambio con la madre si habra relacion con el

hijo y crearan familia.

La reproduccion, mas que funcion propia de la familia se convierte en éste caso en
fuente de la misma.

¢) Funcion econdmica de la familia.

Esta funcion, presenta un doble aspecto:

Como unidad productora de bienes y servicios, donde pueden darse innumerables
variantes en los tipos de familia y en una misma unidad familiar, en las diferentes
etapas por la que se desenvuelve, sus miembros pueden ser trabajadores de la
empresa familiar y producen bienes y servicios o pueden trabajar fuera de la
organizacion familiar para contribuir al aporte econémico de los bienes y servicios

de la familia.



Como unidad de consumo, para la satisfaccion de las necesidades materiales de la
familia, como el alimento, el vestido, la habitacion, la salud, que se da dentro de la
morada familiar, y también se da el consumo fuera del hogar como en la

tintoreria, restaurante, sanatorios, hoteles, etc..

La familia considerada como unidad econdmica de produccién y consumo de
bienes y servicios, se dio mas en el pasado, y actualmente se realiza con mayor
frecuencia en el medio rural que en la ciudad.

“A lo largo de la historia la mayoria de los hogares de las sociedades occidentales y
orientales han estado encabezados por hombres y mujeres casados, que ademas
se ocupan de la crianza de sus propios hijos, las esposas, por lo general, se han
especializado en la crianza de los hijos y en otra serie de actividades domesticas,
mientras que los maridos tradicionalmente se han especializado en la provision de

las necesidades materiales y en otras actividades que tienen lugar en el mercado”.’

En el medio urbano la familia con ingresos colectivos de sus miembros, esta
desapareciendo, a raiz de que sus miembros ya son autosuficientes, y se
independizan cuando menos econémicamente y del patrimonio familiar se pasa al

individual disgregado, incluso el de los conyuges cuando ambos trabajan.

d) FUNCION EDUCATIVA Y SOCIALIZADORA.

Es dentro del nucleo familiar donde se adquieren las normas éticas béasicas de
conducta, de educacion y cultura, donde se moldea el caracter de los nifios y
adolescentes, quizd por esto es de suma importancia el papel que desempefia la
familia en la funcién educativa y socializadora de sus miembros, para llevarlos a

buen cauce. Por eso es que la responsabilidad principalmente de los padres para

® Becker, Gary “Tratado sobre la familia”.P4g.60



con sus hijos en formacion es dificil y enorme, dado que los hijos hormalmente se

guian por la conducta de sus progenitores.

Otras instituciones fuera del ambito familiar, coadyuvan a la educacion y
socializacion de los miembros menores de una familia, como las guarderias y
escuelas, pero su papel aunque importante, viene siendo secundario, dado que los
cimientos de toda buena educacion, se traen desde el seno familiar, por lo tanto la
funcién educadora y socializadora de la familia es determinante para la formacion

del hombre.

e) LA FUNCION AFECTIVA.

El hombre requiere de afecto para establecer un equilibrio emocional, psiquico, y
hasta de salud corporal, y la familia es la que en forma natural provee ese afecto.
Generalmente la pareja que contrae matrimonio o se une sexualmente para fundar
una familia, lo hacen por el amor o afecto que se tienen y a su vez lo prodigan a
sus hijos producto de su union, asi también lo comparten con sus progenitores y
con todos los parientes que viven en su hogar, creando un ambiente de solidaridad

y apoyo entre los miembros de la familia.

1.4 SATISFACCION DE NECESIDADES

Las necesidades sociales se difunden por mecanismos sociales, principalmente por
demostracion e imitacion, por lo que pueden ser creadas y, mediante técnicas
publicitarias, puede provocarse que sean fuertemente sentidas por grandes masas
de poblacion. Las necesidades humanas tienen dos peculiaridades de gran
importancia econOmica: a) pueden ser mitigadas o satisfechas por objetos
diferentes del inicialmente apetecido y b) es imposible satisfacerlas todas de forma

global y definitiva ya que son mdltiples, se reproducen y aparecen otras nuevas.



La existencia de necesidades insatisfechas es por una parte causa de malestar
individual y social pero por otra es también un estimulo para el progreso material,
es decir, para la produccion de nuevos medios que satisfagan necesidades. Esto no
significa que la finalidad de la produccién econémica sea directa y exclusivamente
la satisfaccion de las necesidades ajenas. En nuestras sociedades, el sistema de
libre empresa estimula la produccion ofreciendo beneficios al empresario, al
individuo que decide qué y como producir. El empresario que acierte a satisfacer
una necesidad insatisfecha de alguien que esté dispuesto y puede pagar por ello,

obtendra beneficio.

Esa es la explicacion de porqué gran parte de la poblacién mundial no encuentra
forma de satisfacer sus necesidades bdasicas mientras que las mayores fuerzas
productivas estan dedicadas a la satisfaccion de necesidades sociales de
segmentos de poblacibn de mayor capacidad adquisitiva: éstas producen mas

beneficios que aquéllas.

Los expertos en marketing prestan una atencion especial a la piramide de
necesidades disefiada por Abraham H. Maslow. Segun este autor, las necesidades
del ser humano estadn jerarquizadas y escalonadas de forma tal que cuando
guedan cubiertas las necesidades de un orden es cuando se empiezan a sentir las

necesidades del orden superior.



dn social
Afecto, amor, pertenencia listad

Mecesidades de sequridad
Seguridad, prateccion contra el dano

Mecesidades fisiologicas
Alimentacion, agua, aire

1.4.1 LAS NECESIDADES’

* NECESIDADES FISIOLOGICAS: estas necesidades constituyen la primera
prioridad del individuo y se encuentran relacionadas con su supervivencia.
Dentro de éstas encontramos, entre otras, necesidades como la homedstasis
(esfuerzo del organismo por mantener un estado normal y constante de riego
sanguineo), la alimentacién, el saciar la sed, el mantenimiento de una
temperatura corporal adecuada, también se encuentran necesidades de otro

tipo como el sexo, la maternidad o las actividades completas.

A estas necesidades estan destinados la mayor parte de los ingresos de las

personas en este barrio.

* NECESIDADES DE SEGURIDAD: con su satisfaccion se busca la creacion y
mantenimiento de un estado de orden y seguridad. Dentro de estas
encontramos la necesidad de estabilidad, la de tener orden y la de tener
proteccion, entre otras. Estas necesidades se relacionan con el temor de los
individuos a perder el control de su vida y estan intimamente ligadas al miedo,

miedo a lo desconocido, a la anarquia...

7 «Administracion una perspectiva global”. Koontz, Weihrich



* NECESIDADES SOCIALES: una vez satisfechas las necesidades fisiologicas y de
seguridad, la motivacidbn se da por las necesidades sociales. Estas tienen
relacion con la necesidad de compaiiia del ser humano, con su aspecto afectivo
y su participacion social. Dentro de estas necesidades tenemos la de
comunicarse con otras personas, la de establecer amistad con ellas, la de
manifestar y recibir afecto, la de vivir en comunidad, la de pertenecer a un

grupo y sentirse aceptado dentro de él, entre otras.

* NECESIDADES DE RECONOCIMIENTO: también conocidas como las
necesidades del ego o de la autoestima. Este grupo radica en la necesidad de
toda persona de sentirse apreciado, tener prestigio y destacar dentro de su
grupo social, de igual manera se incluyen la autovaloracion y el respeto a si

mismo.

* NECESIDADES DE AUTO SUPERACION: también conocidas como de
autorrealizacion o autoactualizacion, que se convierten en el ideal para cada
individuo. En este nivel el ser humano requiere trascender, dejar huella, realizar

su propia obra, desarrollar su talento al maximo.

El escalon basico de Maslow es el de las necesidades fisiologicas, hambre y sed.
Cuando el ser humano tiene ya cubiertas estas necesidades empieza a
preocuparse por la seguridad de que las va a seguir teniendo cubiertas en el futuro
y por la seguridad frente a cualquier dafio. Una vez que el individuo se siente
fisicamente seguro, empieza a buscar la aceptacién social; quiere identificarse y
compartir las aficiones de un grupo social y quiere que este grupo lo acepte como
miembro. Cuando el individuo esta integrado en grupos sociales empieza a sentir
la necesidad de obtener prestigio, éxito, alabanza de los demas. Finalmente, los
individuos que tienen cubiertos todos estos escalones, llegan a la culminacién y

desean sentir que estan dando de si todo lo que pueden, desean crear.



1.5 LADIVISION DEL TRABAJO EN LOS HOGARES Y LAS FAMILIAS.

La divisibn mas comun es la que se da entre las mujeres casadas, que
tradicionalmente han dedicado la mayor parte de su tiempo a la crianza de los
hijos y otras actividades domesticas, y los hombres casados, que han trabajado
participando en las actividades que se reflejan en el mercado. Las diversas
divisiones del trabajo entre los miembros de la familia se deben en parte a
diferencias bioldgicas, a la diversidad de experiencias y a que difieren las

inversiones en capital humano.

Como las mujeres humanas se han especializado en la crianza de los hijos y otras
actividades domesticas, han exigido a sus maridos contratos de larga duracion
para protegerse contra el abandono conyugal y otras adversidades, y todas las
sociedades han ideado algun tipo de proteccién para las mujeres. Esto no se
aplica para el barrio en cuestion ya que las mujeres casadas se tienen que hacer
cargo de los hijos, pero también tienen que ir a trabajar y ayudar con los gastos de
la casa. En el momento de un divorcio, en muchos caso los hombres de la casa no
vuelven a ayudar con los gastos de esta, ya que se consiguen otra compafiera y le

tienen que empezar a ayudar a ella.

1.5.1 Especializacion en los hogares.

En caso de que una persona viva eternamente, que no cumpla afos, y ademas se
enfrente a un ambiente estacionario el capital humano se acumularia durante un
periodo de inversion inicial, manteniéndose indefinidamente después del mismo las

cantidades de capital humano de equilibrio.



Si el consumo fuera estacionario del periodo de inversion, un hogar unipersonal
emplearia una cantidad total de tiempo fija para mantener sus niveles de capital
de equilibrio, y asignaria el tiempo restante entre las actividades realizadas en el
mercado y el hogar con objeto de maximizar su consumo.

Las decisiones 6ptimas sobre la asignacion del tiempo en hogares multipersonales
deben tomarse teniendo en cuenta las habilidades de los distintos miembros de la
familia y los conflictos entre los incentivos que les afectan. La teoria de las
ventajas comparativas plantea que los recursos de los miembros de un hogar
deberian asignarse a las diferentes actividades de acuerdo con sus niveles
comparativos, o relativos, de eficiencia. Se supone que en principio todas las
personas son idénticas, pero tienen diferencias de capacidad que son resultado de
diferentes experiencias y de otras inversiones en capital humano. Segun esta
suposicién los hogares multipersonales tenderian a establecer una pronunciada
divisiébn del trabajo entre sus miembros en la asignacion del tiempo y en la

acumulacién de capital especializado.

Otro supuesto es que no hay que establecer ningun tipo de supervision sobre los
miembros del hogar, ya que asignan de buena gana su tiempo y demas recursos a
maximizar la produccidbn de mercancias de sus hogares, cada miembro de la
familia recibe una parte idéntica de la produccion domestica y cada miembro sale
ganando con este incremento de produccion domestica que no tiene costos. Todas
las personas ofreceran en principio la misma clase de tiempo en el hogar y el
mercado, y el tiempo efectivo de los distintos miembros del hogar es
perfectamente sustitutivo incluso si tiene acumuladas cantidades diferentes de
capital domestico, también los bienes ofrecidos por los distintos miembros del
hogar son perfectamente sustitutivos aunque estos acumulen cantidades
diferentes de capital de mercado. Por lo tanto cuando no existen costos de
supervision ni costos fijos en la asignacion de tiempo entre diferentes sectores, el
n9ivel de produccién de un hogar multipersonal depende Unicamente de la

cantidad agregada de los factores: Bienes de mercado y tiempo efectivo.



El consumo agregado puede depender de la distribucién de horas si el capital de
los miembros es diferente, ya que en ese caso el tiempo dedicado al hogar (o al
mercado) por algunos miembros es mas productivo que el asignado por otros. La
produccion se maximiza Unicamente cuando el producto marginal del tiempo
dedicado al hogar es igual al producto marginal del tiempo dedicado al mercado

para aguellos miembros que asignan su tiempo a ambos sectores.

El producto marginal del tiempo asignado al hogar debe ser superior al producto
marginal del tiempo asignado al mercado para los miembros que dedican todo su
tiempo a las actividades domesticas, y a la inversa para los miembros que dedican

todo su tiempo al mercado.

La ventaja comparativa de un miembro del hogar puede definirse mediante la
relacion entre el cociente de su productividad marginal en el mercado y en el

hogar y los cocientes de otros miembros.

Teoremas:

1. Que cada individuo cuya ventaja comparativa en el mercado sea superior a la
de ese individuo se especializara completamente en el mercado, mientras que los
que tengan una mayor ventaja comparativa en el hogar se especializaran
completamente en el mismo. Por lo tanto un miembro del hogar que asigne su
tiempo tanto al hogar como al mercado debe tener productos marginales iguales
en ambos, todos los miembros con una ventaja comparativa mayor en el mercado
tendran un producto marginal mayor en ese sector que en el hogar y a la inversa.
Asi los miembros especializados completamente en el mercado tienen fuertes
incentivos para invertir en capital de mercado y ningun incentivo para invertir en
capital domestico. De igual forma, los miembros especializados en el hogar tienen
fuertes incentivos par invertir en capital del hogar y ninguno para invertir en

capital de mercado.



Si todos los miembros de un hogar tienen ventajas comparativas diferentes,

solamente uno de ellos invertira en capital de mercado como en capital domestico.

2. Los miembros especializados en el mercado invertiran anicamente en capital de
mercado, mientras que los que se especializan en el hogar invertiran solamente en

capital domestico.

3. A lo sumo un miembro de cada hogar eficiente invertira tanto en capital de

mercado como en capital domestico, y asignara su tiempo a ambos sectores.

4. Si las funciones de produccién de mercancias muestran rendimientos a escalas
constantes o0 crecientes, todos los miembros de hogares eficientes se
especializaran completamente en el hogar o en el mercado o invertirdn Gnicamente

en capital domestico o capital de mercado.

Cuando dos hogares de n personas forman un Unico hogar de 2n personas,
solamente un miembro puede asignar al mercado el tiempo total que antes
dedicaban el mismo y un miembro del otro hogar. Si estos miembros contindan
realizando las mismas inversiones, los rendimientos a escala constantes o
crecientes de la funcion de produccion de mercancias implican que la produccion
del nuevo hogar combinado no puede ser menor que la suma de las producciones
de los hogares mas pequeiios. Por lo tanto, un hogar con un nimero reducido de
miembros serd menos eficiente que los hogares grandes, siempre que algunos

miembros no se especialicen completamente.

5. En presencia de rendimientos a escala constantes o crecientes, todos los

miembros de los hogares eficientes deben especializarse completamente.



Un aumento del nimero de mercancias producidas independientemente aumenta
el tamafio de los hogares eficientes, ya que una mayor especializacion resulta mas

beneficiosa.

De esto se concluye:

Si las mujeres tienen una ventaja comparativa respecto a los hombres en las
actividades domesticas, cuando realizan las mismas inversiones en capital humano,
un hogar eficiente con miembros de ambos sexos asigna mayoritariamente el
tiempo de la mujer al hogar y el tiempo del hombre al mercado.

Los hogares compuestos solo por hombres o solo por mujeres son menos
eficientes, debido a que les resulta imposible beneficiarse en lo que a la ventaja

comparativa se refiere, de la diferencia sexual.

Habitualmente las mujeres asignan su tiempo a la crianza y cuidado de los hijos,
ademas de llevar a cabo otras actividades domesticas, mientras que los hombres
asignan su tiempo a las actividades realizadas en el mercado. Esta division sexual
del trabajo se ha establecido virtualmente en todas las sociedades humanas. Esto
no se aplica para el barrio ya que las mujeres, aparte de dedicar tiempo a la

crianza de los hijos deben conseguir un trabajo o una fuente de ingresos.

Las mujeres invierten principalmente en el tipo de capital humano que aumenta la
eficiencia en el hogar, y los hombres invierten fundamentalmente en aquel capital
que aumenta la eficiencia en el mercado, porque dedican mayoritariamente su

tiempo productivo al mercado.

Los hogares conformados tanto por hombres como mujeres son mas eficientes que
los hogares formados por individuos de un Unico sexo. Esto si se aplica ya que los

dos tienen que trabajar para poder cumplir con las necesidades de la familia.



Las mujeres tienen una ventaja comparativa en las actividades desarrolladas en el
hogar cuando existen complementariedades entre hombres y mujeres, siempre
que la razdn del producto marginal en el hogar respecto al salario en el mercado
sea mayor para las mujeres que para los hombres, en caso de que ambos
dediguen la misma cantidad de tiempo al hogar, cuando ambos invierten en el

mismo tipo de capital humano.

En la época actual las mujeres estan cada vez menos especializadas en las
actividades domesticas, al tiempo que los hombres asignan cada dia mas tiempo a

esas actividades.

Es dificil distinguir entre las ventajas de caracter bioldgico y las que surgen de
inversiones especializadas. Puesto que las inversiones especializadas se inician
cuando los hombres y las mujeres son muy jovenes, estas inversiones se llevan a
cabo antes de que los padres tengan pleno conocimiento de la orientacion
biolégica de los nifios, ante la ausencia de informacion inicial sobre lo contrario, la
estrategia optima de los padres consistira en invertir principalmente en capital
domestico en todas las nifias y fundamentalmente en capital de mercado en todos
los nifios hasta que se establezca cualquier desviacion a esta norma. Las
inversiones en hijos con orientaciones normales refuerzan de esta forma su
constitucion bioldgica, y los nifios se especializan de acuerdo con la division sexual
tradicional del trabajo. Las inversiones en hijos desviados entran en conflicto con
su constitucion bioldgica, siendo incierto su resultado en términos netos. Para
algunos su constitucion biolégica puede resultar dominante y buscaran una division
del trabajo distinta, en la que los hombres permanecen en el hogar y las mujeres

participan en el mercado laboral.

Las inversiones especializadas y la asignacion del tiempo, asi como las ventajas
comparativas, debidas a diferencias biologicas, implican que los hombres casados

se especializan en el mercado y las mujeres casadas en el hogar. Por lo tanto el



salario de mercado de los hombres casados sera superior al de las mujeres
casadas, debido en parte a que las mujeres asignan mas tiempo al hogar e

invierten mas en capital humano domestico.

Dado que los individuos solteros pueden anticipar el matrimonio y la division
sexual del trabajo de las personas casadas, resulta mas probable que un
trabajador soltero este mas especializado en el mercado que una trabajadora
soltera. Los hombres solteros tienden a trabajar menos horas y ganar menos por
hora trabajada que los casados, mientras que las mujeres solteras tienden a
trabajar y ganar més que las casadas. Los salarios de las mujeres son inferiores
debido, al menos en parte, a que invierten cantidades menores que los hombres
en capital humano de mercado, mientras que la productividad del tiempo dedicado
al hogar es presumiblemente mayor en el caso de las mujeres debido en parte a
gue invierten mas que los hombres en capital domestico. El tiempo de las mujeres
tiene menos valor que el tiempo de los hombres cuando son muy jovenes y
también cuando son ancianas, aunque tiene un valor mayor durante los afios
decisivos para la crianza de los hijos, en los que las mujeres estdn muy ocupadas y

son muy productivas.

En los paises pobres en los que lo importante es el numero de hijos, las mujeres
tienen un numero considerablemente menor de afios de escolarizacion, mientras
gue reciben una escolarizacion similar a la de los hombres en aquellos paises ricos
en los que interesa mas la calidad de los hijos, por lo tanto el valor medio del
tiempo de las mujeres en los paises pobres tiende a ser menor que el de los
hombres, mientras que en los paises ricos el valor del tiempo de las mujeres se
aproxima mas al de los hombres. Las mujeres han delegado tradicionalmente en
los hombres la provision de alimentos, refugio y proteccion, mientras que los
hombres han delegado habitualmente en las mujeres la crianza y cuidado de los
hijos y el mantenimiento de la casa. Por eso las diferentes legislaciones sobre el

matrimonio protegen contra el divorcio, el abandono conyugal y otros tipos de



conductas injustas principalmente a las mujeres especializadas en tareas
domesticas. Practicamente la totalidad de las mujeres casadas tienen y crian sus
propios hijos en vez de contratar a otras personas para que los crien en hogares
distintos, o en lugar de adoptar hijos nacidos de otras personas. Esto si se cumple
ya gque en estos estratos las mujeres tienen menos escolarizacion y sus trabajos en
muchos casos son parciales para poder cumplir con el cuidado de los hijos y el del

hogar.

Las mujeres que tienen hijos pueden usar su propia leche como alimento y pueden
cuidar mas facilmente a los nifios pequefios mientras estan embarazadas que
mientras trabajan en el mercado. Otro motivo por el que también se prefieren los
hijos propios es el valor que tiene la informacion sobre los hijos cuando se realizan
inversiones en ellos. Es mas facil obtener informacién sobre las caracteristicas
intrinsecas de los hijos propios que sobre los hijos adoptivos, ya que los padres y
sus hijos propios tienen la mitad de los genes comunes y, ademas, tanto la salud
como algunas otras caracteristicas que tienen los hijos propios al nacer, y durante

su infancia, son observables directamente.

1.5.2 El incumplimiento de obligaciones, el tamafno del hogar y la

division del trabajo.

El comportamiento incorrecto en la familia no es simplemente una posibilidad
tedrica, se ha reconocido su existencia, durante cientos de afios y se ha castigado
en diferentes sociedades mediante el pago de multas, el divorcio, los juramentos
de caracter religioso o de muchas otras formas, incluyendo la deshonra por
adulterio. En algunos casos se designa cabeza de una familia extensiva al miembro
mas anciano y de mayor prestigio, para que arbitre en la resolucion de las disputas
y ademads juzgue y castigue el comportamiento incorrecto de los miembros de la

familia. Cuando alguno de los miembros de la familia se embriaga con relativa



frecuencia, gasta por encima de sus ingresos legitimos, acude a citas secretas, 0
se le atribuyen otros comportamientos sospechosos, cabe suponer que incumple
sus obligaciones domesticas, que roba o bien que actia incorrectamente de otras

maneras.

La especializacion y la division del trabajo podrian reducir realmente la intimidad
de los miembros del hogar, ya que se examinaria cuidadosamente la conducta al
objeto de detectar todo tipo de irregularidades. El incremento de la produccion
domestica atribuible a una mayor especializacion podria contrarrestar la reduccion
de intimidad experimentada, estableciéndose un grado optimo de especializacion y
de intimidad. Las pensiones de jubilacién de la seguridad social han reducido las
transferencias monetarias que efectuaban los hijos a sus padres ancianos. Como
resultado de estos avances sociales se han reducido las ventajas de vivir con los
hijos, de manera que la disyuntiva entre intimidad y especializacién ha terminado

desplazandose en este caso hacia la intimidad.

1.6 POLIGAMIA'Y MONOGAMIA EN LOS MERCADOS MATRIMONIALES.

El matrimonio incluye un contrato que proporciona proteccion a la mujer
especializada en el hogar contra el abandono, la negligencia y los malos tratos del
marido.

Las personas que no estdn casadas no van exhibiendo sus cualidades por los
mercados en la forma en que lo hacen los vendedores en el mercado de valores,
las personas utilizan intermediarios en el mercado matrimonial, tales como las
agencias matrimoniales, o bien participan en reuniones sociales de caracter
religioso, asisten a escuelas mixtas o participan en otras actividades que de alguna
forma tienen como funcién la eleccion de la pareja.

Un mercado matrimonial eficiente genera unos precios sombra que conducen a los

participantes a contraer matrimonios que maximizaran su bienestar esperado. La



incidencia de la poligamia ha disminuido en los ultimos afios, este descenso se ha

atribuido a la difusion del cristianismo y el aumento de los derechos de la mujer.

1.6.1 El equilibrio del mercado matrimonial.

1.6.1.1 Monogamia

Se parte del supuesto que todos los hombres y todas las mujeres que participan en
el mercado matrimonial son idénticos, en un mercado matrimonial eficiente,
proporcionaria a todos los hombres y a todas las mujeres la misma utilidad
esperada. Si las mercancias producidas por los hogares pueden considerarse como
una Unica mercancia homogénea, tal como el nimero de hijos, si se conoce con
certeza la produccion de todos los matrimonios, y si la produccion se distribuye
igual que la renta entre los cényuges. Los participantes prefieren contraer
matrimonio si, y solo si, la utilidad derivada del matrimonio es superior a la utilidad

gue obtienen permaneciendo solteros.

El producto de un hogar formado por un matrimonio es superior a la suma de los
productos de dos hogares formados por un Unico hombre y una Unica mujer,
porque los hombres y mujeres son complementarios biolégicamente en la
produccion y crianza de los hijos y de otras mercancias producidas en el hogar, la
diferencia entre el producto de un hogar formado por un matrimonio y la suma de
los productos de dos hogares formados por solteros constituye la ganancia que se

obtiene del matrimonio.

El equilibrio en un mercado matrimonial mondgamo eficiente requiere que deseen
casarse el mismo numero de mujeres que de hombres, y que los participantes que
permanezcan solteros tengan al menos una renta tan elevada como lo que

percibirian si se casaran.



1.6.1.2 Poligamia

Las mujeres han tenido varios maridos solo en contadas circunstancias, y los
hombres han practicado loa poligamia en las primeras comunidades judias, en las
sociedades musulmanas, en la antigua Grecia, en la mayor parte de Africa y en las
comunidades chinas. Aunque la produccion en el hogar presente rendimientos
constantes con respecto al numero de esposas mostraria rendimientos
decrecientes debido a que el numero fijo de maridos limita la productividad de las
esposas. La poligamia indica que el numero de hijas por esposa disminuye
ligeramente a medida que aumenta el niumero de esposas. El equilibrio en un
mercado matrimonial poligamo eficiente no requiere que deseen contraer
matrimonio el mismo numero de mujeres que de hombres, basta con que el
namero de mujeres que desea casarse sea igual a la demanda de esposas. Aunque
el numero de mujeres sea superior al de hombres, la renta de equilibrio de las
mujeres es superior a la que percibirian permaneciendo solteras. La demanda de
esposas no ha sido la misma para todos los hombres porque estos presentan

diferencias de riqueza, ocupacion, experiencia laboral y otras variables relevantes.

Se supone que el producto total de un hogar poligamo es igual a la suma de los
productos obtenidos independientemente con cada una de las esposas. El
supuesto de produccién independiente resulta adecuado cuando las diferentes
esposas tienen alojamientos separados, comen también separadas y tienen vidas
independientes. Sin embargo, este supuesto es menos razonable cuando las
esposas cooperan en la preparacion de la comida, el cuidado de los hijos y el

cultivo de la tierra.

Aunque los hombres que tienen pocas esposas gastan una fraccion muy elevada

de sus recursos en cada una de ellas, las mujeres pueden preferir casarse con



hombres que tengan muchas esposas siempre que estos posean recursos
suficientemente amplios y funciones de produccion suficientemente mas eficientes.
Puesto que idénticos participantes en mercados matrimoniales eficientes perciben
la misma renta, independientemente de con quien estén casados o del nimero de
sus conyuges, y dado que los participantes perciben sus productos marginales, el
producto marginal de equilibrio de mujeres idénticas sera el mismo en matrimonios

diferentes.

El equilibrio requiere que el producto marginal de las esposas disminuya a medida
que aumenta su numero; en caso contrario, los hombres mas eficientes se
casarian con todas las mujeres. El producto marginal de las esposas disminuye si,
y solo si, desciende el producto marginal de los recursos asignados por el hombre
a cualquiera de las esposas. El producto marginal de esposas adicionales seria el
mismo para hombres de eficiencias diferentes, solo si los hombres més eficientes
tuvieran un elevado numero de esposas. Y los hombres menos eficientes se ven
obligados frecuentemente a permanecer solteros porque no pueden ofrecer a las
mujeres tanto como otros. Puesto que un marido poligamo gasta la misma
cantidad en cada esposa, un incremento de sus recursos efectivos aumenta en la

misma proporcion los recursos de sus esposas.

1.6.2 Renta de equilibrio, inversiones y razon entre los sexos.

Una disminucion de razon entre los sexos de los participantes en el mercado
matrimonial -un aumento del nimero de mujeres en relacién al de hombres-
reducird la renta de las mujeres y aumentara la renta promedio de los hombres.
Ademés aumentara el nUmero de esposas por hombre casado. En consecuencia
una reduccion de la razén entre sexos aumenta la incidencia de la poligamia
medida por el nUmero medio de esposas de los hombres casados, o también por el

porcentaje de hombres casados con mas de un numero fijo de esposas. Sin



embargo, la incidencia de la poligamia medida por el porcentaje de de hombres sin
esposas se reducira, ya que algunos hombres que no se casaron de jovenes serian

capaces ahora de ofrecer a las mujeres lo necesario para atraerlas al matrimonio.

Un incremento de la contribucion marginal de las mujeres al producto, respecto a
la contribucion marginal de los hombres, aumenta el producto marginal de las
esposas Yy reduce el producto marginal de los maridos, lo que provoca un aumento
de la renta de las mujeres y una disminucion de la renta media de los hombres.
Como resultado disminuye el numero de hombres que se casan y aumenta el
namero de esposas por hombre casado. El incremento de la desigualdad y la
asimetria implica que los hombres mas eficientes podrian mejorar su situacion
aunque disminuyera la renta media de todos los hombres. Ademas la renta de las
mujeres y la competencia entre los hombres por lograr esposas serian mayores
cuanto mayor fuese el grado de incidencia de la poligamia, siempre que la
incidencia de la misma este determinada fundamentalmente por la contribuciéon

marginal relativa de las mujeres a la produccion.

Un aumento de la poligamia debido a un incremento de la contribucion de la s
mujeres al producto induce a los hombres a retrasar su entrada en el mercado
matrimonial hasta ser, con la edad y experiencia adquiridas, mas eficientes. El
mismo aumento de la poligamia induce a las mujeres a incorporarse al mercado
matrimonial a unas edades mas tempranas ya que la demanda de esposas es
mayor, aunque la carga y responsabilidades de las mujeres jovenes aumenten con

el matrimonio.

Una reduccion de la renta promedio de los hombres en relacién con la de las
mujeres originada por un aumento de la contribucibn marginal relativa de las
mujeres al producto también reduce la razén entre los sexos ya que favorece la
emigracion de los hombres y la inmigracion de las mujeres, de forma que aumenta

la preocupacion de los padres por la supervivencia de las hijas al tiempo que



disminuye la referente a la supervivencia de los hijos varones. Dado un aumento
de la contribucion de las mujeres al producto aumenta la incidencia de la poligamia
cuando mas generalizada se encuentre esta practica amenos hombres habra
disponibles para contraer matrimonio, aunque la causalidad iria desde la poligamia

a la escasez de hombres.

La razon de equilibrio entre hombres y mujeres estaria relacionada inversamente
con la razén de equilibrio entre las rentas de hombres y mujeres, y relacionada
directamente con la relaciébn de las contribuciones marginales al producto de

hombres y mujeres.

La eficiencia no esta dada exdgenamente sino que en parte viene determinada por
la educacion, el aprendizaje y otras inversiones en capital humano. Los hombres
estan dispuestos a soportar los elevados costos y riesgos que comporta el llegar a
ser suficientemente eficientes para conseguir mas esposas. EI hombre promedio
invertiria mas y seria mas eficiente cuanto mas extendida se encontrase la
poligamia. Ademéas un incremento de esta contribucion no solo aumentaria
directamente la desigualdad en el numero de esposas, sino que también la
aumenta indirectamente incrementando la desigualdad entre los hombres. A
medida que los hombres invierten mas, aumenta la competencia por esposas, y
por consiguiente, se incrementan las rentas de las mujeres. Dado que el nimero
total de esposas es fijo el efecto de un incremento general de la eficiencia sobre la
demanda de esposas debe compensarse con unas rentas de las mujeres mas

elevadas.

La distribucion de hombres entre familias poliandricas estaria determinada por el
requisito de que los maridos tengan la misma productividad marginal en todos los
matrimonios. Las mujeres mas eficientes tendrian mas maridos ya que los hombres

son mas productivos con dichas mujeres.



1.6.3 LA DEMANDA DE HIJOS

1.6.3.1 Efecto precio y efecto renta

La mayoria de familias ha controlado su fecundidad y ha tenido menos hijos de los
que permite su capacidad reproductora. Una reduccion del numero de hijos por
pareja puede aumentar el peso de sus hijos en la generaciéon siguiente si esto
permite que la pareja invierta mas en la educacion, formacion, y potencial de cada
hijo, ya que aumentaria notablemente su probabilidad de supervivencia hasta la
madurez sexual y por tanto la reproduccion de cada hijo superviviente.

Los nifios no se compran, normalmente; se producen en cada familia, empleando
bienes y servicios comprados en el mercado y el tiempo de los padres,

especialmente el de las madres.

La demanda de hijos dependeria del precio relativo de los hijos y de la renta plena.
El costo neto de los hijos se reduce si contribuyen a la renta de la familia
realizando labores domesticas, trabajando en negocios familiares o en el mercado.
En estos casos un incremento de los ingresos potenciales de los hijos aumentaria

la demanda de los hijos.

Los programas gubernamentales de ayuda financiera a madres con hijos menores
de edad a su cargo han reducido los costos de los hijos; la cuantia de la ayuda
aumenta con el numero de hijos, y el descenso de la participacion laboral de las
madres inducido por estos programas reduce el costo de oportunidad del tiempo
dedicado a los hijos. Esto se aplica ya que por medio del sisben se les disminuyen
los gastos médicos, otras ayudas son las escuelas publicas del sector que les dan

educacion a sus hijos sin ningun costo, entre otros.



El numero de hijos esta relacionado negativamente con el salario u otras medidas
del valor del tiempo de las esposas, y frecuentemente esta relacionado positiva en

vez de negativamente con el salario o ingresos de los maridos.

Aparentemente las familias han preferido sus propios hijos a los de otras familias,
de forma que préacticamente todas las familias deciden tener los suyos propios. Ya
que los hijos propios pueden reducir la incertidumbre de los padres, quienes asi
tienen mas informacion sobre las constituciones genéticas y las primeras
experiencias ambientales de sus propios hijos que sobre los de las otras familias.
También los padres tienen menos informacion previa sobre el sexo, el color,
condicién fisica y otras caracteristicas perceptibles de sus propios hijos que sobre
aquellos que pueden comprar en un mercado de nifios. Si bien es cierto que el
tamafo de este tipo de mercado esta limitado, porque los padres probablemente
pondrian a la venta a sus hijos inferiores, en vez de a los superiores, siempre que

los compradores no pudieran determinar facilmente la calidad de los nifios.

La demanda de los hijos propios implica que algunas familias no pueden ser
capaces de satisfacer su demanda de hijos porque son total o parcialmente
estériles, y que otras familias sobrepasarian sus demandas al ser demasiado

fecundos.

Las sociedades que han mantenido elevados niveles de fecundidad, aun
disponiendo de medios para reducirla substancialmente, indican que incluso los
métodos mas efectivos de control de natalidad no bastan para reducir la

fecundidad.

La interaccion entre la cantidad y calidad de hijos es la causa mas importante de
que el precio efectivo de los hijos aumente con la renta. Por lo tanto la interaccion
entre cantidad y calidad explica porque el nivel de educacién de los hijos, por

ejemplo, depende estrechamente del nimero de hijos. Mercancias como los hijos,



gue presumiblemente tienen unas elasticidades precio reducidas debido a que no
existen sustitutos proximos, no varian mucho generalmente, excepto durante los

ciclos econémicos muy acusados.

Segun la teoria econdémica, el cambio de precio de un bien varia la demanda de
ese bien en sentido contrario a la demanda de los bienes sustitutivos. La
interaccion entre cantidad y calidad de hijos implica que un aumento de, digamos,
el precio de la cantidad de hijos aumentaria la calidad de hijos en mayor cuantia
gue otras mercancias domesticas, incluso si la calidad de hijos y estas mercancias

fuesen sustitutos igualmente buenos para la cantidad de hijos.

La inversién de los negros en su formacion y capacitacion profesional ha sido
inferior a la media, porque las tasas de rendimiento de las inversiones en
educacion, salud y otras capacitaciones han sido menores para los negros que
para los blancos. La interaccion entre cantidad y calidad de hijos hace que los
negros respondan a unas oportunidades de inversibn mas pobres con mayor
fecundidad.

Las familias rurales, en las sociedades agricolas tradicionales, tienen un tamaiio
mayor que las familias urbanas, no solo porque, como hemos visto, los hijos son
mas baratos en las areas rurales, sino también porque los agricultores tradicionales
invierten menos en cada hijo. La fecundidad rural ha descendido actualmente por
debajo de la fecundidad urbana en muchos paises economicamente avanzados, a
medida que los hijos se han vuelto méas caros en las areas rurales que en las

urbanas.

Incluso un incremento puro de la renta puede reducir la fecundidad a través de la
interaccién con la calidad de los hijos, un aumento de la renta combinado con
elevadas tasas de rendimiento de la calidad de hijos podria reducir

considerablemente la fecundidad.



1.7 LOS ANTECEDENTES SOCIO ECONOMICOS DE LA FAMILIA Y LAS
OPORTUNIDADES DE LOS HIJOS.

Las inversiones en capital humano se diferencian de las herencias y donaciones de
capital no humano, porque el capital humano debe autofinanciarse y sus tasas de
rendimiento son mas sensibles a las dotaciones iniciales y a otras variables
directamente relacionadas con el individuo. Incluso los hijos de los mismos padres
tienen frecuentemente rentas completamente distintas debido a que su suerte es
diferente, y porque la composicion y nivel de inversiones de los padres dependen

de las capacidades, defectos, sexo y otras caracteristicas de los hijos.

Si los padres anticipan correctamente la suerte y dotaciones de sus hijos, un
aumento en cualquier factor no aumentaria en igual cantidad la renta de los hijos,
porque parte del aumento se gastaria en el consumo de los padres a través de la
reduccion de las inversiones en los hijos. Puede verse que la renta de los hijos es
mayor cuanto mayor sea la renta y la propension a invertir de los padres, las
dotaciones de los padres y otros miembros de la familia, la capacidad de transmitir
hereditariamente las dotaciones y los gastos en dotaciones de los hijos efectuados

por los diferentes miembros de su familia.

Las familias generalmente deben llevar a cabo la mayoria de sus inversiones en los

hijos antes de conocer la suerte que estos tendran en el mercado.

1.7.1 Capital humano y capital no humano.

La tasa de rendimiento del capital humano depende significativamente del sexo,
raza, capacidad, edad, asignacion del tiempo, origen social y muchas otras
caracteristicas personales de los hijos. Esto se cumple ya que en algunos casos la

familia no tiene el suficiente dinero para brindarles a todos sus hijos la misma



educacion teniendo que decidir entre los que estén mas adelantados o tengan mas

capacidad para el estudio en el momento de realizar la inversion.

La educacion de los hijos es mas dependiente de las rentas de los padres cuando
no se hereda capital no humano que cuando si se hereda, y la desigualdad de los
ingresos de los hijos es mayor entre las familias mas pobres que entre las mas
ricas, mientras que la desigualdad de las herencias, tal y como se mide

normalmente, es mucho mayor entre las familias mas ricas.

Las familias méas pobres tienen planteado un conflicto entre equidad y eficiencia, e
invierten mas en los hijos mejor dotados Unicamente si la eficiencia prima sobre la
equidad. Las familias pobres invierten mas en el capital humano de los hijos mas

capacitados, aunque la relacion es mas débil que en las familias mas ricas.

En las familias (las més ricas) que invierten en capital no humano de todos sus
hijos, la cantidad total invertida en capital humano depende Unicamente de las
propias caracteristicas de cada hijo; no depende directamente ni del nimero ni de
las capacidades de sus hermanos. Las donaciones y herencias de capital no
humano, sin embargo, son mayores cuanto mas capaces sean los hermanos,
porque el capital no humano siempre puede compensarse. La cuantia de las
inversiones de las familias mas pobres en capital humano depende directamente
de las capacidades (asi como de numero) de los hermanos, ya que los padres mas
pobres deben escoger entre la equidad y la eficiencia de sus inversiones. Un hijo
de una de las familias mas pobres se encontraria en mejor situacidon con unos
hermanos mas capacitados si los ingresos de los diferentes hijos no fuesen
sustitutos proximos en la funcién de utilidad de sus padres, si los hijos mas
capacitados fuesen altruistas con sus hermanos o acordasen compensarles en el
futuro, o si los hijos menos capaces aprendiesen de sus hermanos menos

capacitados.



El mercado matrimonial tiene en cuenta la propension a tener hijos varones, como
lo demuestra el hecho de que muchos hombres se divorcian cuando sus esposas
no les han dado ningun hijo varén. Adicionalmente el que se realicen mayores
inversiones en hijos varones, incluida una tasa menor de infanticidio masculino, no
implica que los padres prefieran hijos varones, indica Unicamente que las tasas de

rendimiento de las inversiones en los hijos varones son mas elevadas.

1.8 DESIGUALDAD Y MOVILIDAD INTERGENERACIONAL.

La desigualdad de la renta en cualquier generacion depende, por supuesto, de la
desigualdad de la suerte en esta generacion, pero también depende decisivamente
de la suerte en generaciones anteriores. Ya que los padres afortunados invierten
mas en sus hijos, el aumento de las rentas de sus hijos les induciria a estos a
invertir mas en sus propios hijos en la generacion siguiente, y asi sucesivamente,

de forma que todos los descendientes se benefician de la suerte inicial.

Bajo el presupuesto de que cada persona tiene hijos sin emparejarse, todas las
familias mantendrian identidades independientes indefinidamente y la fortuna de
cualquier familia se mantendria intacta a lo largo de tantas generaciones como se
desease. Las familias también mantienen efectivamente independientes sus
identidades cuando cada persona se empareja con alguien que tiene la misma
dotacion, la misma renta de sus padres y la misma suerte. La capacidad de
transmision hereditaria y las inversiones no se interaccionan si la cuantia invertida
en los hijos es independiente de las tasas de rendimiento, la renta familiar, las
dotaciones y la suerte, de forma que la contribuciébn de la desigualdad de las

dotaciones a la desigualdad de las rentas se reduciria fuertemente.



1.8.1 Movilidad intergeneracional.

La variacion de la renta y posicion social de una determinada familia en diferentes
generaciones se ha denominado tradicionalmente movilidad intergeneracional o
igualdad de oportunidades. La interaccidbn entre inversiones y herencias puede
aumentar la cuantia del efecto de las rentas y dotaciones de los antepasados

familiares sobre las rentas presentes.

La renta de una determinada familia puede ser superior o inferior a la media
durante varias generaciones consecutivas debido a una racha de muy buena o
muy mala suerte. Los niveles de bienestar de una familia durante varias
generaciones consecutivas estarian estrechamente relacionados siempre que la
capacidad de transmision hereditaria y las inversiones en los hijos fuesen elevadas.
El grado de transmision hereditaria y la cuantia de las dotaciones no estan
determinados rigidamente por la biologia de la herencia humana, sino que se ven
influidos principalmente por la organizacion social. Algunas sociedades confian
excesivamente en la reputacion de la familia a la hora de valorar diversas
caracteristicas de los individuos, porque no disponen de ningun método de
evaluacion directa. En estas situaciones, las familias encuentran incentivos para
mantener y aumentar sus reputaciones controlando y orientando las caracteristicas

de sus miembros por medio de inversiones en dotaciones familiares.

Dado que es mas probable una racha de éxitos o fracasos en la misma familia
cuanto mayor sea el grado de transmision hereditaria.

Las rentas y donaciones de los padres y otros miembros de la familia tienen un
efecto mas importante sobre las rentas de los hijos y demas descendientes cuanto

mayores sean el grado de transmision hereditaria y la propension a invertir.



La influencia de los antecedentes socioecondmicos de la familia sobre la situacion
econdémica de los hijos es mayor cuanto mas difieran entre las familias las

propensiones a invertir y otros paradmetros.

La presencia de desigualdad en una misma generacién y desigualdad a lo largo de
diversas generaciones no requiere andlisis econdmicos y sociolégicos separados;
ambas desigualdades pueden analizarse con una teoria unificada de la

determinacioén de las rentas de diferentes familias en diferentes generaciones.

1.9 ALTRUISMO EN LA FAMILIA

El altruismo contribuye a la proteccion que las familias ofrecen a sus miembros
contra las desgracias econémicas y otras consecuencias de la incertidumbre: cada
miembro de una familia altruista esta asegurado parcialmente, ya que todos los
demas se ven inducidos a soportar parte de la carga a través de los cambios de las
contribuciones del altruista. Como resultado, estan mas dispuestos a llevar a cabo
acciones que aumenten la variabilidad de sus propias rentas que los miembros de
familias egoistas, porque las familias altruistas tienen mayor seguridad. Sin
embargo la renta familiar bien puede ser menos variable en las familias altruistas;
sus miembros tienen en cuenta los intereses de la familia en su totalidad y tratan

de reducir la covarianza de las rentas de miembros diferentes.

Un altruista se encuentra en una situacion mejor cuando lleva a cabo acciones que
aumentan su renta familiar y esta peor cuando sus acciones la reducen.

En particular un altruista se abstendria de ir a vivir a otra ciudad donde sus
ingresos monetarios fuesen mayores si los ingresos laborales de su esposa
disminuyesen en una cuantia superior, mientras que se desplazaria aunque
disminuyeran estos Ultimos ingresos siempre que los suyos aumentasen en mayor

cuantia. Esto no solo implica que la migraciéon de hogares multipersonales es



mucho menos frecuente que la de hogares unipersonales, sino también que el

desempleo esta relacionado positivamente con la migracion.

Sin embargo, la envidia en una familia es todavia mas perjudicial si no se ve
contrarrestada por el altruismo efectivo de algunos miembros, por ejemplo si un
padre tiene envidia de sus hijos egoistas, estos trataran de reducir en vez de
aumentar la utilidad del padre. Mientras el altruismo induce a los hijos egoistas y
otros beneficiarios a comportarse altruistamente, la envidia induce por el contrario
a los hijos y otros miembros envidiados a comportarse envidiosamente.

Un envidioso efectivo trata de maximizar su renta de envidia y lleva a cabo todo
tipo de acciones que aumentan la diferencia entre su propia renta y las rentas de
las personas que sufren su envidia. En particular, estaria dispuesto a reducir su
renta si las rentas de quienes envidia disminuyesen mas y a incrementar su renta

Si sus rentas aumentasen menos.

Todas las personas envidiadas tratan de minimizar la renta de envidia y la utilidad
del envidioso. Por consiguiente solo llevan a cabo acciones que reduzcan la
diferencia entre la renta del envidioso y las rentas de las personas envidiosas. En
particular, cada uno reduciria su propia renta si la renta del envidioso se redujera
mas o si las rentas de otras personas envidiadas aumentasen mas. Por lo tanto, las
familias con miembros altruistas y egoistas no tienen armonias perfectas ni
conflicto permanente, sino armonia en la produccion y conflicto sobre la

distribucion.

1.10 ESTILOS DE VIDA

Los roles de compra van cambiando segun la evolucion de los estilos
de vida de los consumidores. En Colombia, la mujer por tradicion ha
sido el agente principal en las compras familiares, sobretodo cuando

se habla de alimentos y productos para el hogar. Esto se ve aplicado



en el barrio La Aurora en su totalidad ya que en el caso que exista un
divorcio, los hijos se quedan con la mujer del matrimonio y es por
esto que la mujer sigue desempefiando el rol de agente principal en

las compras.

Hoy en dia, éste fendmeno se ve enfrentado a mujeres que trabajan
fuera de sus casas y como los maridos estan dispuestos a encargarse
de las compras familiares; toda ésta tradicion esta cambiando. Este
fendmeno de cambio no se aplica para este barrio, debido a que como
los ingresos de las familias son tan bajitos, las mujeres y los hombres
deben trabajar. A pesar de esto, la mujer sigue siendo el agente

principal en las compras.

Asi mismo, los roles varian mucho dependiendo del pais y de la clase
social. Las decisiones del comprador estan sujetas a caracteristicas
personales tales como la edad y la etapa del ciclo de vida, la
ocupacion, la situacién econdmica, el estilo de vida y la personalidad

y la concepcion de si mismo del comprador.

A medida que transcurre la vida de una persona, los bienes vy
servicios que adquiere van cambiando. Los gustos por los alimentos,
la ropa, los muebles y la diversion, guardan relacion con la edad.
Estas compras también se relacionan con la etapa del ciclo de la
familia; ya que a medida que las personas crecen y se organizan
como familia, sus necesidades y prioridades cambian. Segun esto, en
el barrio La Aurora, se puede ver que el factor mas importante de sus
habitantes es satisfacer las necesidades basicas y no las necesidades
secundarias como el de estas a la moda. Como en este barrio los
ingresos de sus habitantes son bajos el consumo depende mas del

ingreso que de las preferencias de las personas.



La ocupacién de una persona influye en los bienes y servicios que
compra, los que trabajan en oficinas tienden a comprar trajes y
corbatas; mientras que los obreros tienden a comprar ropa mas
resistente. Viéndose asi reflejada la importancia que tiene Ila
ocupacion en la decision de compra. Esto se aplica en un porcentaje
minimo, ya que la mayoria de las personas trabajan como operarios o
en trabajos que no necesitan de un buen vestir; trabajos informales.
Las empresas o sitios de trabajo los ayudan suministrandoles un

uniforme adecuado para cada trabajo.

Otro factor importante a tener en cuenta es la situacién econ6mica de
una persona, ya que ésta influira en la eleccién de determinado
producto. Los ingresos, ahorro y poder adquisitivo, seran

determinantes para realizar el gasto.

El estilo de vida es vital para definir los comportamientos de compra de los
individuos ya que las diferencias en los estilos de vida no solo abarcan las clases
sociales o la personalidad de alguien sino también su actuacion e interaccion con el

mundo.

Las personas que viven en la misma subcultura, clase social y ocupacion pueden
tener estilos de vida totalmente diferentes; lo cual hace que las decisiones de

compra sean también diferentes. En el barrio La Aurora, este caso no aplica.

En las consideraciones generales que se deben hacer para explicar los
hébitos de compra de las personas, se consideran relevantes algunas

variables:



- Precio del producto

- Precio de los sustitutos
- Ingresos

- Preferencias

- Poder adquisitivo

Por altimo, el comportamiento de los consumidores en el momento de
realizar la compra esta sujeto a la influencia de factores sociales,
personales, culturales y psicolégicos basicos, tales como la

motivacién, la percepcidn, el aprendizaje y las actitudes.

Aungque dichos factores no pueden ser controlados, si pueden ser
usados para identificar y entender a los consumidores en los cuales

se pretende influir.

En las familias se presentan las actuaciones de compra en los
mercados y cada cambio, cada evolucién y cada nuevo pensamiento
trae como consecuencia un viraje en sus decisiones de adquisicién, en
donde tal vez es muy importante la edad promedio de la familia, el
grado de experiencia y en otros el poder de decisién que se funda en
el aporte econémico que puede estar dando algun miembro de la
familia sin que pese su experiencia o cualquier otro aspecto que

determinen sus actuaciones.



CAPITULO 2.

2. MARCO REFERENCIAL

Se tiene planeado realizar la investigacion de “La familia como unidad econémica
de consumo en Colombia”, en el barrio La Aurora. Dicho barrio, pertenece a la
localidad 5; es decir a la localidad de Usme. Usme se encuentra ubicada en el sur

de Bogota. Para ser mas exactos, éste se encuentra en la calle 70 sur.

Resefia histoérica

“La localidad de Usme fue fundada en 1650, bajo el nombre de San Pedro de
Usme, convirtiéndose en centro de una zona rural dedicada primordialmente a la
actividad agricola, la cual proveia parte importante de los alimentos de la capital.
Su nombre proviene de una indigena llamada Usminia (vocablo Chibcha), la cual

estaba ligada a los romances de los Caciques de la época.

Romances que continuaron ligados a esta Localidad en la época Colonial, como
ocurre con aquel pasaje de Maria Lugarda de Ospina, La Marichuela, quien entablo
un tempestuoso amor con el Virrey Solis, el cual le costo el ser desterrada por la
sociedad Santaferefia para las selvas de Usme. El Virrey para poderla acompafiar,
fundo la hacienda “Las Manas” en un latifundio relativamente grande, en lo que
hoy son los barrios de Santa Lucia, Tunjuelito, Brazuelos, Marichuela, hasta la
quebrada Yomasa lo que hoy son los barrios Santa Marta, La Fiscala,

Barranquillita, El Recuerdo y El Pedregal.



En el afio de 1911 se convierte en municipio, con el nombre de Usme,
destacandose a la vez, por los conflictos y luchas entre colonos, arrendatarios y
aparceros por la tenencia de la tierra ; aunque estos no alcanzaron el caracter de
sangrientos, tuvieron violentas formas de presion contra los arrendatarios quienes
se negaban a cumplir sus obligaciones con la Hacienda. Situacion que cambia,
cuando a mediados de siglo se parcelan las tierras que eran destinadas a la
produccion agricola para dar paso a la explotacion en forma artesanal de
materiales para la construccion, convirtiendo la zona en fuente importante de

recursos para la urbanizacion de lo que es hoy Bogota.

De igual forma en el afio 1954 mediante la ordenanza 7 de la Asamblea de
Cundinamarca, se suprime como municipio y su territorio es incorporado al Distrito
Especial de Bogota y mediante decreto 3640 del mismo afio se incorpora dentro de

la nomenclatura de Bogota como la Alcaldia N°5.

En el afio de 1975 se incluye en el perimetro urbano, perteneciendo desde ese
momento al circuito judicial, a la circunscripcion electoral y al circuito de registro y
notariado de Bogotd ; mas adelante, con el Acuerdo 15 de 1993, el Concejo de

Bogota definid sus limites.

Posteriormente, la Constitucion de 1991 le dio a Bogota el caracter de Distrito
Capital; en 1992 la Ley la reglamento las funciones de las Junta Administradora
Local, de los Fondos de Desarrollo Local y de los Alcaldes Locales, y determino la
asignacion presupuestal de las localidades. Por medio de los acuerdos 2 y 6 de
1992, el Concejo Distrital, definid el niUmero, la jurisdiccion y las competencias de
las JAL.

Bajo esta normativa se constituyo la Alcaldia Menor de Usme conservando sus
limites y nomenclatura, administrada por el Alcalde Local y la Junta Administradora

Local, JAL, compuesta por 9 ediles.



Finalmente, el Decreto - Ley 1421 determina el régimen politico, administrativo y

fiscal bajo el cual operan hasta hoy las localidades del distrito.

Extension

La localidad de Usme posee una extension territorial de 11904.53 hectéreas de las
cuales 2220.35 corresponden al casco urbano, esta extension la ubica en el lugar

sexto entre las localidades del Distrito.

Limites

Segun el acuerdo 8 de 1977, el cual reorganiza las Alcaldias menores, se
determina que la Localidad de Usme se encuentra ubicada al Sur de Santa Fe de
Bogota, limitando al norte con las localidades de Rafael Uribe Uribe y Tunjuelito, al
oriente con la Localidad de San Cristobal y los municipios de Chipaque, Une y
Pasca, por el sur con la Localidad de Supamaz y por el occidente con Ciudad

Bolivar.

Caracteristicas fisicas

Clima

Temperatura: 13 grados Promedio anual

Humedad Relativa: Seca y Semi-seca

Precipitacion Tota:l 800 a 1.000 mm Promedio Anual



Sector contra Cerros orientales: 1000 a 1500 mm Promedio Anual

Periodo mas lluvioso: Abril a Octubre

Periodos mas seco: (Lluvias moderadas) Noviembre a Marzo

Altimetria: 2276 metros sobre el nivel del mar

Debido a la geografia local, se presenta un nivel de precipitaciones bastante
elevado en la pequefia porcion de territorio ubicada contra los cerros orientales,
registrando una media de precipitaciéon anual de 1000 a 1500 mm, mientras en su
mayor extension se presenta un nivel de precipitacion promedio anual de 800 a
1000 mm.

Dependiendo de la relacion precipitacion brillo solar, se presenta la condicion de
zona semiseca, en la proporcion de territorio que bordea los cerros orientales
extendiéndose aproximadamente hasta la mitad de la localidad en el sentido
oriente - occidente. La porcion de territorio restante hasta el limite con las
Localidades de Rafael Uribe, Tunjuelito y Ciudad Bolivar, debido a su bajo nivel de

precipitaciones, tiene condiciones de zona seca.

Hidrologia

El recurso hidrico de la Localidad estd conformado, por los cuerpos de agua,
canales, vallados existentes y proyectados por la Empresa de Acueducto y
Alcantarillado, las rondas Hidraulicas y zonas de manejo y preservacion ambiental,
clasificados para el suelo urbano y de expansion y el suelo rural, segun el plan
zonal de ordenamiento de la localidad de Usme, elaborado por el Departamento

Administrativo de Planeacion Distrital.



La cuenca hidrografica mas importante, larga y extensa en esta Localidad es la del
rio Tunjuelito, éste nace en la laguna Los Tunjos del paramo de Sumapaz, y en su
recorrido abastece los embalses de la Regadera y Chisaca. Lo cuél hace que el

suministro de agua de Santa Fe de Bogota dependa en buena parte de él.

El &rea total de la cuenca es de 41.427 hectéareas, con un caudal medio de 8
metros cubicos por segundo, y un &rea urbana drenada de 4.944 hectéreas y una

longitud de 73 kilometros hasta su confluencia con el rio Bogota.

Topografia y geomorfologia

La Localidad Quinta, ocupa terrenos en una altitud cercana a los 2,276 metros
sobre el nivel del mar. En su conformacion topografica, de acuerdo al mapa de
riesgo geotécnico de Bogota, se encuentra una divisién en dos areas, una plana o
suavemente inclinada y otra montafiosa, encontrandose la totalidad de la Localidad
de Usme en la segunda, lo cual aunado a la composicién arcillosa del suelo
(categoria de alta inestabilidad sismica), enfrentan a esta Localidad a un riesgo

medio de deslizamientos en la totalidad de su territorio y alto en algunos sectores.

Demografia

Crecimiento Historico

Con 200.892 personas, segun el dato de poblacion ajustada para 1993, la
poblacion de la localidad representa en este mismo afio aproximadamente el
3.69% dentro del total de habitantes que tiene el Distrito Capital, ocupando el

puesto numero doce, dentro de las 19 localidades.



Los crecimientos intercensales son de 158.453 habitantes para el periodo 73 - 85y

de 36.045 para el periodo 85 - 93.

Este comportamiento la sitia como la décima localidad en tasa de crecimiento
hasta 1993 y en términos de proyecciones, la equipara a otras 4 localidades con un

alto potencial de crecimiento.

Poblaciéon segun Edad y Sexo

En la localidad se observan dos caracteristicas bien definidas: la primera es que
puede calificarse como joven. El grupo de edad con mayor representatividad
(65.9%) es el rango de edad menor a 30 afios, sobresaliendo la poblacién de 0 a
14 afios con una participacion aproximada al 37.96% del total de la poblacién

Local.

La segunda caracteristica es la composicion por sexo segun la cual las mujeres son
el 51.% y los hombres el 49%, lo cual constituye una distribucion similar al
promedio de la ciudad. Manteniendo el perfil joven de la localidad, las mujeres

entre 20 y 30 afios son el grupo mas representativo.

Como resultado de esta distribucion y del comportamiento del mercado de trabajo,
el indice de dependencia econdmica es del 66 %, frente a un promedio de 51% en

Bogota.

En Usme, por cada 100 habitantes en edad productiva dependen 63 personas
menores de 15 afios y 3.3 mayores de 65, este resultado permite afirmar que la

poblacion local se sostiene economicamente del 60% de sus habitantes.



Densidades

Las medidas de densidad constituyen un indicador directo de lo que se podria
denominar el nivel de aglomeracion del poblamiento, como en el caso de la
densidad poblacional, y también de la intensidad del proceso de generacion de

areas construidas habitables, como en el caso de viviendas por hectérea.

Al mismo tiempo permite observar la calidad del proceso de urbanizacién, si se
entiende que la relacion area urbana - area amanzanada es un indicador muy
aproximado de la relacion espacio publico - espacio privado de la ciudad y de cada

localidad en particular.

En este sentido, una comparacion con estandares internacionales que recomienda
una proporcion 50% - 50% entre espacio publico y espacio privado, da una idea
de la calidad de la ciudad en este aspecto y una comparacion entre sectores y

localidades, una perspectiva de las desigualdades internas en esta materia.

De otro lado, medidas como Viviendas / Ha, Hogares / Ha, Hogares / Vivienda,
déficit de vivienda y Habitantes / Hogar, son indicadores directos e indirectos de la
habitabilidad de las viviendas y del grado de hacinamiento, si se hacen los calculos

adecuados para deducir el tamafio promedio de las viviendas y los hogares.

Las cifras que se observan en el cuadro 13 indican que Usme es una localidad con
alta densidad de habitantes en las areas amanzanada y residencial en relacion con
los promedios de la ciudad que son en el mismo orden del cuadro 140.51, 266.36
y 370.7.

En este sentido, es muy ilustrativo el dato de habitantes promedio del &rea
residencial, que nos indica una mayor ocupacién de metros cuadrados por persona

en relacion al promedio de la ciudad, 370.7.



Esta situacion se explica en parte por la alta proporcion de los estratos 1 (la
segunda de la ciudad) y 2, y probablemente por la altura promedio de las
edificaciones, si observamos que su promedio de viviendas/Ha es superior al de la
ciudad, que presenta indices de 46.85 en el area amanzanada y 65.2 en el area

residencial.

Sin embargo, al analizar los datos por estratos, la densidad poblacional del estrato
2 es superior al promedio de la ciudad, lo cual parece afirmar lo dicho

anteriormente sobre la habitabilidad de las viviendas.”®

BARRIO LA AURORA.

“Segun los estudios, el estrato que predomina en el barrio La Aurora es el estrato
2. La poblacion que tiene es de 22.616 habitantes segun el censo realizado en
1999. Su densidad es de 283 habitantes por hectarea y esta dividido en 142
manzanas. Existen 4211 viviendas, 325 establecimientos de comercio, 147
establecimientos de servicios y 14 industrias en donde la mayoria tiene como

propésito la industria de ladrillos y el metal mecéanica.

Se tiene estimado de 5 a 6 personas que viven en cada casa. La composicién de
los integrantes de las familias se dividen principalmente en dos grupos.

EL primer grupo, estd conformado por una madre cabeza de familia, acompafiada
de sus tres hijos y la madre de la cabeza de familia. En este caso, la madre y uno
de los hijos de aproximadamente 17 afios son los U(nicos que aportan

econdmicamente en la casa.

& www.redbogota.net/lopublico/secciones/localidades/usme/



El segundo grupo de familia est4 conformado por un padre de familia, su esposa o
compafiera, dos o tres hijos y la madre de alguno de los cabezas de familia. En
este caso, los aportes por lo general son de los dos padres. En cuanto a los
estudios que estos tienen, son minimos. Por lo general, ninguno de las cabezas de
familia tienen el bachillerato completo, es decir, han hecho solo la primaria basica.
Debido a esto, los trabajos que cada uno realiza no requieren de muchos
conocimientos. Alguno de estos son Choferes de servicio publico, obreros,
trabajadores de carga, recicladores, celadores, entre otros. En cuanto a las
mujeres cabezas de familia, por lo general tienen trabajos como empleadas del
servio, cocineras, amas de casa, u otro oficio que le ayude a cubrir sus gastos o
necesidades béasicas. Muchas veces , y en el peor de los casos los trabajos de éstas
mujeres llegan a ser de prostitutas, ya que se ven presionadas por la situacién que

atraviesan recurriendo asf a cualquier medio que les ayude a subsistir.”®

Segun lo que se investigd respecto a las familias Colombianas de estratos 1y 2,
los hijos, que se encuentran entre los 14 afios en adelante, ya no asisten a la
escuela debido a que sus problemas no solo son de indole econdmica para pagar
sus mensualidades sino que en muchos casos prefieren buscar algo de dinero en
otras partes como trabajando en tiendas, cargando camiones o hasta en las calles
pidiendo limosna. De esta forma se sienten utiles al saber que pueden aportar

algo para el diario vivir de su familia.

En cuanto a la vivienda, se dice, que éstas se dividen en casas, apartamentos,
cuartos y otros.

Las condiciones del barrio la Aurora, son buenas. Este cuenta con servicios de
agua, luz, alcantarillado y teléfono desde hace algunos afios. La comunidad no es
peligrosa, ya que como es un barrio, relativamente pequefo, la mayoria de sus
habitantes son conocidos y se ayudan los unos con los otros; buscando el bien

comun para todas las personas que alli habitan.

® Investigacion de mercados realizada por transmilenio en el 2002



Es asi, como una vez analizado el barrio y sus individuos, se procedera a investigar
los diferentes factores y su influencia en el comportamiento del consumo para los

estratos 1y 2.

Entre los factores que pueden causar los comportamientos en el consumo, se
encuentran, el estado civil de cada integrante determinando modificaciones
importantes de consumo y en cierta forma la adopcién de patrones diferentes a los
tradicionales de las familias como consecuencia de la intervencién de personas
extrafias en la direccion de los hogares o por la falta de tiempo de los padres para
un suministro adecuado de alimentos a sus hijos. Otro agente que llega a influir en
el comportamiento de su consumo son el aumento de la unién libre, el lugar
geografico donde nace un individuo, los divorcios, la divisién del trabajo en el

hogar y el prestigio social en cuanto a las decisiones de compra de los individuos.

Sin embargo, existen otras variables que afectan los patrones de comportamiento
como : la distribucion del tiempo asignado a las tareas del hogar y la manera
como se distribuye el trabajo entre los miembros de la familia de acuerdo con las
ventajas comparativas de cada uno de ellos que tiene que ver con el capital

humano que han adquirido.

El conocimiento del comportamiento familiar va ser de gran ayuda en la
adaptacion de los diferentes productos y servicios para una mejor demanda de
ellos por parte de los grupos familiares. Ofreciendo asi mismo algunos resultados a
empresas que tienen la necesidad de estos conocimientos para mejorar su

penetracion en los mercados de los diferentes compradores.

El barrio La Aurora cuenta con una zona comercial. En esta se encuentran

restaurantes, almacenes, droguerias, ferreterias, panaderias, papelerias,



zapaterias, tiendas de barrio entre otras. Este barrio queda cerca de la estacion de
trasmilenio y tiene una ruta alimentadora, lo que facilita el trasporte a sus
habitantes. Cuenta también con una escuela publica donde van la mayoria de
nifios de este barrio. También ahi un colegio cerca de este barrio en donde la

matricula es un poco mas costosa.

En cuanto a la urbanizacion, son casas pequefas, de interés social, con espacios
reducidos donde son habilitados segun las necesidades de cada familia. Por
ejemplo, en varios casos, los garajes son utilizados como locales familiares o

cuartos extras al no tener carro y tener un espacio libre.

La tercera parte de las personas encuestadas cuentan con propia, y la restante
vive en arriendo en cuartos, apartamentos o casas, 0 esta pagando su vivienda

actualmente.

Las vias de acceso entre el barrio La Aurora y los barrios aledafios, en su mayoria
son sin pavimentar, en muy malas condiciones, llenas de huecos y piedras que

impiden un transito apropiado.



CAPITULO 3.

3. ANALISIS Y RESULTADOS

1. En cuanto al tipo de vivienda el 73% de los encuestados vive en casa, el
21% en apartamentos y un 5% en cuartos. De este total de encuestados, el
40% de las personas vive en vivienda propia totalmente pagada, el 12% en
vivienda propia y la estan pagando y el 45% viven en arriendo. Segun estas
cifras podemos decir que las personas a pesar de sus bajos ingresos,
procuran adquirir vivienda propia, ya que este es un bien para toda la vida

que les brinda un respaldo y seguridad econémica.

2. Usme, siendo una localidad de estratos 1 y 2, se pudo observar que el 90%
de los encuestados cuenta con todos los servicios publicos, el 9% tiene luz,
agua y Alcantarillado y el 1% solo luz y agua. Esto muestra que la calidad
de vida de esta localidad es superior a la de otras localidades con estos

mismos estratos.

3. Para este estrato (1 y 2), se puede ver que por lo general viven entre cuatro
y cinco personas por vivienda teniendo los siguientes porcentajes: el 37.3%
viven 4 personas, en el 26.9% viven 5, en el 13.9% viven 3, el 8% viven 2
personas y en el 9.5% viven 6, y el 4.5% de los encuestados viven solos o
con 8 y 7 personas concluyendo asi que no es normal que vivan menos de

3 personas en una misma vivienda. A pesar de que dos personas estén



empezando su vida como pareja, casi nunca deciden vivir los dos solos, sino

que comparten la casa de los padres de alguno de los.

Es importante asi destacar que el 42.3% esta casado, el 28.9% vive en
union libre, el 11.9% son separados, el 8.5% son viudos y el 8.5% son
solteros, pues dependiendo del estado en que se encuentra la pareja, su
consumo va cambiando y sus necesidades se vuelven diferentes. Un
ejemplo claro de esto es cuando en el hogar existe la presencia de nifios y
sus gastos se dirigen hacia productos como pafales y ciertos alimentos
especiales para su crecimiento, mientras que si en el hogar se ve la
presencia de adultos, sus necesidades son diferentes y su consumo va

cambiando segun su edad y sus gustos.

En esta investigacion se pudo observar como la gran mayoria se ocupa en
el sector comercio seguido del industrial, el de servicios y el transporte.
Gran parte de las personas se desempefian en labores operativos, nivel
medio 0 en su propio negocio, N0 es comdn asi encontrar personas con

niveles directivos dentro de la organizacion.

En cuanto a los salarios, el 77.1% de los hombres tiene ingresos menores a
2 salarios minimos, y el 20.7% de 2 a 4 salarios minimos; mientras que el
81.1% de las mujeres ganan menos de 2 salarios minimos, y el 18.1% de 2
a 4 salarios minimos. Es ésta una de las razones por la cuales es dificil
invertir en educacion; a pesar de esto no deja de ser un factor importante
por lo cual el 23.9% de las personas invierten en primaria, el 13.4% en

secundaria, el 8.5% en jardin, y el 26.9% no invierten en educacion.

Si se habla de los gastos de alimentos mensuales de las personas en esta
localidad, el 41.3% gasta mas de $300.000, el 17.4% gasta entre $150.000
y $199.000, el 16.4% gasta entre $200.000 y $249.000, el 9.5% entre



$100.000 y $149.000, el 8% entre $250.000 y $299.000. Estas cifras nos
demuestran que el alimento es una necesidad basica, lo cual recibe un

porcentaje alto de los ingresos de los encuestados.

8. En cuanto a los gastos en vivienda el 26.4% gastan entre $150.000 y
$199.000, el 19.4% entre $200.000 a $249.000, el 21.4% Mas de $250.000
y el 14.9% entre $100.000 y $124.000. Lo anterior muestra cémo los
habitantes de Usme estan dispuestos a pagar por contar con todos los
servicios de buena calidad, sin embargo se cuidan en no exceder su

consumo para que no se vuelva un gasto muy elevado.

9. El mayor gasto en alimentos y vivienda lo realizan los casados de 41 a 55
afos en los hombres y de 36 a 50 afios en las mujeres. Mientras que el
menor gasto lo hacen los solteros y los viudos especialmente los menores

de 25 afios y los mayores de 56 afios.

10.En cuanto a los gastos de vestuario y calzado, el 33.8% gastan menos de
$25.000, el 18.4% entre $25.0000 y $49.000, el 13.9% entre $150.000 y
$199.000, el 10% entre $100.000 y $149.000. A pesar de ser ésta una
necesidad importante, las personas en esta localidad no se preocupan por
hacer este gasto con mucha frecuencia. Los gastos mas altos que arrojan
estos resultados, se deben a que son personas que tienen que darles

dotacidn a sus hijos para asistir a sus centros educativos.

11.El mayor gasto en vestuario y calzado lo realizan nuevamente los casados
de 36 a 45 afios en los hombres y de 36 a 50 afios las mujeres. Y el menor
gasto es el de los divorciados y los viudos de méas de 60 afios en los

hombres y mas de 51 afios en las mujeres.



12.El 50.2% tiene seguro o SISBEN, el 15.9% menos de $25.000, el 11.9%
entre $25.000 y $49.000.

13.El mayor gasto en salud es hecho por los casados y las personas en unién
libre de 41 a 55 afios los hombres y de 36 a 55 afios las mujeres. Los que
menos gastaron fueron los solteros y los viudos menores de 25 afios y
mayores de 60 afios en los hombre y menos de 25 afios y mas de 51 afios

en las mujeres. Sin embargo la mayoria de los encuestados tienen SISBEN.

14.En cuanto a la educacién, cultura y esparcimiento el 26.4% no gastan, el
23.9% menos de $50.000, el 22.9% entre $50.000 y $99.000, el 8.5%
entre $100.000 y $149.000, y el 8% mas de $300.000.

15.En educacion el mayor gasto lo realizan los casados de 41 a 55 afios en
hombres y de 36 a 40 afios en las mujeres. El menor gasto lo hacen los

viudos y los divorciados menores de 35 y mayores de 51 afios.

16.En gastos de transporte y comunicacion el 15.4% no gastan dinero en dicho
rubro, el 19.9% gasta mas de $150.000, el 19.9% gasta entre $100.000 y
$124.000, el 15.4% gasta entre $50.000 y $74.000 y el 14.4% gasta entre
$25.000 y $49.000.

17. En el rubro transporte y comunicaciones el mayor gasto continua siendo de
los casados entre 46 y 55 aflos hombres y 36 a 50 aflos mujeres. Y el
menor gasto es el de los viudos y solteros de menos de 25 y mas de 60

afios hombres y menos de 25 y mas de 56 en las mujeres.

18.En otros gastos como cigarrillos, licor entre otros, el 43.8% no gastan , el
13.4% gasta entre $50.000 y $59.000, el 10.4% gasta entre $20.000 y $
29.000, y el 10.9% gasta mas de $100.000.



19. Los que mas realizan otros gastos son los casados de 46 a 50 afios y los

gue menos son los solteros y viudos de menos de 25 y mas de 60 afios.



CAPITULO 4.

CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES.

Después de haber realizado esta investigacion en la localidad de Usme, en el barrio

“La Aurora” se pudo observar la influencia de ciertas variables que afectan el

comportamiento de las familias como unidad econdémica de consumo llegamos a

las siguientes conclusiones:

Una vez tabuladas las encuestas realizadas en dicho barrio, se pudo concluir
que todas las familias buscan el mismo propésito de maximizar el uso de
sus ingresos para lograr suplir con todas las necesidades que como ser
humano deben satisfacer. Esto puede variar dependiendo de los ingresos y
de las personas que aportan econémicamente en el hogar. A medida que
los ingresos sean mas altos la calidad de vida es mejor ya que las

necesidades béasicas se pueden satisfacer aun nivel mas alto.

Debido a la demografia de la zona en cuestion (La Aurora) el grupo de edad
con mayor representatividad es la gente joven. Existe aproximadamente un
65% de gente joven ubicada en dicho sector. Es por esto, que el

comportamiento del consumo estd més enfocado a este gremio.

En cuanto a la satisfaccion de necesidades, segun el estrato manejado en

La Aurora, la poblacion busca satisfacer principalmente, las fisiologicas; sin



importar dejar a un lado necesidades con mayor importancia en otros

estratos.

Se cumple la hipétesis donde el comportamiento econémico de consumo de
una familia varia con el acuerdo que la pareja hubiese tenido sobre su
dedicacion a trabajar fuera del hogar por un sueldo y a trabajar en el hogar.
Debido a que los hombres puedan realizar trabajos de fuerza mientras que
las mujeres permanecen mas tiempo en la casa cuidando a sus hijos y
realizando trabajos domeésticos el salario de mercado de los hombres

casados es superior al de las mujeres casadas.

Segun la investigacion las personas casadas tienen a tener unas
necesidades de consumo diferentes al de las personas solteras. En un
matrimonio, donde hay nifios, se debe destinar algo del sueldo en articulos
de consumo para el bienestar y futuro de los nifios, también en pafales y
leche especial en el caso de bebes. Con personas solteras, este tipo de
consumo no existe, ellos tienes otras prioridades y otras necesidades. Es
por esto que el comportamiento econémico de consumo varia entre estos
dos tipos de unidades de consumo. Segun la investigacion las personas

casadas tienen

De acuerdo con la edad de los participantes de una familia, o con la edad
de un individuo, el comportamiento econdémico de consumo cambia. Esta
hip6tesis también se cumplié ya que como se ha dicho anteriormente, el
consumo en las familias varia dependiendo de la edad de los integrantes de
la familia. En el caso que existan personas de la tercera edad, el consumo
de medicamentos aumenta, en el caso que existan jévenes, estos tienen a
consumir mas en ropa o estudio. En el caso de nifios pequefios, este varia

en cuanto a la adquisicion de juguetes, ropa, teteros, pafales entre otras



cosas. Se ve claramente como la diferencia de edades y de generaciones

hacen que los habitos de consumo varien en las familias de esta localidad.

La edad, la etapa del ciclo de vida, la ocupacién, la situacion econémica, el
estilo de vida y la personalidad y la concepcién de si mismo del comprador
son caracteristicas personales que influyen en la decisibn de compra. La
ocupacion de una persona influye en los bienes y servicios que compra, los
gue trabajan en oficinas tienden a comprar trajes y corbatas; mientras que
los obreros tienden a comprar ropa mas resistente. Viéndose asi reflejada la

importancia que tiene “la ocupacion” en la decision de compra.

Los ingresos, ahorro y poder adquisitivo, seran determinantes para realizar
el gasto. Existen variables relevantes como el precio del producto, Precio de
los sustitutos, Ingresos, Preferencias, Poder adquisitivo; Que son utiles para
entender los habitos de compra de las personas. EI comportamiento de los
consumidores en el momento de realizar la compra esta sujeto a la
influencia de factores sociales, personales, culturales y psicolégicos basicos,

tales como la motivacion, la percepcion, el aprendizaje y las actitudes.

En un estrato como este, los bienes materiales pasan a un segundo plano,
indicando que no existe la necesidad de adquirir vehiculos, acciones o fincas
sino que prefieren cumplir las necesidades basicas. En este y todos los
estratos es indudable que siempre sera primordial el consumo de alimentos
por encima de todas las cosas materiales. Teniendo como segunda

prelacion, la seguridad en cuanto a vivienda arrendada o propia.

Las necesidades de las familias pueden cambiar dependiendo de su
educacion, cultura y estratificacion. Un ejemplo de esto es como en los
estratos bajos, la seguridad social, la asistencia médica y los medicamentos

son factores que no ameritan mucho su gasto; a diferencia de los estratos



altos donde esto se vuelve una necesidad casi tan importante como el

consumo Y la vivienda.

En los estratos bajos es muy dificil determinar la relacion entre el consumo
y el tipo de familia, ya que este depende mas del nivel de ingresos que
generalmente es bajo. Las familias tienen unas necesidades bésicas que
deben satisfacer (alimento y vivienda) en las que gastan la mayor
proporcién de sus ingresos, Sin consumir 0 con un CONSUMO Minimo en
otras areas como entretenimiento y educacion superior. Por lo tanto deberia
disefiarse un formato de encuesta diferente para cada estrato y cada nivel
de ingresos que permita profundizar més en los habitos de consumo y que
evite tener preguntas irrelevantes o que no aportan suficiente informacion a

la investigacion.

Se pueden crear nuevas lineas de investigacion que se especialicen mas en
cada tipo de consumo y que permitan determinar los volumenes de
consumo, las caracteristicas del producto, el empaque y los factores que

influyen en la decision de compra.

Segun la investigacion y los resultados que las entrevistas dieron, la
mayoria de casos donde presentan divorcios en las familias, es debido a la

falta de comunicacién y de entendimiento entre la pareja.
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Count

1,1

1,0

EDAD ESPOSO * ESTADO CIVIL * TIPO DE VIVIENDA

Count
ESTADO CIVIL
Separado,
TIPO DE VIVIENDA Unidn Libre Divorciado Viudo Casado Soltero Total
casa EDAD menos de 25 1 1 1 3
ESPOSO 26a35 4 5 9
31a35 3 7 10
36 a40 7 1 9 17
41 a 45 6 11 17
46 a 50 8 11 1 20
51ab5 4 1 1 13 19
56 a 60 2 1 8 11
més de 60 2 2 4
Total 37 3 1 67 2 110
apartamento EDAD menos de 25 3 1 4
ESPOSO 26a35 3 1 4
31a35 2 1 3
36 a40 3 3 6
41 a 45 2 2 4
46 a 50 2 1 3
51ab5 3 3
56 a 60 2 2
maés de 60 2 1 2 5
Total 17 1 15 1 34
cuarto EDAD menos de 25 1 1
ESPOSO  26a35 1 1
3l1a35 1 1 2
36 a40 1 1
41 a 45 1 1
46 a 50 1 1
51ab5 1 1
56 a 60 1 1
Total 3 1 2 2 1 9
TIPO DE VIVIENDA=cuarto
TIPO DE VIVIENDA=casa TIPO DE VIVIENDA=apartamento
14 as
| 1 12
30 4
E ESTADO CIVIL 10 4
ESTADO CIVIL 25 1
] R rion Lore * Eunion Libre 2o ESTADO CIVIL
| :lSeparado, Divorciado 6 4 :lSeparado, bivorciado -Unidn Lbre
-VIUdO “1 -Viudo " :lSeparado, Divorciado
-Casado g 2> -Casado § 1.0 1 I I Bl casado
o
'% S % % % B Y% e ° %, 6. B % B % % % otere 8 e Y % DL T S S % W ecie
”0@%@'%\ %% %% %% %% %% % @o%%e 3 %3y %7, 75 %9, %% 7 @&%S %&:«s ej"es%v; QV;‘Q%" Q%"s%e\}%e
% 2% 4 ® EN 0
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EDAD ESPOSO

EDAD ESPOSO



Count

EDAD ESPOSA * ESTADO CIVIL * TIPO DE VIVIENDA

Count
ESTADO CIVIL
Separado,
TIPO DE VIVIENDA Union Libre Divorciado Viudo Casado Soltero Total
casa EDAD menos de 25 4 1 1 1 7
ESPOSA 26230 4 5 1 3 23
3la3ss 11 6 1 18
36 a40 6 5 13 2 26
41 a 45 6 2 2 13 1 24
46 a 50 2 2 1 15 20
51a55 2 1 3 6 12
56 a 60 1 2 4
mas de 60 1 5 2 8
Total 37 16 11 68 10 142
apartamento EDAD menos de 25 3 1 4
ESPOSA 26a30 6 1 2 9
3la3s 3 2 5
36 a40 4 1 2 7
41a45 2 2
46 a 50 3 1 1 5 10
51las55b 1 1
56 a 60 1 1
mas de 60 1 1
Total 16 3 2 15 4 40
cuarto EDAD menos de 25 1 1 2
ESPOSA 26430 1 1 2
3la35s 1 1
46 a 50 1 1
mas de 60 1 1
Total 3 1 1 2 7
TIPO DE VIVIENDA=casa TIPO DE VIVIENDA=apartamento
16 7
1] TIPO DE VIVIENDA=cuarto 6
11
12 1 4
o] ESTADO CIVIL 10 A ESTADO CIVIL
o -Unién Libre o -Unién Libre
o |:|Separado, Divorciado o ESTADO CIVIL I:lSeparado, Divorciado
4 -ViUdO -Unién Libre -VIUdO
7 4
24 -Casado :lSeparadn, Divorciado g T I ] -Casado
0] [soltero = 61 Eiudo 8 AWl NN [sottero
>
% R R 6’5\0 menos de 25 3l1a35 mas de 60 % © % 0w Y o 6)6\0
i) 26230 46250 &

EDAD ESPOSA

EDAD ESPOSA

EDAD ESPOSA



EDAD ESPOSO * ESTADO CMIL * EDUCACION ESPOSO

ESTADO CINIL
Separado,

EDUCACION ESPOS0 Union Libre Divorciado Viudo Cazado Solero Total
Kinder o transicion EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO % of Total 100,0% 100,0%
Total Count 1 1
% of Total 100,0% 100,0%
Primaria EDAD 2B8a3s Count 1 1 2
ESPOSO % of Total 2.4% 2.4% 4.59%
31a3s Count 3 1 4
% of Total 7.3% 2,4% §,3%
35 a40 Count 5 1 1 [
% of Total 12,2% 2.4% 2.4% 17,1%
41 3 45 Count 1 2 3
% of Total 2.4% 4.9% 7.3%
45 a 50 Count 3 2 5
% of Total 7,3% 4,9% 12,2%
51a55 Count 1 1 5 7
% of Total 2.4% 2.4% 12,2% 17,1%
56 a 60 Count 1 5 1 7
% of Total 2,4% 12,2% 2.4% 17,1%
mas de 60 Count 3 1 . 6
% of Total 7.3% 2,4% 4,9% 14,6%
Total Count 18 3 19 1 41
% of Total 43 9% 7.3% 45,3% 2,4% 100,0%
Secundaria EDAD menos de 25 Count 4 2 G
ESPOSO % of Total 4,1% 2,1% 5,2%
26a35 Count [ 5 11
% of Total B,2% 5.2% 11,3%
31a3s Count 2 1 [ 9
% of Total 2,1% 1,0% 6,2% 9,3%
35 a 40 Count 4 1 5 14
% of Total 4.1% 1,0% 5,3% 14,4%
41 a 45 Count [ 1 10 17
% of Total 6,2% 1,0% 10,3% 17,5%
45 a 50 Count [ 10 1 17
% of Total 6,2% 10,3% 1,0% 17,5%
51a55 Count 4 1 10 15
% of Total 4,1% 1,0% 10,3% 15,5%
56 a 60 Count 1 1 4 6
% of Total 1,0% 1,0% 4.1% 6,2%
mas de 60 Count 1 1 .
% of Total 1,0% 1,0% 21%
Total Count 34 2 3 55 3 a7
% of Total 35,1% 21% 3,1% 58,7% 3,1% 100,0%




lIniverzitaria Fnan menns de 75 Cnunt 1 1
ESPOSO % of Total 77% 77%
26a35 Count 1 1

% of Total 7,7% 7.7%

31aids5 Count 1 1 2

% of Total T 7% 7.7% 15,4%

35 a 40 Count 1 2 3

% of Total 77% 15,4% 23,1%

41a4s Count 1 1 2

% of Total T 7% 7,7% 15,4%

46 a 50 Count 1 1 2

% of Total T 7% 7,7% 15,4%

51as5s Count 1 1

% of Total 7.7% 7.7%

mas de 50 Count 1 1

% of Total 7.7% 7.7%

Total Count 4 5 13
% of Total 30, 8% 69 2% 100,0%

Ninguno EDAD 55 a 60 Count 1 1
ESPOSO0 % of Total 100,0% 100,0%
Total Count 1 1
% of Total 100,0% 100,0%




Count

EDUCACION ESPOSO=Kinder o transicion

1,1

EDUCAC

1,04

EDAD ESPOSO
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Count

ION ESPOSO=Primaria

Count
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Count

ESTADO CIVIL

-Unién Libre
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EDAD ESPOSO

EDUCACION ESPOSO=Ninguno

1,1
1,01
191
,81
ESTADO CIVIL
71
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[Ecasado - 61
c
3
% 5
S O 1

56 a 60

EDAD ESPOSO




EDAD ESPOSA *ESTADD CIVIL * EDUCACION ESPOSA

ESTADC CIVIL
Separado,

EDUCACION ESPOSA Unign Libre Divorciado Wiudo Casado Soltero Total
Kinder o transicion EDAD 45a 50 Count 1 2 3
ESPOSA % of Total 25,0% 50,0% 75,0%
55 a 80 Count 1 1
% of Total 25,0% 25,0%
Total Count 1 2 1 4
% of Total 25,0% 50,0% 25,0% 100,0%
Primaria EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 1,8% 1,8%
265a3n Count 4 3 7
% of Total 7,3% 5,5% 12,7%
3Mais Count [ 1 7
% of Total 10,9% 1,8% 12, 7%
35a40 Count 6 rd 3 1 12
% of Total 10,9% 3,6% 5,5% 1,8% 21,8%
41a45 Count pd 1 1 5 !
% of Total 36% 1,8% 1,8% 9,1% 15,4%
45a50 Count 1 1 1 5 i
% of Total 1,8% 1,8% 1,8% 9,1% 14,5%
51a55 Count 3 3
% of Total 5,5% 5,5%
56 a 60 Count 1 1 1 3
% of Total 1,8% 1,8% 1,8% 5,5%
mas de 60 Count 1 3 1 5
% of Total 1,8% 5,5% 1,8% 9, 1%
Total Count 22 T 5 19 4 55
% of Total 40,0% 12,7% 9 1% 34 5% 3,6% 100,0%
Secundaria EDAD menos de 25 Count T 1 1 5
ESPOSA % of Total 6,3% 5% 5% 8,0%
265a3n Count T 4 10 4 25
% of Total B,3% 3,6% 8,9% 3,6% 22,.3%
3Mais Count 5 ] 3 16
% of Total 4 5% 7.1% 27T% 14,3%
35a40 Count 4 4 11 1 20
% of Total 3,6% 3,6% 9,8% 5% 17,59%
41345 Count 3 1 2 1 13
% of Total 27% 9% 7.1% 5% 11,6%
45a 50 Count 5 1 11 17
% of Total 4 5% 5% 9 8% 15,2%
51a55 Count 2 1 3 3 ]
% of Total 1,8% 5% 27% 2 7% 8,0%
55 a 80 Count 1 1
% of Total 9% 9%
mazs de 60 Count 2 2
% of Total 1,8% 1,8%




Total Count 33 11 6 53 5 112
% of Total 29 5% 5, 3% 54% 47 3% 8,0% 100,0%

Univerzidad EDAD menos de 25 Count 2 1 3
ESPOSA % of Total 15,4% T 1% 231%
26 a 30 Count 1 1 2

% of Total 77% 7 1% 15,4%

31a35 Count 1 1

% of Total 7,7% 7. 7%

35a40 Count 1 1

% of Total 77% 7.7%

41245 Count 1 1 1 3

% of Total 77% 7, 7% 7,7% 23,1%

45 a 50 Count 1 1 2

% of Total 7, 7% 7,7% 15,4%

51a55 Count 1 1

% of Total 77% 7.7%

Total Count 1 1 1 8 2 13
% of Total 77% 7 1% 7 7% 61,5% 15,4% 100,0%

Ninguno EDAD 41345 Count 1 1
ESPOSA % of Total 25,0% 25,0%
45330 Count 1 1

% of Total 25,0% 25 0%

mas de 50 Count 2 2

% of Total 50,0% 50,0%

Total Count 2 2 4
% of Total 50,0% 20,0% 100,0%
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Blviudo ESTADO CIVIL 21 Blviudo
Ellcasado [Bllseparado, Divorciado e 11 Elcasado
>3
]
1 |:|Soltero - -Casado O 0l |:|Soltero
c
2 B T T S = Yo D O L T S S
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EDAD ESPOSO * ESTADO CIVIL * INGRESO MENSUAL EL

ESTADO CIVIL
Separado,

INGRESO MENSUAL EL Unidn Libre Divorciado Viudo Casado Soltero Total
menos 2 salarios minimos EDAD menos de 25 Count 4 1 2 7
ESPOSO % of Total 3,8% 1,0% 1,9% 6,7%
26a35 Count 4 5 9
% of Total 3,8% 4,8% 8,7%
31a35 Count 5 1 3 9
% of Total 4,8% 1,0% 2,9% 8,7%
36 a 40 Count 9 2 8 19
% of Total 8,7% 1,9% 7,7% 18,3%
41a45 Count 6 1 10 17
% of Total 5,8% 1,0% 9,6% 16,3%
46 a 50 Count 5 8 13
% of Total 4,8% 7,7% 12,5%
51a55 Count 4 1 11 16
% of Total 3,8% 1,0% 10,6% 15,4%
56 a 60 Count 1 1 6 1 9
% of Total 1,0% 1,0% 5,8% 1,0% 8,7%
més de 60 Count 3 1 1 5
% of Total 2,9% 1,0% 1,0% 4,8%
Total Count 41 4 3 53 3 104
% of Total 39,4% 3,8% 2,9% 51,0% 2,9% 100,0%
de 2 a 4 salatos minimos EDAD 26 a 35 Count 2 1 3
ESPOSO % of Total 6,9% 3,4% 10,3%
31a35 Count 1 2 3
% of Total 3,4% 6,9% 10,3%
36 a40 Count 4 4
% of Total 13,8% 13,8%
41 a 45 Count 1 1 2
% of Total 3,4% 3,4% 6,9%
46 a 50 Count 3 5 1 9
% of Total 10,3% 17,2% 3,4% 31,0%
51ab5 Count 1 4 5
% of Total 3,4% 13,8% 17,2%
56 a 60 Count 3 3
% of Total 10,3% 10,3%
Total Count 8 20 1 29
% of Total 27,6% 69,0% 3,4% 100,0%
Otro EDAD 3la35b Count 2 2
ESPOSO % of Total 66,7% 66,7%
41 a 45 Count 1 1
% of Total 33,3% 33,3%
Total Count 3 3
% of Total 100,0% 100,0%




Count

INGRESO MENSUAL EL=menos 2 salarios minimos

INGRESO MENSUAL EL=de 2 a 4 salatos minimos
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EDAD ESPOSA * ESTADO CIVIL * INGRESO MENSUAL ELLA

ESTADO CIVIL
Separado,

INGRESO MENSUAL ELLA Unidn Libre Divorciado Viudo Casado Soltero Total
menos 2 salarios minimos EDAD menos de 25 Count 3 1 2 6
ESPOSA % of Total 2,9% 1,0% 2,0% 5,9%
26 a 30 Count 4 6 6 4 20
% of Total 3,9% 5,9% 5,9% 3,9% 19,6%
31a35 Count 5 6 2 13
% of Total 4,9% 5,9% 2,0% 12,7%
36 a 40 Count 4 4 8 16
% of Total 3,9% 3,9% 7,8% 15,7%
41a45 Count 5 2 1 4 1 13
% of Total 4,9% 2,0% 1,0% 3,9% 1,0% 12,7%
46 a 50 Count 4 1 2 10 17
% of Total 3,9% 1,0% 2,0% 9,8% 16,7%
51a55 Count 1 1 5 7
% of Total 1,0% 1,0% 4,9% 6,9%
56 a 60 Count 2 2 4
% of Total 2,0% 2,0% 3,9%
mas de 60 Count 1 5 6
% of Total 1,0% 4,9% 5,9%
Total Count 27 14 9 43 9 102
% of Total 26,5% 13,7% 8,8% 42,2% 8,8% 100,0%
de 2 a 4 salatos minimos EDAD menos de 25 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 43% 4,3% 8,7%
26 a 30 Count 1 1 2
% of Total 4,3% 4,3% 8,7%
3la35 Count 1 1 2
% of Total 4,3% 4,3% 8,7%
36 a 40 Count 1 2 1 4
% of Total 4,3% 8,7% 4,3% 17,4%
41a45 Count 1 3 4
% of Total 4,3% 13,0% 17,4%
46 a 50 Count 1 3 4
% of Total 4,3% 13,0% 17,4%
51a55 Count 1 2 2 5
% of Total 4,3% 8,7% 8,7% 21,7%
Total Count 3 2 3 12 3 23
% of Total 13,0% 8,7% 13,0% 52,2% 13,0% 100,0%
Otro EDAD 46 a 50 Count 1 1
ESPOSA % of Total 100,0% 100,0%
Total Count 1 1
% of Total 100,0% 100,0%
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EDAD ESPOSO * ESTADO CIVIL * ACUERDO DE DISTRIBUCION DE TIEMPO

ACUERDO DE ESTADO CIVIL
E,IEIT,I,‘?UCION DE Union Libre Viudo Casado Soltero Total
si EDAD 26a35 Count 1 1 2
ESPOSO % of Total 3.2% 3,2% 6,5%
3la35 Count 1 1
% of Total 3,2% 3,2%
36 a40 Count 5 3 8
% of Total 16,1% 9,7% 25,8%
41 a 45 Count 1 2 3
% of Total 3,2% 6,5% 9,7%
46 a 50 Count 3 3 1 7
% of Total 9,7% 9,7% 3,2% 22,6%
51ab55 Count 2 5 7
% of Total 6,5% 16,1% 22,6%
56 a 60 Count 3 3
% of Total 9,7% 9,7%
Total Count 13 17 1 31
% of Total 41,9% 54,8% 3,2% 100,0%
no EDAD menos de 25 Count 5 1 1 7
ESPOSO % of Total 5,7% 1,1% 1,1% 8,0%
26a35 Count 4 3 7
% of Total 4,5% 3,4% 8,0%
3la35 Count 5 7 12
% of Total 5,7% 8,0% 13,6%
36 a40 Count 4 7 11
% of Total 4,5% 8,0% 12,5%
41 a 45 Count 7 7 14
% of Total 8,0% 8,0% 15,9%
46 a 50 Count 4 9 13
% of Total 4,5% 10,2% 14,8%
51ab55 Count 3 1 9 13
% of Total 3,4% 1,1% 10,2% 14,8%
56 a 60 Count 2 2 4
% of Total 2,3% 2,3% 4,5%
mas de 60 Count 4 3 7
% of Total 4,5% 3,4% 8,0%
Total Count 38 1 48 1 88
% of Total 43,2% 1,1% 54,5% 1,1% 100,0%




ACUERDO DE DISTRIBUCION DE TIEMPO=si

ESTADO CIVIL
-Unic’)n Libre
-Casado
-Sollero
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Eviudo
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0] -Soltero
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EDAD ESPOSA * ESTADO CIVIL * ACUERDO DE DISTRIBUCION DE TIEMPO

ACUERDO DE ESTADO CIVIL
DISTRIBUCION DE Separado,
TIEMPO Unidn Libre Divorciado Viudo Casado Soltero Total
si EDAD menos de 25 Count 2 1 3
ESPOSA % of Total 6,5% 3,2% 9,7%
26 a 30 Count 2 1 1 4
% of Total 6,5% 3,2% 3,2% 12,9%
31a35 Count 2 4 6
% of Total 6,5% 12,9% 19,4%
36 a 40 Count 2 1 1 4
% of Total 6,5% 3,2% 3,2% 12,9%
41 a45 Count 3 2 5
% of Total 9,7% 6,5% 16,1%
46 a 50 Count 6 6
% of Total 19,4% 19,4%
51a55 Count 1 1 2
% of Total 3,2% 3,2% 6,5%
mas de 60 Count 1 1
% of Total 3,2% 3,2%
Total Count 12 1 17 1 31
% of Total 38,7% 3,2% 54,8% 3,2% 100,0%
no EDAD menos de 25 Count 6 2 1 9
ESPOSA % of Total 6,0% 2,0% 1,0% 9,0%
26 a 30 Count 8 3 6 2 19
% of Total 8,0% 3,0% 6,0% 2,0% 19,0%
3la35 Count 9 5 2 16
% of Total 9,0% 5,0% 2,0% 16,0%
36 a40 Count 7 2 11 20
% of Total 7,0% 2,0% 11,0% 20,0%
41 a45 Count 1 11 12
% of Total 1,0% 11,0% 12,0%
46 a 50 Count 4 1 1 7 13
% of Total 4,0% 1,0% 1,0% 7,0% 13,0%
51a55 Count 1 1 4 6
% of Total 1,0% 1,0% 4,0% 6,0%
56 a 60 Count 1 1 1 3
% of Total 1,0% 1,0% 1,0% 3,0%
mas de 60 Count 1 1 2
% of Total 1,0% 1,0% 2,0%
Total Count 38 6 2 48 6 100
% of Total 38,0% 6,0% 2,0% 48,0% 6,0% 100,0%
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EDAD ESPOSA EDAD ESPOSA
EDAD ESPOS0 - ESTADO CIVIL * PATRIMONIO ACTUAL
ESTADO CIVIL
SEparain
PATRIMONIO ACTUAL Linkn Libre Dhorclato Casato Sakera Taeal

W ECAD TENGS O 25 Coum 7 1 3
Ee % of Tozl 25% 15% 4%
FEES Coum 1 7 3
% of Total 1.5% 9% 14%
Max Count z 2 4
% of Total 2% 9% 3%
FHadd Count 1 [} [)
% of Total 1.5% a8k 103%

41345 Count 3 [
% of Total 14% a8k 13.2%
45330 Count T 10 1 15
% of Total 10.3% 147% 15% o
BEES Coum 7 ] 1z
% of Total 2% 147% 17 6%
S6aed Count 1 1 i ]
% of Total 15% 15% 8% a8
mids e 60 Count 2 1 3 3
% of Total 2% 15% 14% a8
Total Count ] 3 2 58
% of Total % 8% £0% 2% 100.0%




1,1

1,0

s EDAD a4l Coount 1
SEROED % af Tatl 500% 50.0%
Sass Coount 1 1
%o of Total 500% 50.0%
Taotal Coount 1 z
%o of Total 5005 500% 100.0%
EMPresEs EDAD FEadl Coun 1 1 2
EEROE0 % of Tokl 20 200% 10.7%
41345 Coount 1 1
%o of Total 200% 20.0%
463350 Coount 1 1
%o of Total 200% 20.0%
S6aed Coount 1 1
%o of Total 200% 20.0%
Tiokal Count 2 3 5
%o of Total 400 50.0% 100.0%
carmera polfica EDAD T Coun i i
EEROE0 % of Tokl 100.0% 100.0%
Taotal Coount 1 1
3 of Totzl 100.0% 100.0%
Wiklenda y Ao EDAD Haxs Coount 1 1
EEROE0 % of Tokal 200% 20%
a4l Coount 1 1
3 of Total 20.0% 20,0%
41345 Coount 2 z
3 of Total 400% 40,0
Sass Coount 1 1
3 of Total 20.0% 20,0%
Taotal Coount 5 E]
= 0f Totzl 100,0% 100.0%
Vikienda y Empresa EDAD S6aed Coount 1 1
ESPCS0 % of Tokal ] L
mas de 60 Coount 1 1
T 0f Total 50,0% 50,0%
Tiokal Count 1 1 2
%o of Tokal S0 S0 10003
PATRIMONIO ACTUAL=carrera politica
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PATRIMONIO ACTUAL=empresas
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Count
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-Unién Libre
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36240 4la45 46a50 56a60 31a35 36 a 40 41a45 51a55 56 a 60 mas de 60
EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO
EDAD ESPOSA * ESTADO CIVIL * PATRIMONID ACTLUAL
ESTADD CIVIL
Separaca
PATRIMONIO ACTUAL Unke Libre Diorciado Wiudo CEzEdo Sokero Total

iienda EDAD Mens o2 25 Counl 3 3
ESRIEA % of Total 5% 5%
XHazd Count 1 1 5 1 a8
% of Tatal 1.7% 1.2% E0% 1.7% 25%

BEES Count 5 3
% of Total B0% 36% 5%
Fadd Count 3 4 7 2 16
% of Tatal 6% 45% B83% 24% 19.0%
Hads Count 4 1 ] 14
% of Tatal 45% 1.23 10.7% 16.7%
45350 Count 2 1 1 15
% of Total 24% 1.23 1.2% 13.1% 17.5%
51ass Count 2 2 5 10
% of Tatal 24% 1.2% 24% E0% 11.5%
55360 Count 2 z
% of Total 24% 24%
mEs de 60 Count 1 ] 1 a8
% of Tatal 1.7% T1% 1.2% 25%
Total Count F3 7 10 3 3 B4
% of Total 250 3% 1.5% 51.2% 36% 100,0%




s EDAD 41345 Count 1 1
EERIEA % af Tatl 100.0% 100,0%
Taotal Count 1 1
% of Total 100,0% 10005
EMmpresas EDAD Hais Count 1 1 2
SEROSA % of Total 200% 200% 400%
MHadd Count 1 1
% of Tofal 200 200
453350 Count 1 1
% of Tofal il i
Sass Count 1 1
e 0f Total 200 2000
Taotal Count 2 3 E]
% of Togal 4007 60,07 100.0%
canmera palitka EDAD 41345 Count 1 1
ESPO3A % of Total 100,% 100,0%
Taotal Count 1 1
% of Total 10005 100.0%
Wiklenda y Ao EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total A% 20,7
Hais Count 1 1
% of Total 20,0 200
41345 Count 1 1
% of Total 20,0 200
453350 Count F F
% of Total 40P 400
Taotal Count 5 5
% of Total 100,03 100 0%
Wiienda y Empresa EDAD menas de 25 Coount 1 1
ESROEA % of Total 5% 25.0%
B350 Count i 1
% of Total 25, 0% 250
56360 Count 1 1 2
% of Total 250 25.0% S0
Total Count 1 1 z i
%o of Toksl =5 e ol S0 100050
PATRIMONIO ACTUAL=carrera politica PATRIMONIO ACTUAL=autos
11 PATRIMONIO ACTUAL=vivienda 11
12
1,0 1,0 4
10 1
9 81 ESTADO CIVIL 2
84 6 IEllunion Libre 8
. Separadc, Divorciado
71 -Viudo 7
= 21 Ellcasado
,6 4 3 16
= o [ |:|So\lero =
83) s | %, 6% % 7\,@76 S 5 s

EDAD ESPOSA

41a45

3 .3
A

%

EDAD ESPOSA

£

EDAD ESPOSA

41a45




Count

PATRIMONIO ACTUAL=empresas
1,1

3l1a35 36a40 46a50 51ab5

EDAD ESPOSA

ESTADO CIVIL

-Unién Libre
-Casado

Count

PATRIMONIO ACTUAL=Vivienda y Auto

2,2

2,0

1,8

1,61

1,41

1,2

1,01

menos de 25 31 a35

EDAD ESPOSA

41 a45

46 a 50

Count

PATRIMONIO ACTUAL=Vivienda y Empresa

1,1
1,0
191
184
7 ESTADO CIVIL
-Uni()n Libre
,64
-Casado
5 | -Soltero

menos de 25 46 a 50

EDAD ESPOSA

56 a 60



EDAD ESPOSO * ESTADD CVIL * GASTOS ALIMENTOS MENSUALES

ESTADO CIWVIL
GASTOS ALIMENTOS Separado,
MENSUALES Unign Likre Divorciado \iudo Casado Softero
+250.000 EDAD 41 a 45 Count 1
ESPOSO % of Total 50,0%
56 a 60 Count 1
% of Total 50,0%
Total Count 1 1
% of Total 50,0% 50,0%
£50.000 a $55.000 ECAD 26 a 35 Count 1
ESPOSO % of Total 14,3%
31 a35 Count 1 1
% of Total 14,3% 14,3%
35 a 40 Count 1 1
% of Total 14,3% 14,3%
51a55 Count 1
% of Total 14,3%
56 a 60 Count
% of Total 14,3%
Total Count 1 1 1 3
% of Total 14,3% 14,3% 14,3% 42 5% 14,3%
£100.000 a 5149.000 EDAD menos de 25 Count 1
ESPOS0 % of Total 11,1%
35 a 40 Count 1
% of Total 11,1%
41 a 45 Count 1
% of Total 11,1%
45 a 50 Count 1 2
% of Total 11,1% 22 2% 3%
51 a 55 Count 1 1
% of Total 11,1% 11,1%
mas de 50 Count 1
% of Total 11,1%
Total Count 4 1 4
% of Total 44 8% 11,1% 44 4%
2150.000 a 31595.000 EDAD menos de 25 Count 3 1
ESPOSO0 % of Total 10,7% 3,6%
26 a 35 Count 3 2
% of Total 10,7% 7.1%
31 a35 Count 1 1
% of Total 3,6% 3,6%
35 a 40 Count 4 1
% of Total 14,3% 3,6%
41 a 45 Count 2 2
% of Total 71% 7.1%
45 a 50 Count 1 3 1
% of Total 3,6% 10,7% 3,6%
51 a 55 Count 1
% of Total 3,6%




56 a 60 Count 1 1
% of Total 3,6% 3,6%
Total Count 14 2z 10 2
% of Total 50,0% 71% 35 7% 7.1%
$200.000 a 5245.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO0 % of Total 3,4% 3,8%
26 a 35 Count 2
% of Total §,9%
31 a3s5 Count 1
% of Total 34%
36 a 40 Count 4 4
% of Total 13,8% 13,8%
41345 Count 4
% of Total 13,8%
453 50 Count 2 1
% of Total 69% 34%
51a55 Count b 2
% of Total 8,9% §,9%
56 a 60 Count 3
%% nf Tntal 10,359
mis de 60 Count P
% of Total 6,9%
Total Count 12 17
% of Total 41 4% 58 6%
$250.000 a 52595.000 EDAD menos de 25 Count 1
ESPOS0 % of Total B,3%
31 ai35 Count 1
% of Total 3,3%
36 a3 40 Count 2
% of Total 16 7%
453 50 Count 1
% of Total 8,3%
51a55 Count 1 3
% of Total 2,3% 25 0%
56 a 60 Count 1
% of Total 8,3%
mis de 60 Count 1 1
% of Total 2,3% 8,3%
Total Count 3 ] 1
% of Total 25,0% 65, 7% 8,3%
=5300.000 EDAD 26035 Count 4 2
ESPOSO % of Total 5,1% 3,0%
31 a3s Count 3 6
% of Total 4 5% 9.1%
36 a 40 Count 1 5
% of Total 1,5% 7.6%
41345 Count 4 1
% of Total 6,1% 1,5% 10,8%
453 50 Count [ §
% of Total 9,1% 51%




Count

Count

¥ass Count 1 1 ] |
% of Total 1,5% 15% 13,6% 16,7%
36 a 60 Count 2 4 [
% of Total 3,0% 6,1% 9,1%
mas de 60 Count 1 1 2 4
% of Total 1,5% 1,5% 3,0% 6,1%
Total Count 2 1 2 41 66
% of Total 33,3% 1,5% 3.0% 62,1% 100,0%
GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=<$50.000 GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$50.000 a $99.000 GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$100.000 a $149.000
1,1 1,1 2,2
1,04 _ 2,01
1,81
191
ESTADO CIVIL 1,6
,81
-Unién Libre 1,44
ESTADO CIVIL
7 -Separado, Divorciado |
L2 -Unién Libre
Bvivdo
ESTADO CIVIL 61 = 104 [Eseparado, Divorciado
e [Ellcasado 3
B union Libre 3 o 8l Mllcasado
)
O 5] |:|Soltero %, B L B % 0)@_
‘ [Hcasado 26a35 36240 5660 ”0@0 %% T %% Y% %
41 a 45 56 a 60 31la35 51a55 O"?S‘ @
EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO
GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$150.000 a $199.000 GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$200.000 a $249.000 GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$250.000 a $299.000
4,5 4,5 3,5
4,01
3,51
3,01
2,51 ESTADO CIVIL
2,01 Elunion Libre ESTADO CIVIL
1,54 -Separado, Divorciado ESTADO CIVIL -Unién Libre
1,01 -Casado = -Unic’)n Libre € -Casado
=] =]
) ]
5 I ) II -Soltero (@] -Casado O -Soltero
Do O O L e S S
2 6“"9\7 ee 0o 6‘%\"9@6\% ENAS % %5%.%g
0B B0 B 0% D 58 0 0% D % %
8, % %
S

EDAD ESPOSO

EDAD ESPOSO

EDAD ESPOSO



Count

GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=>$300.000

10

N

-Viudo
-Casado

ESTADO CIVIL
4 -Unir’)n Libre
|:|Separado, Divorciado

EDAD ESPOSO

EDAD ESPOSA *ESTADO CIVIL * GASTOS ALIMENTOS MENSUALES

ESTADO CIVIL
GASTOS ALIMENTOS Separado,

WMENSUALES Unian Libre Divorciado Viudo Cazado Soltero Total
<E50.000 EDAD 35 a4l Count 1 1
ESPOSA % of Total 50,0% 50,0%
45 a3l Count 1 1
% of Total 50,0% 50,0%
Total Count 1 1 2
% of Total 50,0% 50,0% 100,0%
£50.000 a £59.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 10,0% 10,0%
25ad Count 1 2 1 &
% of Total 10,0% 20,0% 10,0% 40,0%
a4l Count 1 1
% of Total 10,0% 10,0%
41343 Count 1 1
% of Total 10,0% 10,0%
45 a3l Count 1 1 2
% of Total 10,0% 10,0% 20,0%
mas de 61 Count 1 1
% of Total 10,0% 10,0%
Total Count 1 3 1 3 2 10
% of Total 10,0% 30,0% 10,0% 30,0% 20,0% 100,0%




2100.000 a $145.000 EDAD menos de 25 Count 1
ESPOSA % of Total 5,3%
26a30 Count 1 2 3
% of Total 5,3% 10,5% 15,8%
31a35 Count 2 1
% of Total 10,5% 53%
35 a 40 Count 1
% of Total 5,3%
41345 Count 1 1
% of Total 5,3% 53%
453 50 Count 1 1 1
% of Total 5,3% 5,3% 53%
mas de 60 Count 2 1
% of Total 10,5% 5.3%
Total Count 4 4 3 4 4
% of Total 21,1% 21,1% 15,8% 21,1% 21,1%
£150.000 a $199.000 EDAD menos de 25 Count G 1
ESPOSA % of Total 18,8% 3.1%
26 a 30 Count 2 1 2
% of Total 6,3% 31% 53%
31a35 Count 3 1
% of Total 9 4% 3,1%
35a40 Count 3 2 1 1
% of Total 9,4% 6,3% 31% 3,1%
41 a 45 Count 4
% of Total 12, 5%
453 50 Count 1 2
% of Total 3,1% §,3%
51a55 Count 1
% of Total 3,1%
mas de 60 Count 1
% of Total 3,1%
Total Count 15 3 2 10 2
% of Total 45 9% 5, 4% 6,3% 31,3% 6,3%
2200.000 a 5245.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 3,1% 31%
26 a 30 Count 3 2
% of Total 9,4% §,3%
31a35 Count 3 4 1
% of Total 0,4% 12,5% 3,1%
35340 Count z 6
% of Total 6,3% 18,8%
41345 Count 3
% of Total 5.4%
45a 50 Count 1 2
% of Total 3,1% 53%
51855 Count 2
% of Total 53%
56 a 60 Count 1
% of Total 3,1%




Total Count i 2 18 1 32
% of Total 34, 4% 6,3% 56,3% 31% 100,0%

£250.000 a $259.000 EDAD 26330 Count 1 1 1 3
ESPOSA % of Total 7,1% 71% 71% 21,4%
31a35 Count 1 1

% of Total 71% 71%

35 a 40 Count 1 1

% of Total 71% 7 1%

41345 Count 1 1 2

%% of Total 7% 7,1% 14,3%

452350 Count 3 3

% of Total 21,4% 21,4%

¥1as55 Count 1 1

% of Total 7,1% 7,1%

26 a 80 Count 1 1

% of Total 71% 7 1%

maa de 80 Count 1 1 2

% of Total 7,1% T1% 14,3%

Total Count 2 3 1 & 14
% of Total 14,3% 21,4% T.1% o7 1% 100,0%

»3300.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 1,3% 1,3% 25%
26a30 Count 4 2 4 1 11

% of Total 5,0% 2,5% 5,0% 1,3% 13,8%

31835 Count 5 3 8

% of Total 6,3% 3.8% 10,0%

3Hadl Count 3 3 j 1 14

% of Total 3,8% 38% 2,8% 1,3% 17,5%

&1 345 Count 5 2 j 14

% of Total 6,3% 2.5% 2,.8% 17,5%

45 a 50 Count 3 1 1 11 16

% of Total 3,8% 1,3% 1,3% 13,8% 20,0%

51855 Count 2 1 6 9

% of Total 2,5% 1,3% 7.5% 11,3%

26 a 80 Count 1 2 3

% of Total 1,3% 2.5% 3,.2%

mas de 60 Count 2 1 3

% of Total 25% 1,3% 3,8%

Total Count 22 T 3 41 3 80
% of Total 27,5% 2,8% 6,3% 51,3% §,3% 100,0%




Count

Count

| ‘
0l I- I l

GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=<$50.000

1,1

ESTADO CIVIL
- Union Libre
-Casado
36 a 40 46 a 50
EDAD ESPOSA
GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$150.000 a $199.000
7
6
54
ESTADO CIVIL
41
-Unién Libre
34

-Separado, Divorciado

-Viudo

-Casado
|:|Soltero
%, u}(? l%‘e 5% 6:’@ oy
X, 0 % 0 B D% %
® 2

%

EDAD ESPOSA

Count

Count

GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$50.000 a $99.000

2,2
2,01
1,89
ESTADO CIVIL
1,69
-Unién Libre
1,41
-Separado, Divorciado
1,2 .
-V|udo
1,04 -Casado
8 H' H' 'I 'HI'_L |:|Soltero
%o %\e &6\@ Z’e 76:9 %o
(2 S %
By, 0 0 B B %
% »
%

EDAD ESPOSA

GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$200.000 a $249.000

6
5
4
ESTADO CIVIL
34
-Unién Libre
-Viudo
14 -Casado
| -Soltero
@ G L T O %
8, By 5 By %, B, T, %6,
B, 0 B D B D % D
@%\

EDAD ESPOSA

Count

Count

GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$100.000 a $149.000

3,5

3,01

2,51
ESTADO CIVIL

2,01 -Unién Libre
-Separado, Divorciado

1,51
-Viudo

101 -Casado

5 |:|Soltero

3,5

3,0

2,51

2,0

1,54

2,56 % % % % 7

2

Y @@ o_ o %

B B D B D %
o %
%

EDAD ESPOSA

GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=$250.000 a $299.000

ESTADO CIVIL
-Unién Libre

-Separado, Divorciado

1,01 B
I II II I I -
5. % % % 76‘@‘5}(96\6“90%9&
DD B 0 % D %,
2

EDAD ESPOSA



Count

GASTOS ALIMENTOS MENSUALES=>$300.000

12

104

8-
ESTADO CIVIL

61 Elunion Libre

4 |:|Separado, Divorciado
-Viudo

2.
-Casado

0] |:|Soltero

Do D B D e S S 9
00 \;7 ® :«9 Yo 00 Lo o0 %
3,50 % 0 % D % D %

EDAD ESPOSA
EDAD ESPQS0 * ESTADO CIVIL * GASTOS WIVIENDA

ESTADO CIVIL
Separado,

GASTOS VIVIENDA Lnion Libre Divorciado Viudo Cazado Soltero Total
<350.000 EDAD 26a35 Count 1 1
ESPOSO % of Total 33,3% =
S1ass Count 1 1
% of Total 33.3% 33,3%
56 a 60 Count 1 1
% of Total 33,3% 33,3%
Total Count 1 1 1 3
% of Total 33,3% 33,3% 33,3% 100,0%
550.000 a 574.000 EDAD 31ails Count 1 2
ESPOS0 % of Total 25,0% 25,0% 50,0%
J5a4l Count 1 1
% of Total 250% 25,0%
S1ass Count 1 1
% of Total 25,0% 25,0%
Total Count 1 2 4
% of Total 250% 25,0% 50,0% 100,0%




£75.000 a $95.000 EDAD menos de 25 Count 1
ESPOSO % of Total 14,3%
26a35 Count 1
% of Total 14 3%
31a35 Count 1
% of Total 14 3%
35 a 40 Count 1
% of Total 14,3%
45 a 50 Count 1
% of Total 14,3%
51a55 Count 1 1
% of Total 14,3% 14,3%
Total Count 3 4
% of Total 42 9% 57 1%
$100.000 a $124.000 EDAD menos de 25 Count 1
ESPOS0 % of Total 5,3%
26a35 Count 1
% of Total 5.3%
31a35 Count 1
% of Total 5,3%
35 a 40 Count 1 3
% of Total 5,.3% 15,8%
41 a 4% Count 3
% of Total 15,8%
45 a 50 Count 2 2
% of Total 10,5% 10,5%
51 a55 Count 1 2
% of Total 5.3% 10,5%
mas de 60 Count 2
% of Total 10,5%
Total Count 10 1 2
% of Total 52 6% 5,3% 42 1%
£125.000 a £145.000 EDAD menos de 25 Count
ESPOSO % of Total
26a35 Count 1
% of Total 14,3%
41 a3 45 Count 2
% of Total 28 6%
45 a 50 Count 1
% of Total 14,3%
51a55 Count 1
% of Total 14,3%
mas de 60 Count 1
% of Total 14 3%
Total Count 8
% of Total 85 7%
£150.000 a £199.000 EDAD menos de 25 Count 2 1
ESPOS0 % of Total 4,4% 22%
26a35 Count 1 1
% nf Tntal 220 2.2%




31 a35 Count 2
% of Total 4 4%
35 a 40 Count 1 2
% of Total 22% 4 4%
41 a 45 Count 4
% of Total 2,9%
44 a 50 Count g
% of Total 13,3%
51a355 Count 3
% of Total 6,7%
56 a 60 Count 1 2
% of Total 2.2% 4 4%
mas de 50 Count 1 1
% of Total 22% 22%
Total Count 3 22
% of Total 8 7% 48 9%
2200.000 a $245.000 EDAD 25a3s Count 3
ESPOSO % of Total 8,8%
31a35 Count
% of Total
3G a 40 Count i
% of Total 5.9%
41 a 45 Count 1 1 4
% of Total 2.9% 2.9% 11,8%
45 a 50 Count 2 4
% of Total 5.9% 11,8%
51a55 Count 4
% of Total 11,8%
56 a 60 Count 3
% of Total 88%
mas de 60 Count 1
% of Total 29%
Total Count 1 21
% of Total 3 2.9% 61,8%
=8250.000 EDAD menos de 25 Count 1
ESPOSO % of Total 2.8% 5,
26 a35 Count
% of Total 5y
31a35 Count 4
% of Total 11,8%
3G a 40 Count 4
% of Total 11,8%
41345 Count 2 3
% of Total 59% 28%
45 a 50 Count 2 1
% of Total 5,9% 2,9%
51a55 Count 1 3
% of Total 2,9% 8,8%
56 a 60 Count 2 5
% of Total 59% 14, 7%
mas de 50 Count 1 1
% of Total 9% 29%
Total Count 1 20 P
% of Total 2.0% 53,8% 5,9%




Count

Count

GASTOS VIVIENDA=$100.000 a $124.000

GASTOS VIVIENDA=$50.000 a $74.000
GASTOS VIVIENDA=<$50.000
35 11
1,1
3,04 1,04
1,01
2,51
191
191
2,04
,84
ESTADO CIVIL 81
1,54
Elunion Libre ] ESTADO CIVIL 71 ESTADO CIVIL
1,01 . .
[Eseparado, pivorciado B union Libre Bl separado, Divorciado
,64 ,6
Sl Bllcasadco = [ casado = Elviudo
%56 % % % % % 7y =] =]
S &2
/’o\y:%‘?&&‘?vo'?v@@\i‘o‘?&@@% 8 5 ] - Soltero 8 5 | -Casado
096‘ RZ 26a35 51ab55 56 a 60 3l1a35 36a40 5l1lab5
EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO
GASTOS VIVIENDA=$75.000 a $99.000 GASTOS VIVIENDA=$125.000 a $149.000 GASTOS VIVIENDA=$150.000 a $199.000
11 2,2 7
i 6
1,0 20
1,81 51
191
1,61 41
181 3
1,4 ESTADO CIVIL
NE 4
12 2 -Unién Libre
ESTADO CIVIL ' ESTADO CIVIL
61 = 11 -Separado, Divorciado
' -Unién Libre = 1,04 -Casado 3
3 O ol Bllcasado
o
5 | -Casado o 8] -Soltero ’%/)9619‘37(9‘9%7{676‘@‘5:719‘96‘&’5%
menos de 25 31a35 46 a 50 menos de 25 41a45 51a55 0\;\0\?‘5\ X T D S G %
[
26 a35 36 a 40 51a55 26 a35 46a50 masde 60 @{3\ o

EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO



Count

GASTOS VIVIENDA=>$250.000

ESTADO CIVIL

-Unién Libre
Eviudo

1'J I‘ I II Bl casado
Ol W BN -Soltero
D <%
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Count

GASTOS VIVIENDA=$200.000 a $249.000
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%
EIREIRE IR
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EDAD ESPOSO



EDAD ESPOSA *ESTADO CVIL * GASTOS WIVIENDA

ESTADO CMVIL
Separado,

GASTOS VIVIENDA Unign Libre Divorciado \iudo Casado Soltero Total
=<250.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 33,3% S
26 a 30 Count 1 1
% of Total 33,3% 33,3%
45 a 50 Count 1 1
% of Total 33,3% 33,3%
Total Count 1 1 1 3
% of Total 33,3% 33,3% 33,3% 100,0%
£50.000 a 574.000 EDAD 25a 30 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 14,3% 14,3% 28,6%
36 a 40 Count 1 1
% of Total 14,3% 14,3%
45 a 50 Count 1 1
% of Total 14,3% 14,3%
51a355 Count 1 1
% of Total 14,3% 14,3%
mas de 80 Count 2 2
% of Total 286% 28 6%
Total Count 2 3 2 7
% of Total 28 6% 42 0% 28,6% 100,0%
£75.000 a 355.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 8,3% 8,3% 16,7%
26 a 30 Count 1 1
% of Total 8,3% 8,3%
31a35 Count 1 1 2
% of Total 8,3% 8,3% 16,7%
35 a 40 Count 1 1
% of Total 8,3% 8,3%
41 a4s Count 1 1
% of Total 8,3% 8,3%
45 a 50 Count 1 1 1 3
% of Total 8,3% 8,3% 8,3% 25,0%
mas de 80 Count 2 2
% of Total 16,7% 16,7%
Total Count 3 1 2 4 2 12
% of Total 25,0% 8,3% 18,7% 33,3% 18,7% 100,0%
£100.000 a $124.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 3,4% 3,4% 5,9%
25a 30 Count 1 1 1 1 4
% of Total 3,4% 3,4% 3,4% 3,4% 13,8%
31a35 Count 1 1 1 3
% of Total 3,4% 3,4% 3,4% 10,3%
36 a 40 Count 3 1 2 1 7
% of Total 10,3% 3,4% 6,9% 3,4% 24 1%
41a4s Count 1 1 1 1 4
% of Total 3,4% 3,4% 3,4% 3,4% 13,8%




45a 50 Count 2 1 3 [

% of Total B,9% 3,4% 10,3% 20,7%

51a355 Count 1 1 2

% of Total 3,4% 3,4% 6,9%

mas de 80 Count 1 1

% of Total 3.4% 3.4%

Total Count 9 5 3 8 4 29
% of Total 31,0% 17,2% 10,3% 27 6% 13,8% 100,0%

£125.000 a $145.000 EDAD 25a30 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 10,0% 10,0% 20,0%
31a3s Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

35 a40 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

41 a3 4% Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

45 a 50 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

51a355 Count 1 2 3

% nf Tntal 10,09 20,0% 30,09

56 a 60 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

Total Count 1 2 G 1 10
% of Total 10,0% 20,0% 50,0% 10,0% 100,0%

£150.000 a $199.000 EDAD menos de 25 Count 2 1 1 4
ESPOSA % of Total 4,1% 2,0% 2,0% 8,2%
28 a30 Count 5 2 3 1 11

% of Total 10,2% 4.1% 6,1% 2,0% 22.4%

31a3s Count 3 4 7

% of Total 6,1% 2.2% 14,3%

35 a 40 Count 4 1 3 8

% of Total 8,2% 2,0% 6,1% 16,3%

41a45 Count 2 1 1 1 10

%% of Total 4.1% 2,0% 2,0% 12, 2% 20 4%

45 a 50 Count 1 3 4

% of Total 2.0% 6,1% 3,2%

51a558 Count 1 1 2

% of Total 2,0% 2,0% 4.1%

56 a 60 Count 1 1 1 3

% of Total 2.0% 2,0% 2,0% 8,1%

Total Count 19 4 1 2 3 49
% of Total 33,8% 3,2% 2,0% 44 9% 6,1% 100,0%

2200.000 a $245.000 EDAD menos de 25 Count 2 2
ESPOSA % of Total 5,3% 5,3%
25a 30 Count 4 1 2 1 8

% of Total 10,5% 26% 5,3% 26% 21,1%

31a3s Count 3 3 [

% of Total 7.9% 7.9% 15,8%

35a 40 Count 1 3 4

% of Total 26% 7,9% 10,5%




£1ads Count 1 6 7

% of Total 26% 15,8% 18,4%

45a 50 Count 2 1 3 g

% of Total 5. 3% 26% 7.9% 15,8%

31a55 Count 3 3

% of Total 7.9% 7 5%

mag de 60 Count 1 1 2

% of Total 28% 2,6% 3,3%

Total Count 12 3 1 2 1 35
% of Total 31 .6% 7.9% 26% 55,3% 26% 100,0%

=8250.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 2
ESMOSA % of Total Z,4% 24% 4 5%
26a30 Count 1 1 3 3

% of Total 2.4% 24% 7,3% 12,2%

31a35 Count 4 1 3

% of Total 9,8% 24% 12,2%

35 adl Count 3 2 5 1 11

% of Total 7,3% 49% 12,2% 24% 26,8%

41345 Count 1 1 1 3

% of Total 2,4% 2.4% 24% 3%

453 50 Count 1 ] 5

% of Total 2.8% 19,5% 22 0%

51a55 Count 1 1 2

% of Total Z,4% 24% 4 5%

26 a 60 Count 1 1

% of Total 2.4% 2.4%

maz de 60 Count 1 1 1 3

% of Total 2,4% 2.4% 24% 3%

Total Count 12 4 2 2 2 41
% of Total 20,3% 9,8% 4,9% 51,2% 4 5% 100,0%
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GASTOS VIVI EN DA=<$50 OOO GASTOS VIVIENDA=$50.000 a $74.000 GASTOS VIVIENDA=$75.000 a $99.000

2,2 2,2
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EDAD ESPOSA EDAD ESPOSA EDAD ESPOSA
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2,2 7
GASTOS VIVIENDA=$100.000 a $124.000
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GASTOS VIVIENDA=$200.000 a $249.000

GASTOS VIVIENDA=>$250.000

10
64
8-
5 B
ESTADO CIVIL ESTADO CIVIL
44 61
-Unién Libre -Unién Libre
3 4
|:|Separado, Divorciado 4 |:|Separado, Divorciado
27 -Viudo -Viudo
2.
= 11 -Casado = -Casado
> >
8 0] |:|Soltero 8 0] I I Il |:|Soltero
%, 6. % % % B S 2 2,58 % % % % S % 2
Qood‘oe"’o ENCACNCS Q‘%*%% o %o&j ‘?o$‘9€$70@7@$‘90@‘?5?5§¢% N
0\__3\ 0 096‘ 4
EDAD ESPOSA EDAD ESPOSA
EDAD ESPOSO * ESTADO CIVIL * GASTOS VESTUARIO Y CALZADO
ESTADD CVIL
GASTOS VESTUARIO Y Separado,
CALZADO Union Libre Diverciado Viudo Cazado Soltero Total
%825.000 EDAD 26835 Count 3 4 7
ESPOSO % of Total 5.9% 7 8% 13,7%
Ials Count P 3 3
% of Total 359% 5% 9,8%
35 a40 Count 5 2 3 10
% of Total 538% 3.5% 5.9% 15,6%
41845 Count 2 1 3 6
% of Total 3,9% 2,0% 5.9% 11,8%
46350 Count 1 2 ]
% of Total 2,0% 15,7% 17,6%
51akhs Count 1 1 1 3
% of Total 20% 2,0% 2.0% 5.0%
56 a 60 Count 4 4
% of Total 78% 7,8%
mas de 60 Count 2 1 4 7
% of Total 3,9% 2,0% 78% 13,7%
Total Count 15 4 1 30 31
% of Total 3 4% 7,8% 2,0% 588% 100,0%




225.000 a $45.000 EDAD menos de 25 Count 3 3
ESPOSO 9% of Total 10,3% 10,3%
25aas Count Zz 2 4

% of Total 6,9% 6,9% 13,8%

31a35 Count 2 2

% of Total 6.9% §9%

35 a 40 Count 1 1 2

% of Total 3,4% 3,4% 6,9%

41 a 45 Count 1 1 2

% of Total 3,4% 3,4% 6,9%

45 a 50 Count 5 1 &

% of Total 17,2% 3,4% 20,7%

51 a55 Count Zz 4 6

% of Total 6,9% 13,8% 20,7%

56 a 60 Count 1 1 2 4

% of Total 3,4% 4% 6,9% 13,8%

Total Count 15 1 13 25
% of Total 51,7% 4% 44 8% 100,0%

250.000 a $74.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO % of Total 71% 71%
25aas Count 1 1

% of Total 7.1% 7.1%

35 a 40 Count 2 1 3

% of Total 14,3% 7,1% 21,4%

41 3 45 Count 1 3 4

% of Total 7.1% 21,4% 28 6%

51 a55 Count 1 1 3 5

% of Total 7.1% 7.1% 21,4% 35,7%

Total Count 5 1 T 1 14
% of Total 35,7% 7,1% 50,0% 7,1% 100,0%

£75.000 a 99.000 EDAD 31a35 Count 1 1
E3PO30 9% of Total 14,3% 14,3%
41 a 45 Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

51a55 Count 3 3

% of Total 42 9% 42 9%

55 a 60 Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

mas de &0 Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

Total Count 3 4 7
% of Total 42 9% 57,1% 100,0%

5100.000 a $149.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO % of Total 77% 77%
25aas Count 1 1

% of Total 7.7% 7.7%

31a35 Count 1 1 1 3

% nf Tntal 7.7% 7.7% 7.7% 23, 1%

35 a 40 Count 1 2 3

% of Total 7.7% 15,4% 23,1%

41 a 45 Count 1 1

% of Total 7.7% 7.7%




45330 Count 1 2 3

% of Total 71% 15,4% 23,1%

51at5s Count 1 1

% of Total T7% 7. 1%

Total Count 3 1 9 13
% of Total 231% 7 T% 69 2% 100,0%

£150.000 a $155.000 EDAD 313835 Count 1 1 2
E3POSO % of Total 18, 7% 16,7% 33,3%
41345 Count 1 1

% of Total 16,7% 16,7%

453 30 Count e 2

% of Total 33,3% 33,3%

S1ass Count 1 1

% of Total 16,7% 16,7%

Total Count 3 3 6
% of Total &0,0% 50,0% 100,0%

»2200.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 2
ESPO30 % of Total 4.8% 4.8% B,5%
26335 Count 1 1

% of Total 48% 428%

31a3s Count 1 1

% of Total 4 8% £ 8%

35 a 40 Count 1 4 5

% of Total 4 8% 15,0% 23,8%

&1 345 Count 3 3 6

% of Total 14 3% 14,3% 28,6%

45330 Count 1 1

% of Total 48% 428%

56 a 60 Count 1 3 4

% of Total 4 8% 14 3% 19,0%

mas de 60 Count 1 1

% of Total 48% 428%

Total Count ] 12 1 21
% of Total 38,1% 57 1% 4.8% 100,0%
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EDAD ESPOSO

% % 2.

ESTADO CIVIL

-Unién Libre
|:|Casado

I - Soltero

EDAD ESPOSA *ESTADO CVIL * GASTOS WESTUARIO Y CALZADD

ESTADO CIVIL
GASTOS VESTUARID Y Separado,

CALZADO Unian Libre Divorciado Viudo Cazado Soltero Total
<325.000 EDAD menos de 23 Count 1 1
ESPOSA % of Total 1,6% 1,6%
26a30 Count 5 3 5 2 15
% of Total 79% 4.8% 7,9% 3.2% 23 8%
HMalds Count 3 4 1 ]
% of Total 4 8% 6,3% 1,6% 12, 7%
36240 Count 3 1 5 9
% of Total 4 8% 1,6% 7,9% 14,3%
£1a45 Count 1 7 1 ]
%% of Total 1,6% 11,1% 1,6% 14,3%
45350 Count 2 3 1 3 9
% of Total 3,2% 4.8% 1,6% 4 8% 14,3%
51ass Count 1 1 2 4
%% of Total 1,8% 1,6% 3,2% 6,3%
56 a 60 Count 1 2 3
% of Total 1,6% 3,2% 4 8%
mag de 80 Count 4 1 3
% of Total 6,3% 1,6% 7 9%
Total Count 15 7 7 30 & 63
% of Total 238% 11,1% 11,1% 47 6% 6,3% 100,0%




$25.000 a 345.000 EDAD menos de 25 Count 4 4
ESPOSA % of Total 11,4% 11.4%
26a30 Count 1 2 1 4

% of Total 29% 5,7% 29% 11,4%

31a3s Count 1 4 1 ]

% of Total 29% 11,4% 29% 17,1%

35a40 Count 3 1 1 5

% of Total 8 6% 2.9% 2,9% 14,3%

41 a 45 Count 4 1 1 3

% of Total 11,4% 29% 2.9% 17,1%

45 a 50 Count 2 2 4

% of Total 5,7% 5, 7% 11,4%

51a55 Count 1 1 3 5

% of Total 2,9% 2.9% 8 6% 14,3%

mas de 50 Count 1 1

% of Total 29% Z5%

Total Count 15 4 1 13 2 35
% of Total 42 9% 11,4% 2.5% 37 1% 5 7% 100,0%

550.000 a 574.000 EDAD menos de 25 Count 2 z
ESPOSA % of Total 11,8% 11,8%
26a30 Count 2 2 1 5

% of Total 11,8% 11,8% 5,9% 259.4%

35 a4l Count 1 2 3

% of Total 0% 11,8% 17 6%

413458 Count 2 Z

% of Total 11,8% 11,8%

45a 50 Count 2 2

% of Total 11,8% 11,8%

51a55 Count 1 1 2

% of Total 5 8% 5,0% 11,8%

56 a 60 Count 1 1

% of Total 5.9% 3.59%

Total Count 5 2 1 8 1 17
% of Total 20,4% 11,8% 5, 9% 47 1% 5, 9% 100,0%

£75.000 a $99.000 EDAD 3als Count 2 2
ESPOSA % of Total 23,6% 28,5%
413 4% Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

45a 50 Count 2 )

% of Total 286% 285%

51a55 Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

mas de 60 Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

Total Count 3 4 ri
% nf Tntal 432 ORG E7. 1% 100,09

2100.000 a 5145.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 2z
ESPOSA % of Total 5,3% 5,3% 10,5%
26 a 30 Count 1 2 1 4

% of Total 5,.3% 10,5% 5,3% 21,1%




31ai3s Count 1 1

% of Total 5.3% 2,3%

35a 40 Count 3 3 Li]

% of Total 15,8% 15,8% 31 6%

41345 Count 1 1

% of Total 5,.3% 3,3%

45 a 50 Count 1 3 4

% of Total 5,.3% 15,8% 211%

21aiss Count 1 1

% of Total 5,.3% 5.3%

Total Count 3 4 2 5 1 19
% of Total 15,8% 21,1% 10,5% 47 4% 5,3% 100,0%

£150.000 a $199.000 EDAD 26a30 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 12,5% 12,5% 25,0%
31a3s Count 1 1

% of Total 12 5% 12,5%

35 a40 Count 1 1

% of Total 12.5% 12,5%

41345 Count 1 1 1 3

% of Total 12 5% 12,5% 12,5% 37 5%

45a 50 Count 1 1

% of Total 12 5% 12,5%

Total Count 3 1 3 1 ]
% of Total 37 5% 12,5% 37 5% 12,5% 100,0%

»2200.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 1 3
ESPOSA % of Total 3,7% 3,7% 3,7% 11,1%
26a30 Count 1 1 2

% of Total 3,7% 37% 7 4%

31als5 Count 3 2 1 6

% of Total 11,1% 7,4% 37% 22.2%

35340 Count 2 1 2 3

% of Total 7,4% 3,7% 7,4% 18,5%

41345 Count 2 2

% of Total 7.4% 7 4%

45a 50 Count 1 4 5

% of Total 3,7% 14,8% 18,5%

56 a 60 Count 1 1

% of Total 37% 37%

mas de §0 Count 2 1 3

% of Total 7 A% 3,7% 11,1%

Total Count ] 1 2 12 4 27
% of Total 20.6% 3,7% 7.4% 44 4% 14 8% 100,0%
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GASTOS VESTUARIO Y CALZADO=>$200.000

4,5
4,0
3,51
3,0 1 ESTADO CIVIL
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EDAD ESPOSA
EDAD ESPOS0 * ESTADO CIVIL * GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS ¥ ASISTEMCIA MEDICA

GASTOS PRODUCTOS ESTADO CIVIL
FARMACEUTICOS Y Separado,
ASISTENCIA MEDICA Unign Libre Divorciado Viudo Cazado Soltero Total
<825.000 EDAD 26235 Count 1 3 4
ESPOSO % of Total 4.7% 12,5% 18,7%
Mais Count 1 2 3
% of Total 4, 7% 8,3% 12.5%
35 a4l Count 1 4 3
% of Total 4, 7% 16,7% 208%
&1a4s Count 1 1
% of Total 4 2% 4 2%
£5a 50 Count 3 2 3
% of Total 12,5% 8,3% 208%
51atss Count 3 3
% of Total 12,5% 12,5%
56 a6l Count 2 2
% of Total 8,3% 8,3%
mas de 610 Count i i
% of Total 4 2% 4 2%
Total Count 6 1 17 24
% of Total 25,0% 4 2% 70,8% 100,0%




$25.000 a 545.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOS0 % of Total 87% 6,7%
26335 Count 1 1

% of Total 6,7% 6,7%

31a35 Count 1 1

% of Total 6,7% 6,7%

35 a 40 Count 5 5

% of Total 33,3% 33,3%

41 a 45 Count 1 1

% of Total B 7% 6,7%

45 a 50 Count 1 1 2

% of Total 6,7% 6,7% 13,3%

51 a 55 Count 1 1 2

% of Total B,7% 6,7% 13,3%

56 a 60 Count 2 2

% of Total 13,3% 13,3%

Total Count 9 1 5 15
% of Total 80 0% 8, 7% 33,3% 100,0%

$50.000 a 574.000 EDAD menos de 25 Count 2 1 3
ESPOS0 % of Total 13,3% 87% 20,0%
26335 Count 1 1 2

% of Total 6 7% 6, 7% 13,3%

31a35 Count 1 1

% of Total 6,7% 6,7%

35 a 40 Count 2 2

% of Total 13,3% 13,3%

41 a 4% Count 1 1

% of Total 6,7% 6,7%

45 a 50 Count 1 1

% of Total B 7% 6,7%

51 a 55 Count 3 3

% of Total 20,0% 20,0%

mas de 60 Count 1 1 2

% of Total 6,7% 6, 7% 13,3%

Total Count [ 5 15
% of Total 40 0% 80,0% 100,0%

£75.000 a $99.000 EDAD Mais Count 1 1
ESPOS0 % of Total 20,0% 20,0%
35a40 Count 1 1

% of Total 20,0% 20,0%

45a 50 Count 7 7

% of Total 40,0% 40,0%

mas de B0 Count 1 1

% of Total 20,0% 20,0%

Total Count 1 4 5
% of Total 20,0% 80,0% 100,0%

£100.000 a 3150.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO0 9% nf Tntal 16,7% 18,7%
41 a 45 Count 1 2 3

% of Total 18,7% 33,3% 50,0%




2ass Count 1 1 2

% of Total 16,7% 16,7% 33,3%

Total Count 2 3 1 6
% of Total 33,3% 50,0% 16,7% 100,0%

=2150.000 EDAD 31a35 Count 1 1
ESPOZ0 % of Total 14,3% 14,3%
35340 Count 1 1 2

% of Total 14,3% 14,3% 286%

£1a45 Count 1 1 2

% of Total 14,3% 14,3% 28,6%

maz de 60 Count 1 1 2

% of Total 14, 3% 14,3% 28,8%

Total Count 2 1 4 7
% of Total 28,6% 14, 3% 37 1% 100,0%

Seguro o Sisben EDAD menos de 25 Count 2 1 3
ESPOSO % of Total 2 5% 1,2% 3,7%
26a35 Count 5 2 7

% of Total 6,2% 2.5% &,6%

31035 Count 4 1 3 ]

% of Total 49% 12% 37% 9,9%

3Badl Count 3 2 4 9

% of Total 3,7% 2,5% 4 9% 11,1%

£1a45 Count 5 9 14

% of Total 8,2% 11,1% 17,3%

46350 Count 5 ] 1 14

% of Total 6,2% 9,9% 1,2% 17.3%

51ass Count 4 1 ] 13

% of Total 40% 1,2% 9,9% 16,0%

56 a6l Count 2 1 33 1 10

% of Total 25% 1,2% 7,4% 1,2% 12,3%

maz de 60 Count 1 2 3

% of Total 1,2% 2,5% 37%

Total Count K 4 1 42 3 &1
% of Total 38,3% 49% 1,2% 51,9% 37% 100,0%
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EDAD ESPOSA *ESTADO CMIL * GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS v ASISTENCIA MEDICA

GASTOS PRODUCTOS ESTADO CVIL
FARMACEUTICOS Separado,
ASISTENCLIA MEDICA lUnign Libre Divorciado Vindo Cazado Soltero Total
<525.000 EDALD 25 a 30 Count 1 3 3 7
ESPOSA % of Total 3,2% 8,7% 8,7% 22,6%
31a35 Count z 5 T
% of Total 6,5% 16,1% 22 6%
35 a 40 Count 1 2 3
% of Total 3,2% 6,5% 9,7%
41 a4s Count 3 1 1 5
% of Total 9 7% 3.2% 3,2% 16,1%
45 a 50 Count 1 3 4
% of Total 3,2% 5, 7% 12,9%
51as55 Count 1 3 4
% of Total 3,2% 9, 7% 12,9%
maz de 60 Count 1 1
% of Total 3,2% 3,2%
Total Count 6 4 1 17 3 3
% of Total 19,4% 12,9% 3,2% 54 8% 9,7% 100,0%




525.000 a 545.000 EDAD menes de 25 Count 2 1 1 1 3
ESPOSA % of Total 87% 4,3% 4,3% 4,3% 21.7%
26a 30 Count 1 1 2

% of Total 4.3% 4 3% 8, 7%

3 add Count 4 4

% of Total 17 4% 17 4%

36 a 40 Count 2 1 3

% of Total 27% 4,3% 13,0%

41345 Count 1 1 1 3

% of Total 4,3% 4 3% 4 3% 13,0%

45 a 50 Count 1 1 2

% of Total 4 3% 43% 2 7%

51a55 Count 1 2 3

% of Total 4 3% 8,7% 13,0%

mas de &0 Count 1 1

% of Total 43% 43%

Total Count 10 4 3 5 1 23
% of Total 43,5% 17,4% 13,0% 21,7% 4 3% 100,0%

550.000 a 574.000 EDAD menos de 25 Count 2 1 3
ESPOSA % of Total 11,8% 5,9% 17 6%
25 a 30 Count 2 2

% of Total 11,8% 11,8%

3 ai3s Count 1 1

% of Total 5,9% 5.9%

35a40 Count 2 2 4

% of Total 11,8% 11,8% 23 5%

41345 Count 1 1 1 3

% of Total 5.0% 5.9% 5,9% 17 6%

45 a 50 Count 2 2

% of Total 11,8% 11,8%

51a55 Count 1 1

% of Total 5.9% 5.9%

55 a 60 Count 1 1

% of Total 5,9% 5.9%

Total Count 5 2 10 17
% of Total 209 4% 11,8% 53.8% 100,0%

£75.000 a £55.000 EDAD 26a 30 Count 1 1
ESPOSA % of Total 20,0% 20,0%
36 a 40 Count 2 2

% of Total 40,0% 40 0%

45 a 50 Count 1 1

% of Total 20,0% 20,0%

56 a 60 Count 1 1

% of Total 20,0% 20,0%

Total Count 1 4 5
% of Total 20,0% 20,0% 100,0%




$100.000 a $150.000 ED&D 26a30 Count 1 1
ESPOSA % of Total 12,5% 12,5%
31a35 Count 1 1 2

% of Total 12,5% 12,5% 25,0%

35 a40 Count 1 1 2

% of Total 12,5% 12,5% 25,0%

45a50 Count 1 1

% of Total 12,5% 12,5%

51 a 55 Count 1 1 2

% of Total 12,5% 12,5% 25,0%

Total Count 1 2 1 3 1 g
% of Total 12,5% 25,0% 12,5% 37.5% 12,5% 100,0%

=5150.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 10,0% 10,0%
26a30 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

31a35 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

35 a40 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

45a50 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

55 a 60 Count 2 2

% of Total 20,0% 20,0%

maz dc S0 Count 1 1 1 3

% of Total 10,0% 10,0% 10,0% 30,0%

Total Count 2 1 1 4 2 10
% of Total 20,0% 10,0% 10,0% 40,0% 20,0% 100,0%

Seguro o Sisben EDAD menos de 25 Count 4 2
ESPOSA % of Total 472% 4,2%
265a30 Count g 4 5 2 20

% of Total 9,5% 4.2% 5,3% 21% 21,1%

31a3s Count 4 3 2 5

% of Total 4,2% 3,2% 21% §,5%

35a40 Count B 2 2 2 18

% of Total 6,3% 2,1% B8,4% 21% 18,9%

41345 Count 2 12 1 15

% of Total 2.1% 12,6% 1,1% 15,8%

45a 50 Count 4 3 2 11 20

% of Total 4,2% 3,2% 21% 11,6% 21,1%

51a5s Count 2 1 3

% of Total 21% 1,1% 3,2%

55 a 80 Count 1 1

% of Total 1,1% 1,1%

mas de 50 Count 4 1 5

% of Total 4 2% 1,1% 5,3%

Total Count 31 9 [ 42 ) o5
% of Total 32,6% B 5% 6,3% 44 2% 7.4% 100,0%




Count

Count

GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS Y ASISTEN=<$25.000

6
54
44
ESTADO CIVIL
3 - R
-Unlén Libre
24 -Separado, Divorciado
Bl viudo
14
I -Casado
0 1 il | ! |:|Soltero
X D G L B S
6, %, B, %, B, Y %
D% 0 % D B %
%
EDAD ESPOSA
GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS Y ASISTEN=$75.000 a $99.000
2,2
2,04
1,84
1,64
1,44
1,24
ESTADO CIVIL
101 Bl unisn Libre
8 1 -Casado

26a30 36a40 46a50 56a60

EDAD ESPOSA

Count

Count

GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS Y ASISTEN=$25.000 a $49.000

4,5
4,0
3,54
3,01 ESTADO CIVIL
2,51 Ellunion Libre
2,01 -Separado, Divorciado
1,51 Blviudo
1.0 -Casado
5 [soltero
0’0/, 96‘9 u}e &66 %o 5 6\}9‘« %y
X, 0 B DB %
% %
<
EDAD ESPOSA
GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS Y ASISTEN=$100.000 a $150.000
11
1,01 n
191
ESTADO CIVIL
81
-Uni()n Libre
2 [Mseparado, Divorciado
-Viudo
161
-Casado
5 | |:|Soltero
26 a30 36 a40 51a55
3la3s 46 a 50

EDAD ESPOSA

Count

Count

GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS Y ASISTEN=$50.000 a $74.000

2,2

2,0

1,84

1,64

1,44
ESTADO CIVIL

1,21 AP
-Unlon Libre

1,0 Eviudo

8 Bl casado

%O“’o‘ Y B % % S %
O\S‘O,Q‘?o Q\%\ o QVS @6\0 Q\%\ @6,0
o’?s‘

EDAD ESPOSA

GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS Y ASISTEN=>$150.000

2,2
2,0
1,84
ESTADO CIVIL
1,64
-Unién Libre
1,44
-Separado, Divorciado
1,2 .
-V|udo
1,01 Il I I I I Casado
.8 ) . | ! | i l Soltero
%, %:? % % 7(9*%@ ’b%
2, 0 %0 D D %
% ®
i)

EDAD ESPOSA



GASTOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS Y ASISTEN=Seguro o Sisben
14

124
104
ESTADO CIVIL
8.
-Unién Libre
6.
|:|Separado, Divorciado
4
-Viudo
2 2 -Casado
3
Q 0 |:|Soltero
Do D B D e S S 9
00 \;7 ® :«9 Yo 00 Lo o0 %
3,50 % 0 % D % D %

EDAD ESPOSA

EDAD ESPOS0 * ESTADO CVIL * GASTOS EDUCACION, CULTURA Y ESPARCIMIENTO

GASTOS EDUCACION, IO
CULTURA Y Separado,
ESPARCIMIENTO Unian Libre Divorciado Viudo Cazado Saoltero Total
«550.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO % of Total 2.5% 2,5%
26a35 Count 4 3] 10
% of Total 11,4% 17.1% 28,6%
31ads Count 1 1 3 3
% of Total 2,9% 2.9% 3,6% 14,3%
35 a 40 Count 4 4
% of Total 11,4% 11,4%
£1a45 Count 2 2 4
% of Total 5. 7% 5 T1% 11,4%
£5a 50 Count 1 2 3
% of Total 2,9% 3,7% 8,6%
51a55 Count 1 3 4
% of Total 2,9% 3,6% 11,4%
56 a 60 Count 3 3
% of Total 8,6% 8,5%
mas de 60 Count 1 1
% of Total 2,9% 2,5%
Total Count 14 1 20 35
% of Total 40,0% 2.9% 57.1% 100,0%




£50.000 a 95.000 EDAD menos de 25 Count 2 2
ESPOS0 % of Total 6,1% 6,1%
26a3s Count 1 1 2

% of Total 3,0% 3,0% 5,1%

31a3s Count 3 2 5

% of Total 9,1% 6,1% 15,2%

35 a 40 Count 1 2 3

% of Total 3,0% 6,1% 9,1%

41345 Count 2 B ]

% of Total 6,1% 18,2% 24 7%

45 a 50 Count 3 4 )

% of Total 9,1% 12,1% 21,2%

51a55 Count 1 1 2 4

% of Total 3,0% 3,0% 6,1% 12,1%

55 a 60 Count 1 1 2

% of Total 3,0% 3,0% 6,1%

Total Count 13 2 18 33
% of Total 39 4% 6,1% 54, 5% 100,0%

$100.000 a $149.000 EDAD 26a 35 Count 1 1
ESPOS0 % of Total 7.7% T1%
3Mais Count 1 1

% of Total 77% T.7%

35a40 Count 1 3 4

% of Total 77% 23,1% 30,8%

41a45 Count 1 2 3

% of Total 77% 15,4% 231%

45 a 50 Count 1 1 2

% of Total 77% T.7% 15,4%

51a55 Count 1 1

% of Total 7.7% 7.7%

mazs de 50 Count 1 1

% of Total 7 7% 7.7%

Total Count 5 1 Fi 13
% of Total 38,5% 7.7% 53,8% 100,0%

$150.000 a $199.000 EDAD 3ais Count 1 1 P
ESPOS0 % of Total 8,3% 8,3% 18,7%
35 a 40 Count 1 1 2

% of Total 8,3% 8,3% 16,7%

41 a 45 Cnunt 1 1

% of Total 8 3% 3,3%

45a50 Count 2z 2

% of Total 16,7% 16,7%

51a55 Count 1 3 4

% of Total 8,3% 25,0% 33,3%

56 a 60 Count 1 1

%% of Total 8,3% g,3%

Total Count 4 2 6 12
% of Total 33,3% 16,7% 50,0% 100,0%




— |

— |

2200.000 a $245.000 EDAD 35a40 Count
ESPOSO % of Total 33,3% 33,3%
41345 Count 1 1
% of Total 33,3% 33,3%
45 3 50 Count 1 1
% of Total 33,3% 33,3%
Total Count 1 2 3
% of Total 33,3% 66, 7% 100,0%
$250.000 a $259.000 EDAD 453 50 Count 1 1
ESPOSO % of Total 50,0% 50,0%
31ass Count 1 1
% of Total 50,0% 50,0%
Total Count 2 2
% of Total 100,0% 100,0%
=5300.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO % of Total 5,7% 6,7%
35 a 40 Count 3 3
% of Total 20,0% 20,0%
&1 345 Count 2 1 3
% of Total 13,3% 6,7% 20,0%
453 50 Count 1 z 1 6
% of Total 6,7% 26, 7% 6,7% 40,0%
31ass Count 2 2
% of Total 13,3% 13,3%
Total Count 3 10 2 15
% of Total 20,0% 66, 7% 13,3% 100,0%
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EDAD ESPOSA * ESTADO CIVIL * GASTOS EDUCACION, CULTURA Y ESPARCIMIENTO

GASTOS EDUCACION, ESTADO CIMIL
CULTURA Y Separade,
ESPARCIMIENTO Unién Libre Divarciado Viudo Cazado Soltero Total
<850.000 EDAD menos de 25 Count 1 2 3
ESPOSA, % of Total 2,2% 4,3% 8,5%
26a30 Count 5 5 5 2 17
% of Total 10,9% 10,9% 10,9% 4,3% 37,0%
31a3s Count 2 5 2 9
% of Total 43% 10,5% 43% 19,6%
35 a 40 Count z 1 2 5
% of Total 43% 2,2% 43% 10,9%
41 a 45 Count 1 1 2 1 5
% of Total 22% 22% 4 3% 22% 10,9%
46 a 50 Count 2z 3 5
% of Total 4 3% 6,5% 10,9%
51a355 Count 1 1 z
% of Total 22% 22% 4 3%
Total Count 13 7 1 20 5 45
% of Total 28 3% 15,2% 2,2% 43 5% 10,9% 100,0%
£50.000 a 595.000 EDAD menos de 25 Count 3 1 4
ESPOSA, % of Total 87% 2,2% 8,9%
26 a 30 Count 4 2 2 &
% of Total 89% 4.48% 4.4% 17,8%
31a35 Count 4 1 5
% of Total 29% 22% 11,1%
35 a 40 Count 1 3 5 ]
% of Total 22% B7% 11,1% 20,0%
41 a45 Count 1 4 5
% of Total 2,2% 8 9% 11,1%
45 a 50 Count 1 2 2 5 10
% of Total 22% 4 4% 4.4% 11,1% 22, 7%
51a355 Count 1 1 2
% of Total 2.2% 22% 4.4%
mas de 80 Count 2 2
% of Total 4 4% 4 4%
Total Count 14 5 5 18 3 45
% of Total 31,1% 11,1% 11,1% 40, 0% 6,7% 100,0%
$100.000 a $145.000 ECAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA 9% of Total §,3% 6,3%
26 a30 Count 1 1 2
% of Total 3% 6,3% 12,5%
31a3s Count 1 1
% of Total 6,3% 5,3%
35 a 40 Count 3 3 1 7
% of Total 18 8% 18 8% 6,3% 43,8%
41 a4s Count 1 2 3
% of Total 6,3% 12,5% 18,8%
45 a 50 Count 1 1
% of Total 6,3% §,3%




mazs de 60 Count 1 1

% of Total 6,3% 6,3%

Total Count 5 1 T 1 16
% of Total 3,3% 6,3% 43 8% 6,3% 100,0%

$150.000 a $195.000 EDAD 31a35 Count 1 1 2
ESPOSA % of Total 8,3% 8,3% 18,7%
35 a 40 Count 1 1 2

% of Total 8,3% 8,3% 16,7%

41 a 45 Count P 3

% of Total 16,7% 25,0%

453 50 Count 2 2

% of Total 16,7% 18,7%

31255 Count 2 3

% of Total 16,7% 25,0%

Total Count 4 6 12
% of Total 333% 50,0% 100,0%

2200.000 a 5245.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 25,0% 25,0%
26330 Count 1

% of Total 25,0%

413453 Count 1 1 2

% of Total 25,0% 25,0% 50,0%

Total Count 1 2 4
% of Total 25,0% 50,0% 100,0%

£250.000 a £295.000 EDAD 41 a 45 Count 1 1
ESPOSA % of Total 33,3% 33,.3%
45 a 50 Count 1 1 2

% of Total 33,3% 33,3% 66,7%

Total Count 1 2 3
% of Total 33,3% B8, 7% 100,0%

EDAD 26a 30 Count 1 1
ESPOSA % of Total 6,7% 8,7%
31a35 Count 1 1 2

% of Total 6,7% 6,7% 13,3%

35 a40 Count 1 2 4

% of Total 6,7% 13,3% 28,7%

41345 Count 3 3

% of Total 20,0% 20,0%

45a 50 Count 1 3 4

% of Total 6,7% 20,0% 26,7%

51a55 Count 1 1

% of Total 6,7% 6,7%

Total Count 3 1 15
% of Total 20,0% 73,3% 100,0%
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EDAD ESPOS0O *ESTADO CIVIL * GASTOS TRANSPORTE ¥ COMUNICACIONES

ESTADO CMVIL
GASTOS TRANSPORTE Y Separado,

COMUNICACIONES Unign Libre Divorciado Viudo Cazado Sokero Total
<325.000 EDAD 26a35 Count b 1 3
ESPOSO0 % of Total 16.7% 8,3% 25,0%
31a3s Count 1 1
% of Total 8,3% 8,3%
35340 Count 2 1 3
% of Total 16,7% 8.3% 25,0%
41345 Count 1 1 2
% of Total 8,3% 8,3% 16,7%
453 50 Count 1 1 2
% of Total 8,3% 8,3% 18,7%
maz de 60 Count 1 1
% of Total 8,3% 8,3%
Total Count T 1 4 12
% of Total 58,3% 2,3% 33,3% 100,0%




225.000 a 345.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSO % of Total 4,3% 4,8%
25a 35 Count 2 2

% of Total 9,5% 9 5%

31a3s Count 5 2 [

% of Total 23,8% 5 5% 33,3%

35 a 40 Count 1 1

% of Total 48% 4,8%

41345 Count 1 1 2

% of Total 4 8% 4 8% 9,5%

31ass Count 1 1 2

% of Total 4.8% 4.8% 9 5%

56 a 60 Count 1 3 1 5

% of Total 4,8% 14,3% 4 3% 23,8%

mas de &0 Count 1 1

% of Total 48% 4,8%

Total Count g 2 5 2 21
% of Total 38,1% 9 5% 42 9% 9,5% 100,0%

$50.000 a 574.000 EDAD menos de 25 Count 2 1 3
ESPOZ0 % of Total 8,0% 4,0% 12,0%
25a 35 Count 2 1 3

% of Total 8,0% 4 0% 12,0%

31a3s Count 1 1 2

% of Total 4,0% 4, 0% 8,0%

35 a 40 Count 1 1

% of Total 4, 0% 4, 0%

41345 Count b 2

% of Total 8,0% 8,0%

45 a 50 Count 1 1 2

% of Total 4,0% 40% 8,0%

51a55 Count 1 3 2

% of Total 4 0% 12,0% 16,0%

56 a 60 Count 1 2 3

% of Total 4, 0% 8,0% 12,0%

maz de 60 Count 3 1 1 D

% of Total 12,0% 4,0% 4,0% 20,0%

Total Count 12 1 1 10 1 25
% of Total 48.0% 4.0% 4, 0% 40,0% 4.0% 100.0%

$75.000 a 395.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOS0 % of Total 10,0% 10,0%
31a35 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

35 a 40 Count 1 1 2

% of Total 10,0% 10,0% 20,0%

41345 Count 1 7 3

% of Total 10,0% 20,0% 30,0%

45 a 50 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

51 a55b Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%




56 a 80 Count 1 1

% of Total 10,0% 10,0%

Total Count 4 1 1 4 10
% of Total 40,0% 10,0% 10,0% 40,0% 100,0%

2100.000 a 3124.000 EDAD menos de 25 Count 2 2
ESPOS0 % of Total 51% 8,1%
26a35 Count 1 2 3

% of Total 3,0% 6,1% 51%

31 a35 Count 1 1

% of Total 3,0% 3,0%

36 a4l Count 4 3 T

% of Total 12,1% 9,1% 21,2%

£1345 Count 1 3 4

% of Total 3,0% 9,1% 12,1%

45 a 50 Count 4 6 1 11

o of Total 12 1% 18,2% 3.0% 33,3%

51 ass Count 1 3 4

% of Total 3,0% 9,1% 12,1%

56 a 60 Count 1 1

% of Total 3,0% 3,0%

Total Count 13 19 1 33
% of Total 35 4% 37 6% 3,0% 100,0%

£124.000 o §140.000 EDAD 35 o 40 Count 1 1
ESPOS0 % of Total 100,0% 100,0%
Total Count 1 1
% of Total 100,0% 100,0%

»5150.000 EDAD 263235 Count 1 1
ESPO30 % of Total 3,0% 3,0%
3 ai3s Count 3 3

% of Total 9,1% 51%

a4l Count 1 4 5

% of Total 3,0% 12,1% 15,2%

£1 345 Count 2 4 6

% of Total 6,1% 121% 18,2%

45 a 50 Count 3 4 T

% of Total 9,1% 12,1% 21,2%

a1ass Count 2 6 i)

% of Total 6,1% 18,2% 24 2%

56 a 80 Count 1 2 3

% of Total 3,0% 6,1% 8,1%

Total Count g 24 33
% of Total 27 3% 72, 7% 100,0%
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EDAD ESPOSO

ESTADO CIVIL

-Unién Libre
|:|Casado

EDAD ESPOSA = ESTADQ CIVIL * GASTOS TRANSPORTE v COMUNICACIONES

ESTADO CIVIL
GASTOS TRANSPORTE ¥ Separado,

COMUNICACIONES lUnign Libre Diworciado Viudo Cazado Soltero Total
<525.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 7, 7% 77%
25a 30 Count 1 1 2
% of Total 7.7% 7. 7% 15,4%
31a3s Count 3 3
% of Total 23,1% 23,1%
35 a 40 Count 1 1
% of Total 7. 7% 77%
41 a 45 Count 1 1
% of Total 7. 7% 7. 7%
45 a 50 Count 2 1 3
% of Total 15,4% 7. 7% 23,1%
mazs de 50 Count 1 1 2
% of Total 7.7% 7, 7% 15,4%
Total Count T 1 1 4 13
% of Total 53,8% T, 7% 7, 7% 30,8% 100,0%




$25.000 a $45.000 EDAD menas de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 3,8% 3,8%
25a30 Count 4 z 1 1 ]

% of Total 15,4% 7. 7% 3,8% 3,8% 30,8%

31a35 Count 2 3 5

% of Total 7.7% 11,5% 19,2%

35 a 40 Count 2 1 3 8

% of Total 7.7% 3,8% 11,5% 23,1%

45 a 50 Count 1 3 4

% of Total 3,8% 11,5% 15 4%

51a55 Count 2 2

% of Total T7% 7.7%

Total Count 9 4 5 4 26
% of Total 34,5% 15,4% 34, 6% 15,4% 100,0%

£50.000 a 574.000 EDAD menas de 25 Count 3 3
ESPOSA % of Total 11,1% 11,1%
26a30 Count Z 1 2 1 6

% of Total 7.4% 37% 7,4% 37% 22 2%

31a35 Count 2 2 4

% of Total 7 4% 7.4% 14 8%

35a40 Count 1 1 2

% of Total 3, 7% 3,7% 7.4%

41 345 Count 1 2 3

% of Total 3,7% 7,4% 11,1%

45a 50 Count 1 3 4

% of Total 3, 7% 11,1% 14 8%

51a55 Count 1 1

% of Total 37% 3. 7%

56 a 60 Count 1 1 1 3

% of Total 3,7% 3, 7% 3, 7% 11,1%

mas de 80 Count 1 il

% of Total 3.7% 37%

Total Count 1 2 1 11 2 27
% of Total 40,7% 7.4% 37% 40 7% 7,4% 100,0%

£75.000 a ¥559.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 7.7% 7.7%
25a 30 Count 1 z 3

% of Total 7. 7% 15,4% 231%

35 a 40 Count 1 2 3

% of Total 7.7% 15,4% 23,1%

41 a 4% Count 1 1 2

% of Total 7.7% T, 7% 15,4%

45 a 50 Count 1 1

% of Total 7. 7% T7%

51a55 Count 2 2

% of Total 15,4% 15 4%

mas de 60 Count 1 1

% of Total 7.7% 7.7%

Total Count 4 2 3 4 13
%% nf Tntal 30,89 15, 4% 23 1% 30,29% 100,0%




£100.000 a $124.000 EDAD menos de 25 Count 3 1 4
ESPOSA % of Total 7.5% 25% 10,0%
26a30 Count 3 1 2 6

% of Total 7.5% 2.5% 5,0% 15,0%
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% of Total 7,5% 10,0% 17,5%

35 a3 40 Count 2 1 [ 1 10
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% of Total 2.5% 10,0% 12,5%
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% of Total 25% 2,5% 2,5% 7.5%

mags de &0 Count 1 1

% of Total 2.5% 2.5%

Total Count 13 4 2 19 2 &l
% of Total 32,5% 10,0% 5,0% 47 5% 5,0% 100,0%

§124.000 a $149.000 EDAD 36340 Count 1 1
ESPOSA % of Total 100,0% 100,0%
Total Count 1 1
% of Total 100,0% 100,0%
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ESPOSA % of Total 26% 28% 5,1%
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% of Total 7 7% 2.6% 10,3%

31 a35 Count 1 1

% of Total 2 8% 2,6%
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% of Total 7.7% 26% T7% 2.6% 20,5%
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% of Total 5,1% 26% 26% 15,4% 25,6%

46850 Count 1 1 7 g

% of Total 2,6% 25% 17 9% 23,1%

51a55 Count z 2 4

% of Total 5 1% 5.1% 10,3%

mag de &0 Count 1 1

% of Total 2 8% 26%

Total Count ] 3 2 24 2 39
% of Total 20,5% 7.7% 3,1% 61,5% 3, 1% 100,0%
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GASTOS TRANSPORTE Y COMUNICACIONES=>$150.000

Blviudo
-Casado

EDAD ESPOSA

EDAD ESPQS0 *ESTADO CVIL * OTROS GASTOS

|:|Soltero

ESTADO CIVIL

-Unién Libre

|:|Separado, Divorciado

ESTADO CIVIL
Separado,

OTROS GASTOS Unian Libre Divorciado Viudo Cazado Soltero Total
210.000 a $19.000 EDAD 26a35 Count 1 1
ESPOSO0 % of Total 25 0% 25,0%
35 adl Count 1 1
% of Total 25,0% 25,0%
45a50 Count 1 1
% of Total 25,0% 25,0%
55 a 60 Count 1 1
% of Total 25,0% 250%
Total Count 4 4
% of Total 100,0% 100,0%
£20.000 a £29.000 EDAD 26a3s Count 2 2
ESPOSO0 % of Total 13,3% 13,3%
3als Count 1 2 3
% of Total 8,7% 13,3% 20,0%
35 adl Count 1 2 3
% of Total 6,7% 13,3% 20,0%
45 a 50 Count 1 3 4
% of Total 8,7% 20,0% 26 7%
51a55 Count 1 1 1 3
% of Total 8,7% 6,7% 8,7% 20,0%
Total Count 3 2 10 15
% of Total 20,0% 13,3% 66,7% 100,0%




$30.000 a $39.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOZ0 % of Total 7,7% 7.7%
25a3s Count 1 1

% of Total 7.7% T7%

31 a35 Count 4 4

% of Total 30,8% 30,8%

35 a 40 Count 1 1

% of Total 7.7% 7.7%

45 a 50 Count 2 2

% of Total 15,4% 15,4%

51 a 55 Count 2 2

% of Total 15,4% 15,4%

mas de 50 Count 1 1 2

% of Total 7.7% 7.7% 15,4%

Total Count 5 8 13
% of Total 38,5% 61,5% 100,0%
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% of Total 14,3% 14,3%
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% of Total 14,3% 14,3%

41 a 45 Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

45 a 50 Count 1 1

% of Total 14, 3% 14,3%

51 a55 Count 1 1

% of Total 14 3% 14,3%

55 a 60 Count 1 1

% of Total 14,3% 14,3%

Total Count 3 4 7
% of Total 42 5% 57.1% 100,0%

$50.000 a §59.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOS0 % of Total 43% 43%
25a3s Count 1 1

% of Total 4 3% 4.3%

31a35 Count 1 1

% of Total 4 3% 4,3%

35 a 40 Count 3 2 5

% of Total 13,0% 8,7% 21,7%

41 a 45 Count 3 3

% of Total 13,0% 13,0%

45 a 50 Count 2 2 1 5

% nf Tntal 2,7% 2,7% 4 3% 21,7%

51 a 55 Count 3 3

% of Total 13,0% 13,0%

55 a 60 Count 3 3

% of Total 13,0% 13,0%

mas de 50 Count 1 1

% of Total 4 3% 43%

Total Count 7 1 13 2 23
% of Total 30,4% 4 3% 56,5% 8,7% 100,0%
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11

1,01
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3,5
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= 61 § I [ casado
Lg) 5] %/)Os:%@f Q*”:%Vo QY: Q%%\Qeo
menos de 25 26a35 Qe&
EDAD ESPOSO EDAD ESPOSO
EDAD ESPOSA * ESTADO CIVIL * OTROS GASTOS
ESTADO CIVIL
Separado,
OTROS GASTOS Unign Libre Divorciado Viuda Cazado Soltero Total
<510.000 EDAD 26a 30 Count 1 1
ESPOSA % of Total 50,0% 50,0%
mag de &0 Count 1 1
% of Total 50,0% 50,0%
Total Count 1 1 2
% of Total &0,0% 50,0% 100,0%
£10.000 a $19.000 EDAD 26a 30 Count 1 1
ESPOSA % of Total 16,7% 18.7%
31 aids Count 1 1
% of Total 16,7% 16,7%
Hadl Count 1 1
% of Total 18,7% 16,7%
41345 Count 1 1
% of Total 16,7% 16,7%
45 a 50 Count 1 1
% of Total 18,7% 16,7%
51a55 Count 1 1
% of Total 16 7% 16,7%
Total Count 1 4 1 6
% of Total 16 7% 66,7% 16,7% 100,0%




£20.000 a $29.000 EDAD menos de 25 Count
ESPOSA % of Total
26a 30 Count 2 2
% of Total 10,0% 10,0%
31ais Count
% of Total
35340 Count 1
% of Total 5,0%
41345 Caount 1
% of Total 5,0%
45a50 Count 2
% of Total 10,0%
Total Count 3 5
% of Total 15,0% 25,0%
£30.000 a $39.000 EDAD menos de 25 Count 2
ESPOSA % of Total 10,5%
25330 Count 2 1
% of Total 10,5% 5,3%
31a35 Count
% of Total 3%
35a40 Count 1
% of Total 5,.3% 5
41345 Count 1 1
% of Total 5,3% 5,3%
45a 50 Caount 1
% of Total 53%
31a55 Count
% of Total
56 a 60 Count 1
% of Total 5,3%
mag de B0 Count 1
% of Total 5,3%
Total Count 5 4 1 1
% of Total 26,3% 21,1% 5.3% 5.3%
£40.000 a 545.000 EDAD 265a30 Count
ESPOZA 9% of Total
31ais Count 1
% of Total 14,3%
35 a 40 Count
% of Total
41345 Count
% of Total
45350 Count 1
% of Total 14,3%
Z1ass Caount
%, nf Tntal
Total Count 2
% of Total 28,6%




£50.000 a S55.000 EDAD menos de 25 Count q 1
ESPOSA % of Total 4.2% 4.2%
25a 30 Count 2 2
% of Total 8,3% 8,3%
31235 Count 1 3 4
% of Total 4,2% 12,5% 16,7%
35a40 Count i 3 1 &
% of Total 8,3% 12,5%. 4 2% 25,0%
41345 Count 2 1 3 6
% of Total 83% 4 2% 12,5% 25,0%
48 a 50 Count 2 2
% of Total 2,2% 2,3%
51a55 Count 1 2 3
% of Total 4 2% 8,3% 12,5%
Total Count [ 2 13 3 24
% of Total 25,0% 8,3% 54.2% 12,5% 100,0%
$50.000 a §79.000 EDAD menozs de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 16,7% 16,7%
35 040 Count 1 1
% of Total 18,7% 18,7%
41345 Count 1 1
% of Total 16, 7% 18,7%
45a 50 Count 2 P
% of Total 33,3% 33,3%
mazs de §0 Count 1 1
% of Total 16,7% 16,7%
Total Count 1 1 4 &
% of Total 16, 7% 16, 7% 56, 7% 100,0%
£20.000 a $89.000 EDAD menos de 25 Count 1 1
ESPOSA % of Total 50,0% 50,0%
25330 Count 1 1
% of Total 50,0% 50,0%
Total Count 2 2
% of Total 100,0% 100,0%
=5100.000 EDAD menos de 25 Count 1 1 1 3
ESPOSA % of Total 4,5% 4,5% 4,5% 13,6%
25a30 Count 1 1 2
% of Total 4,5% 4,5% 9.1%
31a3s Count 1 2 3
% of Total 4 5% 9,1% 13,6%
35a40 Count 1 1 2
% of Total 4,5% 4,5% 9.1%
41 3 45 Count 2 1 3
% of Total 91% 4 5% 13,6%
45 a 50 Count 1 5
% of Total 4,5% 22,7% 27,3%
51a55 Count 1 1 2
% of Total 4 5% 4 5% 5,1%
mas de 60 Count 1 1
% of Total 4 5% 4.5%
Total Count ] z 1 11 22
% of Total 36 4% 9, 1% 4 5% 50,0% 100,0%
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