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Abstract 

 

El objetivo de este documento es determinar cuál de las condiciones estructurales del entorno 

para la actividad empresarial, establecidas por el Global Entrepreneurship Monitor (GEM), 

ha sido la más relevante para once países de Latinoamérica, en un periodo de cuatro años 

(2008-2012). El estudio se basa en los datos que proporciona el GEM en sus reportes 

globales, y en las cifras que proporciona el Banco Mundial de número de nuevas empresas 

registradas, y el PIB per cápita de cada país. Siguiendo una metodología de datos panel, los 

resultados muestran que las normas socio-culturales ha sido la condición estructural más 

relevante, mostrando que en la región, el emprendimiento está más ligado a la percepción 

positiva o negativa que se tenga de él, que a factores como la infraestructura o la educación 

misma. Brindando de esta manera un aporte cuantitativo a futuras investigaciones que ayuden 

a profundizar en el tema, no sólo desde el enfoque de las condiciones estructurales, sino del 

emprendimiento en general en la región. 
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1 Introducción 

 

El objetivo de esta investigación es determinar cuál de las Condiciones Estructurales del 

Entorno para la Actividad Empresarial, según el Global Entrepreneurship Monitor (GEM), 

ha sido la más relevante para once países de Latinoamérica. 

El objetivo de la investigación es aportar al análisis del entorno emprendedor en la región, a 

partir de herramientas econométricas que permitan complementar los análisis cualitativos ya 

existentes en la literatura. 

La investigación cuenta con información proveniente de los reportes globales del GEM, los 

cuales recopilan, categorizan y analizan los datos que ellos mismos obtienen basados en la 

estructura de su modelo metodológico. También cuenta con información del Banco Mundial, 

como el número de nuevas empresas registradas y el PIB per cápita de cada nación, que ayuda 

a complementar los datos obtenidos, con el fin de poder aplicar una metodología 

econométrica por medio de datos panel, y dar un valor agregado a este tema, que pese a ser 

extremadamente interesante e importante, no ha sido estudiado a fondo desde un enfoque 

académico. 

Cabe aclarar que el GEM no ha profundizado sus análisis respecto a este tema y menos desde 

una metodología econométrica, lo cual añade valor a la investigación y aporta información 

relevante para futuros estudios que busquen entender y analizar el contexto emprendedor de 

la región. 

El documento se encuentra estructurado por secciones, donde primero se realiza una revisión 

literaria, con el fin de contextualizar la investigación respecto a otros artículos e 

investigaciones previamente realizadas. Posteriormente está la sección de datos, que explica 

de dónde provienen los datos utilizados, seguido por la sección de marco teórico que 

contextualiza la sección anterior y la elección de los mismos. La siguiente sección presenta 

la metodología empírica, que explica el modelo de datos panel implementado. 

Subsiguientemente en la sección de resultados se analizan las derivaciones del modelo, y por 

último las conclusiones obtenidas a raíz de los resultados. 
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2 Revisión literaria 

 

En 1999 nace el GEM como un proyecto mancomunado entre la Universidad de Babson 

(E.E.U.U) y London Business School (Reino Unido), con el fin de determinar por qué unos 

países son más emprendedores que otros.  

GEM es el estudio más importante del mundo de la iniciativa empresarial, y la fuente de 

información más rica del mundo en el tema del emprendimiento. Por  medio  de  entrevistas  

se  recopila  información acerca  de  las actitudes,  actividades  y  aspiraciones  hacia  la  

intención, creación,  crecimiento,  y aspectos  de  cierre  de  la  iniciativa  empresarial  (Valera-

Moreno  2015).  Con  esta información  los  encargados  del  proyecto, publican una serie de 

informes globales, nacionales y específicos, con una periodicidad anual. 

Varela-Moreno-Bedoya (2015) explican que el modelo GEM ha considerado desde sus 

inicios que existe una relación entre las Condiciones Estructurales del Entorno 

(Entrepreneurial Framework Conditions -EFC-), el comportamiento de los empresarios, la 

dinámica empresarial y el crecimiento económico. El nivel favorable de estas condiciones 

(EFC) influencia la existencia de oportunidades empresariales, la capacidad y las 

preferencias empresariales, la orientación de los empresarios y las empresas, y por ende la 

dinámica empresarial. 

Es acá donde esta investigación se distingue de las realizadas por el GEM, pues no se limitará 

a una clasificación de las Condiciones Estructurales, sino que por medio de datos panel se 

determinará cuál ha sido la condición más relevante para la actividad empresarial en once 

países de Latinoamérica. 

Cabe aclarar que pese a la creciente relevancia del emprendimiento en el desarrollo 

socioeconómico de las sociedades post modernas (Matíz-Naranjo 2011), varios autores 

mencionan el emprendimiento como una nueva área del conocimiento en el marco global de 

la investigación (Veciana 1999, Cooper 2003) e incluso algunos lo encasillan como un tema 

adolecente (Low 2001).   
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Bajo este contexto, y como mencionan Matíz y Naranjo (2011), el estudio del 

emprendimiento se ha dado desde diferentes enfoques, pues explican que un estudio dirigido 

únicamente a las características y comportamientos de los empresarios, seria incompleto. 

Es acá donde el estudio de las variables que determinan el proceso de creación de empresas, 

es más que relevante para ésta investigación. 

Al ser un tema relativamente nuevo en el campo de la investigación, y como lo explica Matíz 

(2009), la evolución del emprendimiento como temática de investigación científica, ha 

venido aumentando, sin embargo, aclara que es un tema “adolescente” en el mundo, y en 

etapa de gestación en países como Colombia, pues su investigación se remonta a apenas unos 

diez años, evidenciando la carencia de estudios en las variables o factores determinantes en 

el emprendimiento no sólo colombiano sino latinoamericano.   

Sin embargo, es posible encontrar investigaciones, y artículos relevantes en el estudio del 

emprendimiento colombiano, aplicables a la región, que nacen de proyectos de investigación 

como “Fuentes de Financiación para Start Ups” realizado por los grupos de Investigación 

Entrepreneurship (Universidad EAN) y Cultura Emprendedora (Universidad de la Sabana), 

que contaron con el apoyo del Departamento Administrativo de Ciencia, Tecnología e 

Innovación (Colciencias). 

En un artículo publicado en el año 2011, Matíz y Naranjo analizan los resultados de la 

investigación “Fuentes de Financiación para Start Ups” por medio de una variable específica, 

la financiación de nuevas empresas en Colombia. 

Este artículo aborda el tema de la identificación de las principales variables que afectan el 

proceso de creación de empresas enfocándose en los factores claves de éxito o en las 

principales problemáticas enfrentadas por los emprendedores a lo largo de su proceso 

empresarial. Dando una guía para el análisis de las Condiciones Estructurales por separado. 

El “Reporte anual de la actividad emprendedora en la región Caribe”, y los Reportes Globales 

del GEM correspondientes a los años 2008, 2009, 2010, 2011 y 2012, son investigaciones 

cuyo principal esfuerzo es estudiar en detal los diferentes elementos, variables, 

características, factores y circunstancias que afectan al proceso emprendedor en cada uno de 

los países de la región y compararlos con otros países a nivel global. La información de estos 
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reportes será crucial para esta investigación, pues presentan una fuente de datos seria y 

significativa para el análisis de las Condiciones Estructurales del Entorno para la Actividad 

Empresarial en la región. 

Artículos como el de Rodríguez (2015) brindan una revisión del avance en el estudio de 

emprendimiento, contextualizado a través de las diferentes fases de la historia empresarial 

colombiana, la cual puede servir como un referente para este mismo análisis en los países de 

la región  que también cuentan con economías en desarrollo, y ayudará a contextualizar los 

resultados de la investigación con los escenarios empresariales de cada país. 

El artículo “Emprendimiento, empresa y crecimiento empresarial” de Duarte (2007) trata 

temas como el entorno emprendedor, y factores que limitan el emprendimiento en 

Latinoamérica, brindando un marco teórico para esta investigación y un complemento a los 

diferentes análisis de los demás artículos del tema. 

Es de esta manera que esta investigación pretende combinar los diferentes estudios del tema, 

con el fin de aportar unos resultados significativos y reveladores del entorno emprendedor 

latinoamericano, y brindar un complemento al estudio de este naciente tema de estudio. 

 

3 Datos 

 

La base de datos panel de esta investigación se construyó a partir de datos de fuente 

secundaria, con una frecuencia anual, en un periodo de tiempo de cuatro años (2008-2012), 

donde la fuente es el GEM y el Banco Mundial. 

Los datos usados en esta investigación provienen del NES Global Individual Level Data para 

los años 2008, 2009, 2010, 2011, y 2012 del GEM. La encuesta a expertos nacionales 

(National Expert Survey – NES),  consiste en la realización de preguntas a expertos 

nacionales que evalúan nueve condiciones para la innovación y el emprendimiento: apoyo 

financiero, políticas gubernamentales, programas gubernamentales, educación y formación, 

investigación y desarrollo, infraestructura comercial y de servicios, apertura del mercado, 

infraestructura física, y las normas socio-culturales.  
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Cada experto, evalúa un conjunto de declaraciones sobre las condiciones para la innovación 

y el emprendimiento, utilizando una escala de 1 a 5, donde 5 indica que la declaración 

fomenta el espíritu empresarial, y 1 que la declaración bloquea el espíritu empresarial. 

Los expertos representan los sectores de emprendedores, gremios, académicos, gobierno, 

formuladores de política pública, líderes de organizaciones de apoyo y de organización para 

la creación de nuevas empresas. 

Con estos datos, el GEM elabora una tabla que muestra el marco de las condiciones 

necesarias para el emprendimiento en los países del mundo. Al juntar los datos obtenidos en 

estas tablas desde el año 2008 al 2012, se obtiene un panel de datos que se analizará en esta 

investigación. 

Las variables independientes o explicativas serán: financiación, políticas generales 

nacionales, políticas nacionales de regulación, programas del gobierno, educación primaria 

y secundaria, educación universitaria, investigación y desarrollo, infraestructura comercial, 

dinámica de mercado interno, transparencia del mercado interno, infraestructura física, 

normas socio-culturales, y el PIB per cápita (US$ a precios actuales) obtenido de los reportes 

anules del Banco Mundial. 

Tabla 1. Estadística descriptiva de variables explicativas. 

Variable            Obs    Mean  Std. Dev.            Min            Max 

financiación 52 2.311538 0.1926633 1.9 2.8 

políticas_~s 52 2.421154 0.3231806 1.7 3.3 

políticas_~i 52 2.321154 0.4402925 1.5 3.3 

programas_~o 52 2.576923 0.3611612 1.8 3.2 

educac~daria 52 1.915385 0.271802 1.3 2.4 

educac~taria 52 2.915385 0.3120989 2.4 3.5 

investigac~_ 52 2.282692 0.2684167 1.7 3 

infraestru~ 52 2.767308 0.322807 2.2 3.4 

dinamica_d~o 52 2.636538 0.3940881 1.9 3.7 

transparen~n 52 2.465385 0.2432497 2.1 2.9 

infraestru~a 52 3.451923 0.3506243 2.9 4.1 

normas_soc~s 52 2.890385 0.3454236 2.1 3.5 

pib_percap~a 52 8498.613 3400.543 2774.3 15253.3 

           Fuente: elaboración propia con datos de GEM y el Banco Mundial 
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La variable dependiente será el número de “Nuevos Emprendedores” (aquellas personas que 

han estado en actividad emprendedora, pagando salarios durante un lapso de tiempo que va 

de los 3 a los 42 meses) de cada país.  

Cabe aclarar que la fuente de la variable dependiente proviene del reporte anual del número 

de nuevas empresas registradas del Banco Mundial. 

 

Tabla 2. Estadística descriptiva de variable dependiente. 

Variable             Obs      Mean     Std. Dev.             Min           Max 

Nuevos_emp~s 52 30945.35 24964.33 131 74145 

Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial 

 

Como dice Amorós (2011), una de las fortalezas de esta base de datos es que el GEM estudia 

las características de las personas –individuos– con respecto al comienzo y gestación de una 

empresa. Esto diferencia al GEM de otras bases de datos, muchas de las cuales recopilan 

información sobre la inscripción o constitución formal de nuevas empresas. 

 

4 Marco teórico 

 

Varela et al. (2015) explican que el modelo GEM se basa en la visión Schumpeteriana de la 

“destrucción creativa”, donde el empresario o emprendedor es el ser que genera cambios 

estructurales en la economía (generando competencia, nuevos productos o servicios, 

empleos, riqueza, bienestar, productividad, competitividad), por medio de la innovación, 

tanto en las empresas como en los países. 

Para el GEM el proceso de creación de empresas se interpreta desde un enfoque holístico, 

donde se plantea que es un aspecto omnipresente de la acción humana, cuya manifestación 

depende del entorno institucional (Baumol-1990; Boettke-Coyne-2003).  

El modelo GEM define como unidad de observación y análisis al individuo (emprendedor) 

que participa en cada una de las etapas del proceso de creación de empresa. Esto permite 
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incluir a toda la población, a todo tipo de iniciativa empresarial, y asociar características de 

la empresa con características del empresario (Varela et al.- 2015). 

Según Varela et al. (2015) el proceso empresarial puede segmentarse en varias etapas bien 

caracterizadas, que se dan en un entorno económico y socio-cultural, en donde se afectan 

positiva o negativamente por un ecosistema de apoyo. Estos autores aclaran que la velocidad 

de crecimiento de los indicadores de desarrollo socioeconómico (PIB, tasa de empleo, nivel 

de innovación, valor social y económico, distribución de riqueza, etc.) tiene una relación 

directa con la dinámica empresarial, la cual  es medida por la diferencia que existe entre el 

valor producido y el valor perdido. Cabe aclarar que el valor perdido es el producto de: 

nacimiento vs muertes, innovación vs obsolescencia, expansiones vs contracciones, y 

crecimiento vs decrecimiento  (Varela et al. 2015). 

Para el modelo GEM en el caso de las nuevas empresas, los factores críticos para una 

dinámica empresarial efectiva, son los relacionados al perfil de los empresarios, expresados 

en sus actitudes, actividades y sus aspiraciones (Varela y Moreno, 2015). 

Pero tanto las empresas establecidas como las nuevas, requieren de factores del entorno para 

su proceso de creación de valor. El modelo GEM agrupa estos factores en tres categorías: 

requisitos básicos, factores que potencializan la eficiencia, y factores de innovación y de 

espíritu empresarial. Cada factor cuenta con una serie de sub-factores, como por ejemplo, las 

Condiciones Estructurales del Entorno para la Actividad Empresarial (Varela et al.- 2015). 

Adicionalmente el modelo tiene muy en cuenta el contexto político, social, cultural y la 

orientación básica de la estructura económica del país o de la región analizada. Para ello se 

utilizan las tres categorías del Foro Económico Mundial (WEF) expresadas en el Reporte 

Global de Competitividad (Schwab, 2013), las cuales se basan en el PIB per cápita y en la 

proporción de exportaciones que provienen de recursos naturales sin procesar (Varela et al.- 

2015). 

En la primera categoría se encuentran las economías basadas en factores que se caracterizan 

por tener un bajo PIB per cápita, con un sistema agrícola de subsistencia, y por procesos 

extractivos que dependen directamente de recursos naturales y de mano de obra poco 

calificada (Varela et al. 2015). 
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La segunda categoría, como lo mencionan Valera y Moreno (2015), está compuesta por las 

economías basadas en eficiencia que tienen niveles intermedios de PIB per cápita, procesos 

de industrialización basados en economías de escala, organizaciones intensivas en capital y 

que son capaces de competir con mano de obra capacitada. 

Y la tercera categoría, se compone por las economías basadas en innovación, que se 

caracterizan por altos niveles de PIB per cápita, procesos productivos y empresas basadas en: 

tecnologías, innovación y conocimiento. Cabe aclarar que esta categoría cuenta con un sector 

de servicios bastante amplio, con organizaciones de alto nivel competitivo y mano de obra 

muy capacitada (Varela et al. 2015). 

 

5 Metodología empírica 

 

El sistema económico depende de la interacción entre las variables económicas en la sociedad 

y el espacio (Cardona-Cano, 2005). Por eso la propuesta metodológica considera la 

utilización de un modelo de datos panel. 

El objeto de este estudio es analizar las variables que influyen en las Condiciones 

Estructurales del Entorno para la Actividad Empresarial en el periodo 2008-2012. Las 

variables seleccionadas como independientes o explicativas son: financiación, políticas 

generales nacionales, políticas nacionales de regulación, programas del gobierno, educación 

primaria y secundaria, educación universitaria, investigación y desarrollo, infraestructura 

comercial, dinámica de mercado interno, transparencia del mercado interno, infraestructura 

física, normas socio-culturales, y el PIB per cápita (US$ a precios actuales). 

El análisis de las Condiciones Estructurales para la Actividad Emprendedora muestra los 

cambios en el tiempo de las variables estructurales del emprendimiento en once países de la 

región (esquema I). El modelo de datos panel da cuenta del efecto de las variables 

explicativas sobre el count data, y permite analizar la estructura empresarial de cada país en 

términos de la información sobre las variables analizadas.  
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Esquema I 

Proceso metodológico en el análisis de las Condiciones Estructurales del Entorno para 

la Actividad Empresarial en el periodo 2008-2012. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Fuente: elaboración propia 

Como explican Mayorga y Muñoz (2000) la especificación general de un modelo de 

regresión con datos de panel es la siguiente: 

Yit = αit + X it β + u it (1) 

Con i = 1,......N; t = 1,...T. 

Donde i se refiere al individuo o a la unidad de estudio (corte transversal). 

 

Objeto de estudio 

Condiciones Estructurales del 

Entorno                                                                                                                                                                             

para la Actividad Empresarial 

Variables principales NE : F (Variables explicativas) 

Ecuación general del modelo NEijt = iαi + βiFINijt + β2PGNijt + 

β3PNRijt + β4PGijt + β5EPSijt + 

β6EDijt + β7IDijt + β8ICijt + 

β9DMIijt + β10TMIijt + β11IFijt + 

β12NSCijt + β13PIBPCijt +  εijt 

NEijt = Nuevos Emprendedores 

i = Representa la actividad 

empresarial. 

j = Representa el país. 

t = Representa el tiempo. 
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t a la dimensión en el tiempo, a es un vector de interceptos de n parámetros. 

β es un vector de K parámetros y Xit es la i-ésima observación al momento t para las K 

variables explicativas. En este caso, la muestra total de las observaciones en el modelo 

vendría dado por N x T (Mayorga-Muñoz, 2000). 

Es usual interpretar los modelos de datos de panel a través de sus componentes de errores. El 

término de error Uit incluido en la ecuación (1), puede descomponerse de la siguiente 

manera: 

U it = mi + dt + eit (2) 

mi representa los efectos no observables que difieren entre las unidades de estudio pero no 

en el tiempo.  

dt se le identifica con efectos no cuantificables que varían en el tiempo pero no entre las 

unidades de estudio.  

eit se refiere al término de error puramente aleatorio (Mayorga-Muñoz, 2000). 

La mayoría de las aplicaciones con datos de panel utilizan el modelo de componente de error 

conocido como “one way” para el cual dt=011. Las diferentes variantes para el modelo “one 

way” de componentes de errores surgen de los distintos supuestos que se hacen acerca del 

término mt. Mayorga y Muñoz (2000) aclaran que pueden presentarse tres posibilidades: 

-El caso más sencillo es el que considera al mi=0, o sea, no existe heterogeneidad no 

observable entre las variables. Dado lo anterior, los Uit satisfacen todos los supuestos del 

modelo lineal general, por lo cual el método de estimación de mínimos cuadrados clásicos 

produce los mejores estimadores lineales e insesgados. 

-La segunda posibilidad consiste en suponer a mi un efecto fijo y distinto para cada país. En 

este caso, la heterogeneidad no observable se incorpora a la constante del modelo. 

-La tercera alternativa es tratar a mi como una variable aleatoria no observable que varía 

entre individuos pero no en el tiempo. 

Ahora bien, para determinar qué tipo de modelo se va a analizar (efectos fijos o efectos 

aleatorios) se debe realizar el test de Hausman. 
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Esta prueba permite determinar qué modelo es el más adecuado para el panel de datos que se 

está analizando, si el de efectos fijos o de efectos aleatorios. Para esto se utiliza una prueba 

Chi-cuadrado con la hipótesis nula de que el modelo de efectos aleatorios es el que mejor 

explica la relación de la variable dependiente con las explicativas, y por tanto se tiene la 

hipótesis alternativa de que el mejor método que se ajusta es el de efectos fijos (Mayorga-

Muñoz, 2000). 

6 Resultados 

Como lo mencionan Aparicio y Márquez (2005) cuando la varianza de los errores de cada 

unidad transversal no es constante, hay problemas de heteroscedastidad. La forma de saber 

si la estimación tiene problemas de heteroscedastidad es a través de la prueba del 

Multiplicador de Lagrange de Breusch y Pagan. Sin embargo, ellos aclaran que ésta y otras 

pruebas son sensibles al supuesto sobre la normalidad de los errores. Afortunadamente, la 

prueba Modificada de Wald para Heterocedasticidad funciona aún cuando dicho supuesto ha 

sido violado. La hipótesis nula de esta prueba es que no existe problema de 

heteroscedasticidad, es decir, para toda i=1…N, donde N es el número de unidades 

transversales. Naturalmente, cuando la Ho se rechaza, hay un problema de 

heteroscedasticidad.  

La prueba indica que se rechaza la Ho de varianza constante y se acepta la Ha de 

heteroscedasticidad.  

Como explican Aparicio y Márquez (2005) los problemas de correlación contemporánea, 

heteroscedasticidad y autocorrelación que presentan los resultados pueden solucionarse 

conjuntamente con estimadores de Mínimos Cuadrados Generalizados Factibles (Feasible 

Generalizad Least Squares ó FGLS), o bien con Errores Estándar Corregidos para Panel 

(Panel Corrected Standard Errors ó PCSE).  

La regresión se realiza con todas las Condiciones Estructurales para la Actividad Empresarial 

(variables explicativas), con el fin de determinar cuál de las condiciones ha tenido una mayor 

relevancia en la actividad empresarial en el periodo de tiempo determinado, y dar una guía 

para futuras investigaciones, en donde se pueda profundizar en el impacto de las Condiciones 

Estructurales en el emprendimiento latinoamericano. 
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 (1) (2) 

VARIABLES nuevos_emprendedores nuevos_emprendedores 

   

Financiación -39,324*** -9,078 

 (13,839) (9,995) 

politicas_generales_nacionales -2,730 7,373 

 (9,614) (8,426) 

politicas_nacionales_de_regulaci -2,114 1,865 

 (8,031) (8,195) 

programas_del_gobierno -15,260 20,911** 

 (9,448) (8,541) 

educacion_primaria_y_secundaria -22,229** -10,117 

 (8,773) (7,991) 

educacion_universitaria -8,494 -7,185 

 (9,357) (13,303) 

investigacion_y_desarrollo_ 15,632 6,394 

 (11,049) (9,710) 

infraestructura_comercial 2,869 -27,056*** 

 (8,972) (10,053) 

dinamica_de_mercado_interno 11,181 8,666 

 (8,385) (11,233) 

transparencia_del_mercado_intern -1,537 -17,931** 

 (9,080) (8,207) 

infraestructura_fisica -3,166 -4,012 

 (5,736) (8,763) 

normas_socioculturales -7,175 19,608*** 

 (9,594) (7,347) 

_Iano_2009  1,670 

  (2,129) 

_Iano_2010  9,189** 

  (4,540) 

_Iano_2011  15,599*** 

  (5,498) 

_Iano_2012  11,268** 

  (5,467) 

pib_percapita 1.706*  

 (0.941)  

Constant 187,878*** 47,433 

 (58,922) (104,045) 

   

Observations 52 52 

R-squared 0.595 0.525 

Number of codpais 11 11 

Standard errors in parentheses 

*** p<0.01, ** p<0.05, * p<0.1 
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Ya con la regresión corregida es posible dar paso al análisis de los resultados. Teniendo en 

cuenta que el fin último de esta investigación es determinar cuál de las Condiciones 

Estructurales del Entorno para la Actividad Empresarial ha sido la más relevante en once 

países de la región, el primer paso es analizar la significancia de las variables explicativas 

(Condiciones Estructurales del Entorno para la Actividad Empresarial). 

Aunque sólo cuatro de las variables son significativas (Programas del gobierno, 

Infraestructura comercial, Transparencia del mercado interno, y Normas socio-culturales) el 

fin de la investigación es determinar la más relevante, y era de esperar que bajo el contexto 

latinoamericano, sólo algunas de las variables fueran significativas. 

El coeficiente de estas variables muestra el aumento o la disminución de la variable 

dependiente ante variaciones de las variables explicativas. Como se busca encontrar la 

variable que tenga el mayor efecto positivo, la regresión determina que los Programas del 

gobierno y las Normas socio-culturales son las más significativas y las que más tienen un 

efecto positivo en el número de nuevos emprendedores. 

La doceava Condición Estructural del Entorno para el desarrollo de la actividad empresarial 

son las normas socio-culturales. Esta condición ha sido la más relevante, y en ella se analiza 

si las normas sociales y culturales apoyan y valoran el éxito individual conseguido a través 

del esfuerzo personal. Se evalúa si las empresas: enfatizan la autosuficiencia, la autonomía, 

y la iniciativa personal; si fomentan la toma de riesgo de la actividad empresarial, y si 

estimulan la creatividad y la innovación (Varela-Moreno, 2015). 

La relevancia de esa condición estructural demuestra que en los países de la región el 

emprendimiento es un tema cultural, donde las características individuales de los 

emprendedores son más relevantes a la hora de crear empresa que el contexto del mercado o 

la transparencia del mismo. 

Bajo este contexto cabe aclarar que la variable programas del gobierno analiza si en cada país  

se puede obtener información sobre una amplia gama de ayudas gubernamentales a la 

creación, y al crecimiento de nuevas empresas. También evalúa si los parques científicos 

aportan un apoyo efectivo a la creación de nuevas empresas y al desarrollo de las que están 

en crecimiento, si existe un número adecuado de programas que fomentan la creación y el 
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crecimiento de nuevas empresas, si los profesionales que trabajan en agencias 

gubernamentales de apoyo a la creación, y al crecimiento de nuevas empresas son 

competentes y eficaces, si casi todo el que necesita ayuda de un programa del gobierno para 

crear o hacer crecer una empresa, encuentra lo que requiere, y si los programas 

gubernamentales que apoyan a las empresas nuevas y en crecimiento son efectivos (Varela-

Moreno, 2015). 

Esta contextualización explica la significancia de esta variable en los países de la región, y 

da un panorama global de la importancia de los gobiernos en la actividad empresarial, en 

donde claramente los emprendedores dependen del contexto que brinden sus respectivos 

gobiernos, tanto para la creación de empresas como para la preservación de las mismas. 

Como se mencionó con anterioridad el emprendimiento es considerado como un tema 

“adolescente” en el ámbito académico, y aunque las limitaciones de tener “poca” información 

del tema genere dificultades a la hora de realizar investigaciones como esta, es vital continuar 

con el análisis del contexto emprendedor de la región. 

Cabe recordar que el estudio de las Condiciones Estructurales por parte del GEM, no ha sido 

abordado desde una metodología econométrica, y sus resultados han sido principalmente 

enfocados a las economías más grandes del mundo. Sin embargo como lo explican Varela y 

Moreno (2015), en Europa el GEM consideró que la Condición Estructural más relevante es 

la educación, generando de esta manera una diferencia con los resultados obtenidos. 

Sin embargo, el contexto económico de la región y las diferencias culturales, encajan con los 

resultados obtenidos y agregan valor al estudio del emprendimiento latinoamericano. 
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7 Conclusiones 

 

Esta investigación establece que las normas socio-culturales han sido la condición estructural 

más relevante para la actividad empresarial de los once países latinoamericanos analizados, 

mostrando que en la región, el emprendimiento está más ligado a la percepción positiva o 

negativa que se tenga de él, que a factores como la infraestructura o la educación misma. 

De esa forma se demuestra la importancia de mejorar la percepción sociocultural sobre el 

espíritu empresarial y emprendedor, con el fin de mejorar la dinámica empresarial, pues como 

mencionan Varela y Moreno (2015), la generación neta de valor de los nuevos y existentes 

empresarios, es un elemento clave para el desarrollo socioeconómico de los países y en 

especial a la creación de puestos de trabajo. 

Los resultados también muestran que los programas del gobierno son otra condición 

estructural significativa. Esto demuestra la necesidad de políticas de apoyo a los nuevos 

emprendedores y nuevos negocios, convirtiéndolas en una prioridad para todos los niveles 

de gobierno. Además, se evidencia la necesidad de contar con mecanismos que permitan la 

verificación de la implementación de los programas diseñados para el emprendimiento y la 

efectividad de los  mismos. 

Como se mencionó previamente esta investigación se centró únicamente en determinar cuál 

de las Condiciones Estructurales del Entorno para la Actividad Empresarial ha sido la más 

relevante para once países de la región, debido a limitaciones relacionadas con la obtención 

de datos cuantitativos que ayuden a un estudio más profundo del entorno emprendedor de la 

región. 

Sin embargo el análisis realizado da un valioso aporte al tema, con el fin de continuar con el 

estudio del emprendimiento en la región, brindando parámetros de la singularidad de la 

actividad empresarial latinoamericana y dando una guía para futuras investigaciones que 

deseen ahondar en la importancia del emprendimiento para el crecimiento de las naciones, y 

en el efecto que puedan llegar a tener las diferentes Condiciones Estructurales en el desarrollo 

de las naciones. 
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-POOLED OLS ESTIMATION 

 

 

 

 

 



22 
 

-ROBUST STANDARD ERRORS 

 

- FIXED EFFECTS ESTIMATION 
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- RANDOM EFFECTS ESTIMATION 
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-HAUSMAN TEST 
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- FIXED EFFECTS ESTIMATION (CLUSTER) 
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- RANDOM EFFECTS ESTIMATION (CLUSTER) 
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-TEST DE HETEROSCEDASTICIDAD 

 

-FIXED EFFECTS ESTIMATION (CORREGIDA) 
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